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中创智领（郑州）工业技术集团股份有限公司
投资者关系活动记录表

	投资者关系
活动类别
	√ 特定对象调研        √ 分析师会议
□ 媒体采访            □ 业绩说明会
□ 新闻发布会          □ 路演活动
□ 现场参观
□ 其他

	参与单位名称
	广发证券、华安证券、东方证券、中金公司、申万宏源、中信证券、国金证券、中信建投、东吴证券、西南证券、光大证券、国投证券、招商证券、德邦证券、西部证券、开源证券、国海证券、浙商证券、华泰证券、中泰证券、银河证券、信达证券、长江证券、国泰海通证券、美银证券、Goldman Sachs Asset Management、HSBC Asset Management、永赢基金、交银施罗德基金、汇丰晋信基金、新华基金、南方基金、华宝基金、嘉实基金、中银基金、银河基金、银华基金、平安基金、创金合信基金、泰信基金、建信理财、华夏理财、平安资产、Principal Financial Group、泽铭投资、鸿运私募、国晖投资、八零后资产、曼林基金、尚诚资产、金之源基金、互泰投资、GIC狮城产业投资、洲和资本（Harmoandscapital）、NF Trinity Capital、中国东方资产、BlueCrest Capital Management、Willing Capital Management、WT Asset Management、Vision Point Asset Management、Matthews Asia、BEA Union、FengHe Fund、CI Financial、Fullerton Fund Management、Value Partners等。
（排名不分先后）

	时间
	2026年8月31日~9月7日

	地点/方式
	线上电话会议

	上市公司接待人员
	总经理贾浩，董事会秘书张易辰，财务总监邱泉，工业智能板块董事长罗开成

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: _GoBack]1、介绍公司2026年上半年度经营情况
答：2026年上半年，公司实现营业收入约187.7亿元，归母净利润16.0亿元，毛利率19.81%；受煤机行业周期下行影响，收入与利润短期承压，但汽车零部件业务稳健增长、新兴业务蓄势，整体经营基本盘扎实。
受煤炭行业投资周期及项目建设节奏影响，煤机设备市场需求有所波动，煤机板块实现收入72.3亿元，较去年同期下降20.3%，板块收入与利润同比有所下降，但销售回款保持增长。成套化方面，智能成套一体化解决方案持续完善，成套订货比重提升；国际化方面，海外市场中标额超10亿元，同比增长超50%，澳大利亚、哈萨克斯坦、美国等重点市场取得项目订单；新产品方面，矿用机器人订货同比增长60%，掘锚一体机取得首台套订单。智慧园区二期智能装配线提前达产。
工业智能板块本报告期实现收入15.7亿元，较去年同期下降2.1%，在煤矿企业整体投资需求收紧的环境下，公司的煤矿综采液压控制系统、智能开采系统等煤矿智能化产品的销售收入有所下滑，但公司近几年着重发展的智慧矿山、智能供液系统等煤矿智能化相关的新业务收入较去年同期有较大增长，与智能工厂相关的智能产线改造、智能仓储物流等智能制造业务处于获取市场认可阶段、业务增长较快，煤矿智能化新业务和智能制造业务的增长有效对冲了传统智能化业务市场需求下滑对收入带来的影响。
汽车零部件板块本报告期实现收入105.43亿元，较去年同期增长7.2%。国内汽车市场结构持续分化，新能源汽车渗透率提升，零部件行业竞争加剧，公司零部件板块总体保持平稳。亚新科优化组织架构，存货周转加快，经营活动现金流改善。空气供给单元实现批量配套，智能中央气源单元取得项目定点，热管理、粉末冶金新工厂启动建设。索恩格加强成本管控和供应商管理，经营业绩改善，营收同比增长11%，净利润同比增长176%。基于电机能力切入具身智能领域，关节模组电机完成验证并量产供货。索恩格电动驱动电机业务保持较快增长，营收同比增长62%，量产交付规模持续提升。全主动悬架电液泵平台完成整车测试，800V双平台产品下线，商用车电机取得国际客户量产定点。

2、煤机板块上半年经营情况及全年展望
答：2026年上半年，受煤炭行业投资周期及项目建设节奏影响，煤机设备市场需求有所波动，板块收入与利润同比下降，但销售回款保持增长。公司持续完善智能成套一体化解决方案，成套订货比重提升，海外市场中标额超10亿元，矿用机器人等新产品取得订单。下半年行业招投标节奏通常优于上半年，当前产品价格处于低位，部分中小厂商经营承压，公司坚持稳健经营，不参与恶意低价竞争。中长期看，煤炭行业智能化升级需求仍具支撑，公司将围绕成套化、智能化、国际化巩固竞争优势。

3、煤机行业当前处于周期什么位置？价格是否见底？
答：2026年上半年，受煤炭行业投资周期及项目建设节奏影响，煤机设备市场需求有所波动，板块收入与利润同比下降，但销售回款保持增长。当前产品价格已处于低位，进一步下行空间有限，部分中小厂商经营承压，行业分化加剧。从中长期看，煤炭作为基础能源的地位未发生根本变化，但下游煤炭行业集中度持续提升，行业政策环境趋严，智能化升级方向明确，十五五末智能化产能占比目标75%以上，煤机设备向成套化、实质性自动化方向转型已成为行业共识。公司坚持稳健经营，不参与恶意低价竞争，争取有利润、有现金流的业务，持续围绕成套化、智能化、国际化巩固竞争优势。

4、索恩格上半年业绩改善的原因及后续发展规划？
答：2026年上半年，索恩格营业收入同比增长11%，净利润3亿元，主要受益于48V系统产品量产上量、控制芯片自研自制及全球采购优化等因素，经营业绩明显改善。报告期内，欧洲、北美等重点市场新项目获取按计划推进，起发电机业务保持稳定，新能源电驱业务持续拓展。同时，公司基于电机能力切入具身智能领域，关节模组电机已完成验证并进入客户供应链，首条生产线已建成，实现首个项目量产供货。

5、索恩格电动上半年经营情况如何？
答：2026年上半年，索恩格电动营业收入同比增长62%，量产交付规模持续提升。围绕客户需求，积极拓展驱动、制动、转向和悬架相关智能底盘业务，全主动悬架电液泵平台完成整车测试，新一代800V双平台产品完成下线，商用车电机取得国际客户量产定点。

6、亚新科上半年经营情况及全年展望？
答：2026年上半年，亚新科收入29.9亿元，受行业价格竞争影响，收入与利润同比有所下降，但经营活动现金流同比改善，存货周转加快。下半年乘用车及商用车订单趋势向好，全年收入利润有望实现正增长。报告期内，空气供给单元实现批量配套，智能中央气源单元取得项目定点并已量产交付，双环数字化工厂建成投产，热管理、粉末冶金新工厂启动建设，总体保持稳定向好的经营形势。

7、汽车零部件板块如何应对行业竞争？
答：公司汽车零部件业务涵盖传统与新能源两大领域。传统起发电机、48V系统及商用车零部件业务保持稳定，公司通过全球产能布局和采购优化持续提升运营效率；新能源电驱、智能底盘（全主动悬架、线控转向等）及热管理等新业务有序推进，量产交付规模逐步提升。公司发挥全球布局优势，以多区域市场覆盖对冲单一市场波动影响，同时加强成本管控和技术研发，持续推进业务结构优化。

8、公司海外业务布局及拓展情况
答：煤机板块海外业务取得积极进展，重点市场项目获取按计划推进，澳大利亚、哈萨克斯坦、美国等重点市场均有项目落地，海外产品认证和市场准入工作持续开展。汽车零部件板块方面，索恩格在欧洲、北美等重点市场新项目获取按计划推进，全球产能布局和采购体系持续优化。整体来看，公司依托多区域市场覆盖，持续拓展海外业务空间。

9、 电液控制系统市占率及智能化成套设备推广情况？
答：智能化成套设备在煤矿工作面的应用逐步推广，智能化产品在市场招标中具备一定溢价空间。公司在成套化解决方案上持续完善，推动人工智能与矿山生产管控、视频分析等场景融合，下游客户对实质性自动化的需求正在逐步释放。

10、 公司的经营现金流及分红安排如何？
答：2026年上半年，公司经营活动产生的现金流量净额同比增长63.26%。公司保持连续稳定的现金分红政策，2025年度分红占归母净利润比例超过50%，自上市以来累计现金分红约97.81亿元，未来公司将保持分红政策的连续性、稳定性，努力以持续的现金分红回报投资者。同时，公司同步实施股份回购及管理层增持计划，增强投资者信心。

11、 管理层对未来发展的总体判断？
答：公司围绕“成为全球领先并可持续发展的智能工业解决方案提供商”愿景，统筹稳基本盘、拓增量、促转型，加快数字化、智能化、电动化和全球化转型。煤机板块积极应对市场需求和价格竞争压力，持续改善回款和现金流；汽车零部件板块业务总体保持稳定，新能源和智能底盘业务加快拓展；工业智能板块新产品、新业务保持良好发展趋势，公司业务结构持续优化，转型发展取得积极进展。可转债发行申请已获上交所受理并完成首轮审核问询回复，公司围绕主营业务转型和未来产业发展方向，持续开展产业研究和投资项目储备。公司通过多方面措施的实施，努力保持生产经营的稳定性。




