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投资者关系活动

类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他（ ）

参与单位名称

东方财富证券、申万宏源证券、华安证券、银河证券、中信证

券、中睿合银、时间序列、锦天城、广东璟诚、上海喜安、中

泰安合、成都龙凤飞、汇创锦溪、锦悦恒瑞、凯乐普、瀚聚、

丰汇陆离、成都城投资本、宁波汇创资产、上海证券报、证券

日报、证券时报。

时间 2026 年 9 月 4 日-9 月 9 日

地点 公司会议室

上市公司接待人

员姓名

宏明电子董事长梁涛、宏明电子总经理冉洪汀、宏明电子董事

会秘书梁爽、证券事务部经理吴小红、资本运营部副经理王嘉

莹、证券事务代表胡晓、证券事务部及资本运营部工作人员

投资者关系活动

主要内容介绍

1.2026 年上半年营业收入小幅增长但利润端承压的具体

情况？

答：2026 年上半年，公司营业收入虽实现小幅增长，但

利润端承压显著，核心原因在于综合毛利率同比下降 8.62%，

降至 41.97%。毛利率下滑受多重因素叠加影响：一是军品降

价趋势延续，防务领域“低成本可持续发展”战略深化，军品

审价与集采降价常态化使部分高可靠产品单价承压；二是电力

电子等新门类产品仍处于市场导入阶段，前期设备投入和研发

费用较高，规模效应尚未形成，初期毛利率偏低；三是受国际

形势变化影响，部分国际客户订单转移至东南亚，对原有消费

电子结构件等业务造成冲击，精密零组件业务毛利率同比大幅

下降 12.49%。针对上述挑战，公司积极调整客户结构，着力

开拓国内市场，在新能源电子结构件、AI 算力电机等新领域

持续突破，以对冲传统业务下滑压力。长期来看，随着“十五

五”装备规划落地、募投产能释放及新品逐步放量，毛利率有



望企稳回升。

2.宏明电子商业航天的业务情况？

答：宏明电子的商业航天业务正处于培育拓展期，现有收

入对整体营收贡献尚有限。公司在中国星网已发射卫星配套体

系中保持行业领先的配套地位，宇航级 MLCC 已批量配套通信

卫星领域。

公司原有的宇航级 MLCC 产线成本较高，为适配商业航天

的低成本诉求，募投项目专门规划了适配商业航天的 MLCC 及

相关配套元器件产能，达产后可年产 4 亿只 MLCC，在保障防

务配套的基础上有序布局高附加值民用领域。

3.宏明电子和风华高科产品的区别？

答：宏明电子与风华高科产品的区别实际上是军用 MLCC

与民用 MLCC 的的区别，核心差异体现在材料体系、产品定位

和品控标准等多个维度。在材料方面，军用产品多采用白银、

钯等贵金属作为内电极，并添加铅等特殊成分以满足耐辐射、

抗高低温冲击等严苛要求，而民用产品为控制成本，通常使用

镍、铜等贱金属电极；宇航级产品对介质层厚度和介电常数的

一致性要求极高，生产过程必须辅以超声波检测等无损筛查手

段以确保零缺陷。在产品定位上，军用 MLCC 面向航空航天、

船舶、武器装备等场景，呈现高可靠、多品种、小批量、定制

化特征，单颗价值量高且生命周期长，一旦定型即锁定规格持

续供货；民用 MLCC 则面向消费电子、汽车电子、AI 服务器等

大规模市场，侧重标准化量产和成本控制，产品迭代快，价格

受供需周期影响较大。在品控与认证方面，军用遵循国军标及

宇航级专用标准，以“零缺陷”为考核目标，强调过程全追溯；

民用遵循行业标准，以统计过程控制和批次抽检为主，容忍一

定比例的早期失效率，追求规模化和高数量。总体而言，二者

在技术路线、生产逻辑和商业模式上存在本质差异。

4.宏明电子在新兴领域的布局情况如何？

答：宏明电子在新兴领域的布局遵循“军为核心、民为拓

展”的战略，依托军品技术向民用领域转化，重点拓展商业航

天、车规电子、新能源及 AI 算力结构件、电力、低空经济等

高附加值赛道。

商业航天领域，公司已批量配套通信卫星领域，并在商业

航天领域形成稳定配套合作。公司拥有国内首条宇航级 MLCC

生产线，产品失效率达到国际最高标准。募投项目宏科二期达

产后可年产 4 亿只 MLCC，其中部分产能可用于商业航天、低

空经济等民用新兴领域。

精密零组件领域，公司主要生产高精度小型结构件（如电

脑、平板金属结构件），同时，公司积极拓展新能源汽车、AI

算力、具身智能领域业务机会。在新能源领域，公司的新能源

电池及汽车电子结构件产品目前已通过行业主流客户的认证，

技术参数达到客户高标准要求。在 AI 算力领域，公司的算力



服务器结构件已向国内头部客户送样合格，开始小批量供货；

公司的算力铜排产品已完成客户端样品承认和相关测试验证，

产品电气性能与温升控制等关键指标获得客户认可；在具身智

能领域，公司的无框电机产品已完成产品定型与客户验证。

电力领域，公司柔直输电相关产品已完成关键性能验证，

并已逐步在国家电网、南方电网等核心客户体系中实现小批量

应用。同时，正积极推进与行业主要阀厂的合作对接。未来公

司将持续深耕相关领域，依托技术与产品优势把握市场机会。

低空经济领域，公司积极开展需求调研、产品开发和市场

拓展工作，募投产能也可支撑该领域布局。当前民用新兴领域

业务整体仍处于拓展阶段，相关收入占比较小，产能效益将随

下游客户认证和市场拓展进度逐步释放。

5.四川能源发展集团作为宏明电子实际控股公司，集团内

部是否存在产业协同？

答：宏明电子为四川能源电子信息集团直接控股公司、四

川能源发展集团间接控股公司，宏明电子的发展离不开两级股

东单位的大力支持。内部产业协同现阶段主要体现在以下三方

面：一是信息化服务赋能，集团旗下相关子公司为宏明电子提

供信息化服务，助力其提升数字化运营管理水平，为宏明电子

的信息化建设提供支撑。二是电力领域场景赋能，集团是集“源

网荷储”一体化、水风光氢天然气多能互补的综合能源企业，

电力装机超 4000 万千瓦。集团支持宏明电子切入发电端及发

电装备领域，凭借发电、输电全产业链的应用场景优势，为宏

明电子电力领域产品提供产业化验证条件。宏明电子电子元器

件产品可用于电网，相关产品已逐步在国家电网、南方电网等

核心客户中实现小批量应用。集团综合能源全产业链优势有助

于推动宏明电子电力电子元器件的技术迭代和市场拓展。三是

全方位战略支撑，集团将宏明电子定位为先进制造板块重要上

市平台，在战略规划、资源协调、资本运作等方面提供全方位

支持。集团依托博士后科研工作站、产学研协同创新平台以及

百亿级科技成果转化基金等资源，持续为宏明电子的技术创新

和人才培养提供支撑。

6.募投项目主要扩能在哪些方面？

募投项目主要在高储能脉冲电容器、MLCC、HTCC、精密零

组件方面进行扩能。截至 2026 年 6 月 30 日，整体投资进度约

22.5%，产能释放预计集中在 2027-2028 年。其中宏科二期达

产后可年产 4 亿只 MLCC，既满足防务需求，也可用于商业航

天、低空经济等民用新兴领域。

7.募投项目宏科二期产能及 MLCC 产值情况？

宏科二期（新型电子元器件及集成电路生产项目二期）达

产后可年产 4 亿只 MLCC，主要用于满足防务需求，也可用于

商业航天、低空经济等民用新兴领域。具体产值将视产品结构、

客户价格及订单情况而定，产能效益预计在 2027-2028 年逐步



释放。

8.民用 MLCC 和钽电容，国内外厂商提价幅度和定价策略

有何不同？

日韩等海外头部厂商因战略性向高端市场倾斜，率先主动

提价且幅度较大，尤其 AI 相关的高容产品。国内厂商更多是

跟随市场供需和成本变化进行动态调整，提价相对谨慎。公司

的定价策略是市场化、灵活的，综合考虑原材料成本、具体产

品规格和市场供需关系动态调整。

9.MLCC 和钽电容上游原材料涨幅高于国内成品，公司能

否转嫁成本？

转嫁能力因产品层级而异：高端产品因技术壁垒高、客户

替代成本高，议价能力较强，可转嫁成本；中低端产品市场竞

争激烈，转嫁难度较大，更多通过优化内部管理消化。2026

年上半年，公司营业成本同比增长 18.45%，营业收入同比增

长 0.86%，成本增速高于收入增速，公司正积极采取多项措施

应对原材料价格上涨带来的影响。

10.MLCC 和钽电容涨价的驱动因素是什么？对未来价格

走势怎么看？

本轮涨价底层驱动因素是 AI 算力需求爆发与车规级高容

MLCC 的需求持续攀升。AI 服务器功耗大幅增加，GPU 瞬态电

流波动问题使高端、高容 MLCC 需求呈指数级增长，形成了“高

端缺货”的结构性紧张局面。

未来价格走势将呈现显著分化：

高端产品：需求旺盛且产能释放慢，价格有望维持高位；

中低端产品：主要看下游需求恢复情况，预计将温和复苏。

附件清单 无


