
证券代码： 003010 证券简称：若羽臣

广州若羽臣科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □ 分析师会议

□ 媒体采访 ☑ 业绩说明会

□ 新闻发布会 □ 路演活动

□ 现场参观

□ 其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称及

人员姓名
投资者网上提问

时间 2026 年 9 月 15 日 15:30-17:00

地点
公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会

上市公司接待人

员姓名

董事长、总经理王玉

副总经理、董事会秘书、财务总监罗志青

投资者关系活动

主要内容介绍

投资者提出的问题及公司回复情况

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复：

1、注意到在半年报时描述了奥伦纳素在董事长带领后已全

面整合资源，目前进展如何？

尊敬的投资者，您好。自收购以来，公司在董事长带领下持

续推进奥伦纳素在品牌、产品、渠道等方面的资源整合与协同，

目前各项工作有序推进，品牌经营质量持续改善，阶段性整合成

效逐步显现。感谢您的关注。

2、奥伦纳素品牌在第三季度中会单列其财务数据吗？

尊敬的投资者，您好。公司严格按照企业会计准则及定期报

告编制规则开展财务核算与信息披露工作，各品牌具体经营数据

的列示方式请以公司后续披露的定期报告为准。感谢您的关注。



3、公司 24 年和 25 年第三季度的利润明显低于第二季度

和第四季度，请问这种情况和产品销售还是和公司策略有关？

今年还会出现这种类似情形吗？

尊敬的投资者，您好。公司季度利润波动主要与收入确认周

期和行业季节性有关，未来公司将继续关注经营质量与长期价值

的平衡，具体财务表现请以公司公告为准。感谢您的关注。

4、传统代运营业务上半年营收同比下滑 32%，公司是否已

主动收缩该业务？未来是否还有进一步压缩的计划？

尊敬的投资者，您好。公司始终围绕品牌管理战略对业务结

构进行动态优化，资源持续向高成长性业务倾斜。未来公司将继

续降低对传统代运营的依赖，以自有品牌和品牌管理业务为核心

增长引擎，同时保持优质代运营能力的协同，整体营收结构会持

续优化。相关经营情况请以公司披露的定期报告为准。感谢您的

关注。

5、上半年销售费用率同比提升 6 个百分点至 51.4%，主要

来自自有品牌推广。请问下半年推广力度是否会继续加大？这对

全年净利率目标有何影响？

尊敬的投资者，您好。上半年销售费用率提升，主要来自自

有品牌推广的战略投入。下半年公司将结合行业旺季和品牌发展

节奏，安排推广节奏，持续注重投放效率与经营质量的平衡。相

关经营情况请以公司披露的定期报告为准。感谢您的关注。

6、奥伦纳素 2025 年净利润为负，公司收购后前期投入较大。

请问预计该品牌何时能实现盈亏平衡？

尊敬的投资者，您好。收购奥伦纳素后，公司正积极推进品

牌、团队、渠道等方面的整合，品牌经营质量持续改善，阶段性

整合成效逐步显现。感谢您的关注。

7、您好，想咨询一下公司港股上市的最新进展：（1）自 4

月 27 日更新递交申请材料后，目前备案处于哪个阶段？（2）预

计何时能通过港交所聆讯？（3）后续是否有招股书失效后的更

新计划？谢谢。



尊敬的投资者，您好。公司目前备案尚处于正常审核进程中，

公司正协同中介机构有序推进 H股发行上市相关工作，后续相关

进展公司将严格依据相关法律法规及时履行信息披露义务。感谢

您的关注。

8、看财报，2026 年上半年，绽家取得超预期的营收，是什

么原因？

尊敬的投资者，您好。从产品侧来看，绽家香氛洗衣液和洗

衣凝珠等大单品持续放量，内衣洗衣液、地板清洁剂、香氛护衣

喷雾等核心产品均保持各细分领域头部地位；环境清洁产品及个

护线新品表现亮眼，同时品牌代言人的官宣及 IP 联名系列的上

新运营，加速品牌破圈，推动品牌声量与终端销量双重跃升。

渠道侧，线上方面，天猫、抖音、京东、小红书多平台刷新销售

纪录，明星单品在各平台细分榜单中持续霸榜。线下方面，绽家

持续深化与山姆的战略合作，同时稳步推进永辉 Bravo 等渠道发

展，并持续布局即时零售领域。以上多方原因，共同推动了绽家

在上半年的增长。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 9 月 15 日


