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证券代码：301371 证券简称：敷尔佳

哈尔滨敷尔佳科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-030

投资者关系活

动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与单位名称

及人员姓名
国海证券股份有限公司 李宇宸、芦冠宇

时间 2026 年 9 月 16 日 15：00-15：40

地点 电话会议

上市公司接待

人员姓名

邓百娇女士 董事、董事会秘书

吴 弘先生 证券事务代表

齐鑫鑫女士 IR（投资者关系管理）

投资者关系活

动主要内容介

绍

Q1、目前公司在三类注射产品方面的布局如何？

A：公司重组Ⅲ型人源化胶原蛋白冻干纤维注册申请已获

国家药品监督管理局正式受理；该产品注册审批进度受监管审

核流程等多重外部因素影响，公司将积极推进申报工作，希望

2027 年能够实现获批上市。其余在研第三类医疗器械项目的

最新进展可查阅公司《2026 年半年度报告》对应章节内容。

在产品矩阵扩充层面，公司同步关注外延并购机会，持续

筛选具备协同价值的三类医疗器械相关标的，拟通过外延整合

丰富公司三类器械产品管线，培育全新业务增长板块。

合规生产经营配套层面，公司全资子公司上海敷尔佳科技

发展有限公司近期已顺利取得第三类医疗器械经营许可证。
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Q2、目前外延式并购有进展吗？

A：公司长期持续关注与主营业务具备协同效应的第三类

医疗器械等相关产业并购标的，在标的筛选阶段秉持审慎、严

谨的评估标准，重点考量标的与公司中长期发展战略的匹配

度、长期价值创造能力及盈利贡献潜力。目前，仍处于标的寻

找与筛选的早期阶段。未来如有相关进展，公司将严格按照证

监会、交易所信息披露相关规则要求，及时、充分履行信息披

露义务。

Q3、公司上半年实现了收入利润双增长，下半年如果规

划？

A：下半年，公司将持续聚焦主营业务，精细化内部经营

管理，严格落地年度既定销售布局及产品上新计划，有序推进

新品迭代与市场推广工作。线上业务板块，通过精细化管理，

做好费用投放，稳步拓展经营规模，持续提升品牌市场影响力；

线下渠道端，持续推进渠道拓展与深耕，夯实线下营收利润贡

献基础。公司将全力以赴推进全年经营目标落地，力争以稳健

经营业绩回报全体投资者。

Q4、公司近几年的分红率是多少，能够保持吗？

A：公司 2023 年现金分红 40,008 万元，股利支付率

53.39%；2024 年现金分红 60,012 万元，股利支付率 90.77%；

2025 年现金分红 41,608.32 万元，股利支付率 96.17%。

关于未来分红方面，公司会根据资金需求和股东回报平衡

统筹安排；公司高度重视股东分红回报，未来将持续深耕主业、

夯实经营基本面，以稳健良好的经营业绩回馈全体投资者。

Q5、OTC 渠道的市场还是比较大的，公司未来如何规划？

A：目前公司在 OTC 渠道的覆盖率还是较低的，业务拓展

空间还是比较大的。公司在 OTC 渠道的布局并不完全依赖于

医保政策红利。未来，公司将持续搭建线下体验场景，打通检

测、咨询、体验、成交完整链路，打造线上无法复制的竞争力。

在产品运营层面，公司拟通过械品与妆品结合的方式精细化运
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营，覆盖更多的全国连锁药房，提升 OTC 渠道消费者与敷尔佳

产品的粘性，进一步的提升公司在 OTC 渠道的盈利能力。

Q6、上半年度公司黑白膜的销量趋势如何？

A：今年上半年度，公司黑膜与白膜的整体销量与上年同

期相比有较好的增长；下半年度，公司将持续推进各项市场推

广及营销运营工作，希望黑膜与白膜产品全年经营表现能够实

现进一步的提升。

Q7、公司对股权激励第一期解限的业绩目标有信心吗？

A：公司对完成第一期股权激励解除限售业绩考核目标具

备信心。下半年，公司将持续夯实内部经营管理，统筹推进各

渠道市场拓展与销售运营工作，持续优化经营及管理效率，稳

步改善经营质量与盈利水平。公司将全力抓好各项经营工作，

努力为投资者创造良好经营成果。

业绩考核目标能否最终达成存在经营、市场等多重外部及

内部不确定因素，相关指标实际完成情况以公司 2026 年度真

实经营数据为准，敬请投资者关注公司拟于 2027 年 4 月披露

的《2026 年年度报告》。

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

本次活动不涉及应披露重大信息。

附件清单

（如有）

无。

日期 2026 年 9 月 16 日
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