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天创时尚股份有限公司

证券代码：603608                                   证券简称：天创时尚

天创时尚股份有限公司

投资者关系活动记录表

                                                        编号：202609

	投资者关系

活动类别
	□特定对象调研        (分析师会议
□媒体采访            ☑业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （               ）

	参与单位名称及人员姓名
	投资者网上提问

	时间
	2026年9月15日（周二）下午15:30~17:00

	地点
	公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网络远程的方式召开业绩说明会

	上市公司接待人员
	董事长：朱牧先生
总经理：洪敏先生
财务总监：许洋波先生
董事会秘书：杨璐女士

	投资者关系活动主要内容介绍

	Q1：经营现金流为负主要是备货增加还是回款变慢？加盟商回款周期是否拉长？
答：尊敬的投资者，您好！截至2026年6月30日，公司经营活动产生的现金流量净额为4919万元，较上年同期下降约42.90%，主要原因是本报告期内①销售商品收到的现金增加；②采购支出增加、费用支出增加但上期优化人员致本期员工支出同比减少，致本期现金流出仍为增加。销售收入现金流入的增加幅度小于现金流出的增加幅度，综合实现本报告期内的经营活动净流入相比上年同期减少。公司与加盟商签订的相关加盟合同对付款时点、结算方式等均有明确约定，加盟商严格按照合同条款履行付款义务，报告期内不存在回款周期变长的情形。感谢您的关注！
Q2：线上渠道增长主要靠哪些平台？抖音直播、小红书种草的投入产出比如何？
答：尊敬的投资者，您好！传统电商平台如天猫、唯品会等依然是消费者消费决策的重要核心场景，此外，兴趣电商、内容电商（如抖音、小红书）也已深度参与零售环节，在消费链路中成为重要角色并分流了线上客流。围绕用户消费场景与消费渠道的迭代升级，公司加速推动线上电商从“货架电商”向“货架电商+内容电商”转型。2026年上半年：公司内容电商渠道收入同比增长150%，毛利率同比提升2个百分点，其中抖音渠道实现收入同比增长162%，成为营收增长新动力和主要的增长渠道，抖音渠道的营销推广费率在14%~20%之间。感谢您的关注！
Q3: “AI+营销”转型的具体落地模式是什么？是内部提效工具还是对外收费产品？
答：尊敬的投资者，您好！公司“AI+营销”转型目前主要为内部提效工具。①在产品研发端，公司通过自主开发的AI设计软件，实现设计成果快捷呈现，便于产品评审和营销测款，实现产品的快速上新；②在生产制造端，公司通过“数字化”实现信息集成、数据可查和流程可控，通过“智能化”实现数据驱动、智能检核、高效处理等，将AI应用于时尚女鞋量产中，实现了从鞋履AI设计研发到生产制造全链路的数字化、自动化、智能化的管理，进一步提升公司数字化智造水平以及整体供应链水平。感谢您的关注！
接待过程中，公司严格按照《信息披露管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。没有出现未公开重大信息泄露等情况。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年9月15日
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