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投资者关系活动记录表
编号：2026-011

投资者关系活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

□其他

活动参与人员

建隆资本 王子涵

加乘资本 邢中华

楷泓资本 刘 汪

富桥证券 刘 强

创新智慧港 肖秋香

千里基金 田 歌

北京大学深圳研究生院 叶 芳

个人投资者 成梅梅

深湾汇研 崔乾林

地铁设计 许 维、孙艺汉

时间 2026年9月17日

地点 公司会议室

形式 现场调研

交流内容及具体问答

记录

一、参观公司展厅、介绍公司基本情况

二、交流环节

1.勘察设计业务毛利率波动的原因？

公司毛利率受多方面综合因素影响，整体处于正常波

动区间。2025年，公司勘察设计业务毛利率有所提升，主

要受到以下因素影响：第一，轨道交通勘察设计项目周期

较长，不同项目、同一项目不同阶段的业务内容与毛利水

平存在差异，当年公司承担的部分总体总包项目达到收入

确认节点，带动整体毛利率上行；第二，近年来粤港澳大



湾区建设提速，公司省内业务占比整体有所提升，基于广

州总部的规模效应、成本集约效应及相关费率差异等因

素，部分阶段的省内业务毛利率略高于省外，对总体毛利

率产生一定影响；第三，公司持续推进降本增效，严格管

控项目开支，对整体毛利率增长起到一定促进作用。

2.现金流及应收账款管理情况？

公司现金流存在季节性波动，主要受政府财政预算支

付及各地轨道交通建设单位的资金支付进度等因素影响，

在第四季度集中回款。公司客户主要为各地轨道交通投资

建设国企单位或政府部门，整体的资信状况良好，偿债能

力较好，长期来看回款风险较小。公司将进一步加强应收

账款管理，加大对逾期款项催收力度，积极推动结算审批

流程，结合四季度集中回款的行业特性，做好回款计划安

排。

3.在手订单转化情况？

公司所从事的轨道交通勘察设计服务贯穿轨道交通

建设的全过程，项目周期通常在5-8年。总体来看，公司

在手订单整体转化平稳。

4.更新改造业务拓展情况？

作为粤港澳大湾区轨道交通勘察设计龙头企业，公司

持续保稳轨道交通核心业务，加快推进更新改造类新业务

拓展：一方面，公司紧抓大规模设备更新改造有利政策契

机，加快推进设备更新改造领域勘察设计业务拓展，强化

轨道交通节能环保等运维领域业务布局，依托掌握自主知

识产权的智能高效空调系统，对既有地铁线路进行节能改

造，成功获取“广州三、五号线环控系统试点应用合同能



源管理模式项目”、“深圳4号线一期车站空调系统能源

管理项目”等项目；另一方面，公司充分发挥勘察设计龙

头企业核心优势，持续跟进既有线路腾挪改造等项目需

求，成功获取“西塱、鱼珠车辆段更新改造及配套一体化

工程勘察设计项目”等改造项目。

5.低空业务开展情况？

公司在低空经济领域持续围绕“轨道+低空”开展业

务布局，依托轨道交通场景资源探索推进低空业务落地应

用。公司聚焦轨道交通巡检场景，探索利用无人机开展桥

梁、线路、边坡等巡检作业，提升巡检效率；结合广州地

铁线网资源，探索开展低空起降点研究等工作，推进低空

飞行与轨道交通场景的融合。公司在低空经济专门领域尚

处于前期业务培育阶段，预计短期内对公司经营业绩影响

较小，业务拓展存在不确定性。

6.收购的工程咨询公司对业绩的贡献情况？

为进一步健全公司全过程工程咨询服务链条，强化工

程监理、项目管理等业务能力，公司以发行股份方式收购

广州地铁工程咨询有限公司100%股权，标的资产已于2026

年2月完成交割。

2026年上半年，标的资产经营情况良好，实现营业收

入25,455.25万元，较上年同期增长16.93%；净利润

2,094.66万元，占2026年度承诺净利润的55.07%，较上年

同期增长25.10%（以上数据未经审计）。与公司原有勘察

设计业务形成协同，对公司营收和利润形成了有效补充。

7.海外业务拓展情况及竞争优势？

公司高度重视海外业务，组建海外事业部统筹海外市



场经营拓展，确立了以香港特别行政区、澳门特别行政区

为核心深耕港澳市场，以越南、阿联酋为重点拓展东南亚

及中东市场的差异化布局，在越南、新加坡、马来西亚、

塞尔维亚等国家和地区实现项目落地。2026年，公司充分

发挥轨道交通核心技术优势，获取越南胡志明市地铁2号

线二期、三期设计项目以及4号线、6号线可行性研究等多

个项目，海外业务订单有所增长。

作为粤港澳大湾区勘察设计龙头企业，公司拥有较为

全面的综合设计能力和客户服务能力，掌握多项轨道交通

关键技术，可以有效帮助公司承接相关轨道交通勘察设计

业务。作为广州地铁集团的控股子公司，公司建立了稳定

的客户需求信息收集、反馈和传导机制，可以更好地为客

户提供全方位增值服务。

8.半年度业绩下滑的原因？

2026年上半年，公司经营业绩较以往年度存在一定下

滑，主要系受到轨道交通行业建设强度阶段性波动等影

响，部分在手订单暂未达到收入确认节点，以及受到部分

项目进度波动、回款节点有所迟延等影响，合同资产账面

余额有所增加，基于账龄等因素计提的资产减值准备有所

提高，导致公司上半年经营业绩存在一定波动。

公司主要系基于会计准则规定按照相关估计原则对

合同资产计提资产减值准备。公司客户主要为各地轨道交

通投资建设国企单位或政府部门，整体的资信状况良好，

偿债能力较好，长期来看回款风险较小。

关于本次活动是否涉 否



及应披露重大信息的

说明

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文

档等附件（如有，可

作为附件）

无


