证券代码：600742 
证券简称：富维股份
长春富维集团汽车零部件股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-007
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研          □分析师会议  
□媒体采访              □业绩说明会  
□新闻发布会            □路演活动  
现场参观              其他（“我是股东”走进上市公司活动）

	参与单位名称及人员姓名
	德邦证券及个人投资者共15人。

	时间
	2026年9月18日

	地点
	富维股份

	上市公司接待人员姓名
	副总经理、财务负责人、董事会秘书 李延军
证券事务代表 强巍
董事会办公室 刘旺
董事会办公室 李雨平
创新研发中心 卢冕
富维元谷 顾志越、张敩尧

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者关系活动主要内容
1、参观创新研发展厅
2、参观全资子公司富维元谷
3、会议室交流
问题一：首先在参观公司后，现场感受公司的发展历程、主要产品和研发成果还是比较震撼的。今年汽车行业较往年变化比较大，想请问公司近年来自一汽集团收入占比多少？外部市场收入占比多少？
答复：近年公司外部市场收入占比不断提升。2024年度，公司外部市场收入占比约4%，2025年度占比约8%。2026年上半年，公司一汽集团外收入同比增长超过25%，收入占比提升至16%。2026年上半年，公司精准锚定重点目标客户与核心项目，报告期内累计斩获外部市场项目26项，新项目全生命周期销售额41.64亿元，其中新能源新订单生命周期销售额39.35亿元，占比达94.5%，覆盖江淮、小鹏、长城、吉利、北汽、蔚来、日产等多家整车企业。
问题二：关注到公司投资了旗翼科技，请问还有哪些在新兴业务领域的布局？
答复：公司“十五五”战略规划已确定6大核心业务“智能座舱业务、智能外饰业务、智能视觉业务、金属结构件业务、衍生业务、成长与新兴业务”。其中成长与新兴业务包括陶瓷氧传感器、镁合金轻量化、智能表面、座舱视觉域控、新型智能出行装备及物理场景智能交互等产品和方向。在新兴业务领域的布局上，公司从业务合作向资本合作逐步深化。2025年，公司在新兴领域主要以业务合作为主，包括与沃飞长空在新型智能出行装备业务合作以及与月泉仿生共同成立应用实验室。2026年公司逐渐转向资本合作，除对一汽旗翼（深圳）科技有限公司增资1.5亿元布局新型智能出行装备领域外，公司还参与了奥腾博睿智能科技（长春）有限公司合资项目，公司拟出资5,800万元、持股比例29%，合资公司注册资本合计2亿元，在新型智能出行装备及物理场景智能交互等方面开展深度合作，协同构建产业配套。同时，2026年5月，公司成立投资管理部，推动落实“十五五”战略规划，作为公司股权投资、基金投资业务的主管部门，负责新增的各类股权投资业务和基金投资业务，打造专业化股权投资管理能力。投资并购业务存在一定不确定性，具体情况请以公司公告为准。
问题三：想请问公司的分红规划是如何的？
答复：2024-2026年度每年以现金方式分配的利润在当年实现的可分配利润的50%以上，分红次数不少于两次；2026-2028年度继续保持每年现金分红比例50%以上、分红次数不少于两次的积极分红政策。公司在2025年中期推出了“每10股派发现金红利2.80元（含税）”的分红方案，派现总额2.08亿元；2025年3季度提出了“每10股派现1.40元（含税）”的分红方案，派现总额1.04亿元；2025年度提出了“每10股派现1.00元（含税）”的分红方案，派现总额0.74亿元；2025年度合计现金分红每10股5.20元（含税），股利支付率超过80%。2026年中期推出了“每10股派发现金红利1.50元（含税）”的分红方案，拟派现总额1.11亿元，股利支付率接近60%。
问题四：贵司半年度业绩波动，投资者也比较关注这一点。请问公司有哪些应对措施？
答复：2026年上半年，公司实现营业收入71.41亿元，实现归属于上市公司股东净利润1.90亿元，由于主要客户产销量变化影响，营业收入及净利润均出现不同程度的下滑。但在此不利局面下，公司以全域极致降本和外部市场拓展为两大攻坚主线。面对外部经营环境复杂变化及行业竞争压力持续加大的情况，公司持续强化经营管理，坚持以提升运营效率和增强盈利能力为导向，统筹推进成本管控、效率提升和资源优化配置等各项工作。上半年，公司累计实现降本4.2亿元，对冲了部分收入下滑带来的盈利压力。下半年，公司将继续围绕经营改善重点任务，深入推进精益管理和全价值链成本管控，进一步提升资源利用效率和经营质量，另一方面持续推进市场开发和重点客户突破，提升外部订单获取能力。




