证券代码：603028                                         证券简称：赛福天

江苏赛福天集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	R业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	线上参与公司2026年半年度业绩说明会的全体投资者

	时间
	2026年09月18日 15:00-16:00

	地点
	价值在线（https://www.ir-online.cn/）网络互动

	上市公司接待人员姓名
	董事长 蔡学锋
副董事长、总经理 林柱英
董事会秘书 左雨灵
财务总监 焦贤丽
独立董事 李朝晖

	


投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: _GoBack]1.钢索业务是公司的优势业务，公司准备采取哪些措施改善钢索业务盈利能力？
答:尊敬的投资者，您好！现阶段公司钢索业务电梯板块受产业链降价、原材料成本抬升双重挤压，毛利率承压。公司正全力推进钢索业务高端化升级：产品端深耕深海海工、新能源基建等赛道，加速特种绳研发产业化，提升高附加值产品占比；国内市场巩固电梯钢丝绳基本盘，加深工程机械龙头合作，发力电梯维保，深度参与国家重点工程项目；海外持续完善代理服务网络，落实“钢丝绳+索具+检测服务”联合出海；加快海工、智能装备等新兴领域从送样走向批量供货；同时强化供应链长协锁价、精益生产与库存管控，加大非地产赛道布局对冲周期。此外，高端特种绳索研发智能制造基地有序建设，规划10万吨产能，面向矿山、海工、工程机械等高毛利场景，助力后续盈利能力提升。感谢您的关注！
2.公司在海外市场的拓展节奏和重点区域是怎样安排的？
答:尊敬的投资者，您好！公司积极响应国家“走出去”战略，坚持技术创新与市场开拓双轮驱动，持续加大海外业务布局，优化全球业务版图，主要实施策略如下：1、钢索业务：持续搭建完善全球化代理与服务体系，深耕现有海外市场，积极挖掘优质海外客户；依托香港子公司平台，紧抓国内钢索及海工产品出口机遇，深度服务海外重点项目，进一步释放海外市场成长空间；2、光伏业务：采取差异化的海外市场拓展策略，把握成熟市场稳量、新兴市场高速增长的行业契机，着力培育全新业务增长极，并充分联动现有钢索海外渠道资源协同开拓高毛利海外市场，积极应对行业竞争压力。感谢您的关注！
3.公司计划投资的5.1亿元建设高端特种绳索项目，投资目的和未来打算如何？
答:尊敬的投资者，您好！公司高端特种绳索研发及智能制造基地建设项目，立足于景气向好的高端钢索赛道。新建产能重点面向矿山、海洋工程、工程机械、港口等应用场景，该类领域对钢索产品提出更严苛的技术要求，部分细分领域仍存在进口依赖，国产替代空间广阔。本次项目并非简单的规模扩产，核心是实现产线升级以及产品结构优化，着力破解高端产能瓶颈，提升智能制造水平，加速推进高端绳索系列产品开发与市场应用推广，完善高端特种绳索领域产品产业布局。客户资源方面，公司已积淀深厚的高端市场合作基础：电梯业务配套多家行业头部企业；工程机械板块与主流龙头保持长期协作；海工、港口领域和国内重点央企、港口平台建立稳固的业务纽带。依托现有成熟的客户资源与渠道优势，将为本项目高端产品后续的市场导入与放量提供坚实支撑。感谢您的关注！
4.董秘你好，公司股权激励回购注销，这项工作目前的进展如何？
答:尊敬的投资者，您好！公司前期已完成了股权激励部分股份注销必要的审议披露程序，现阶段正在有序办理对应注销及工商变更手续。感谢您对公司的关注！
5.贵司上半年业绩下降主要原因是什么？
答:尊敬的投资者，您好！本期业绩下滑主要源于两大板块承压：其一，上半年电梯用钢丝绳市场受产业链价格下行，叠加地缘因素推升原材料成本，产品售价同比走低、毛利率承压，板块出现亏损；其二，光伏行业供需格局持续承压，受春节停产、产线改造、行业产能过剩、产品价格下行等因素影响，光伏业务业绩同比有所下降。后续公司将加快高端特种绳索智能制造基地建设，推动钢索业务高端升级，积极拓展海内外市场；光伏板块持续推进产线升级与技术迭代实现降本增效，深挖海外市场机遇，多措并举提升整体盈利能力。感谢您的关注！

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	



