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证券代码：002006 证券简称：精工科技

浙江精工集成科技股份有限公司

投资者关系活动记录表
编号：2026-005

投资者关系活动

类别

■特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

■现场参观 □其他

参与单位名称

机构：中信建投、东北证券、光大证券、国元证券、

甬兴证券、立龙资产、蓝墨投资、卓戴投资、原道资产、

泽添投资、浩越资产、煜昇私募、上海欧咪咖、万垣机械、

南华期货

自然人：王威翔、俞旭东、钟斌华、周佳、章华

时间 2026 年 9 月 21 日

地点 子公司浙江精工碳材科技有限公司会议室

上市公司接待

人员姓名
孙国君、沈建明、黄伟明、金超

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司从碳纤维装备制造拓展至原丝、复材及终端

应用的全链条布局逻辑

公司发展初期主要从事专用装备制造业，业务涵盖纺

机、建机、新能源装备等领域，构筑了扎实的高端装备研

发与产业化能力。依托多年装备制造技术积淀，公司战略

重心在原有产业基础上逐步向碳纤维产业集聚。在此基础

上，公司产业继续向上下游延伸，积极推进原丝装备、碳

化装备、复材装备“三位一体”的碳纤维全产业链装备布

局，于 2026 年 1 月攻克碳纤维原丝核心装备技术瓶颈，

实现首条原丝生产线顺利投产。随着技术迭代持续深化与

产业版图不断拓展，目前，公司碳纤维产业按照“装备引

领、材料协同、应用支撑”的发展战略，已完成“全链高

端装备（原丝装备、碳化装备、复材装备）+先进材料+

应用”的整体产业布局。未来，公司将以高端装备和先进

新材料为核心产业，致力于构建行业领先的碳纤维全链产

业生态，成为新材料开发应用解决方案提供商。



2

二 、公司未来 3‑ 5 年资本开支安排

公司资本开支始终坚持紧扣碳纤维全产业链发展战

略，2024 年度向特定对象发行股票募集资金项目主要投

向碳纤维及复材装备智能制造建设项目、高性能碳纤维装

备研发中心建设项目和精工复材智能制造基地项目，建成

了原丝试验线和高模量研发试验线，武汉基地建设正有序

进行中。目前公司已建立碳纤维的装备、工艺一体化的数

据收集体系，形成公司自有装备工艺数据库。未来 3‑ 5

年资本开支将按照碳纤维全产业链发展规划继续有序投

入。

三、公司上虞基地产线建设规划情况及第一条原丝线

良品率及产品品质如何？

公司上虞基地即为子公司浙江精工碳材科技有限公

司所在地，定位为技术创新试验与示范平台。公司首条原

丝生产线历经 7个月工艺爬坡，目前已实现稳产，良品率

提升至 90%。该产线除现阶段开展稳定生产外，后续仍将

持续开展参数调试优化，承担新工艺、新品种试验验证、

经济性评估及技术迭代的重要任务，持续沉淀完整工艺数

据库，为后续规模化产线输出成熟工艺方案，以此反哺成

套装备业务与新材料业务双向协同发展。目前公司原丝产

品已通过多轮第三方机构检测验证，性能指标达到 T700

级以上，可广泛应用于多个下游领域。公司第二条高性能

原丝产线也将启动建设，计划 2027 年期间投运，后续产

线将按整体产业规划进行建设，主要聚焦新技术、多品种、

小批量、高附加值差异化产品。

四、公司产业向下游延伸后，是否会与原有客户引起

竞争？

在与原有装备客户的关系处理上，一是产品开发上实

施差异化；二是积极开展项目合作、股权合作，在竞争基

础上推进产业协同，共同促进行业良性可持续发展。
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五、公司在手订单，尤其是海外订单情况？

目前公司包括核心产业碳纤维装备在内的在手订单

以碳纤维整线及部分核心设备订单占多数，同时包括原丝

装备及复材装备订单。海外项目整体建设及回款周期相对

偏长，公司正在全力推进海内外市场开拓工作，多措并举

推动意向订单转化落地，努力提升公司的经营业绩。

六、公司对碳纤维行业未来价格的展望，原油、丙烯

腈价格上行对行业成本以及下游客户资本开支的影响？

国际原油价格上涨带动丙烯腈原料价格大幅上行，碳

纤维产品价格随之调整，一定程度上制约下游终端应用。

但终端制品成本高企，不完全来源于碳纤维原材料本身，

很多终端产品中碳纤维原材料占比仅约 30%，更多的成本

来自终端制品阶段的人工成本等加工环节。目前，公司正

在着力提升成型工艺自动化、数字化水平，降低终端制品

制造成本。另外，公司依托装备自研的优势，持续进行技

术革新，从配方、工艺、能源利用等多维度推进降本增效，

帮助客户降低运营成本，让客户在品质不断提高的同时，

持续降低碳纤维价格，真正让碳纤维行业实现良性发展，

把碳纤维打造成为具有广泛替代性的、竞争力极强的产

业。

七、哪些下游应用领域是公司碳纤维产业规划的重

点？

公司对应用领域的布局主要聚焦轨道交通与新能源

汽车轻量化、海上风电、低空经济、储能、航空航天、建

筑防腐等高景气赛道，受益国家轻量化战略驱动，下游应

用场景持续拓展，公司将持续推进高品质、低成本产品的

研发，抢抓行业发展机遇。

八、公司碳纤维装备能够生产的碳纤维等级，装备海

外出口情况，国内碳纤维与海外高端产品的差距？

公司碳纤维碳化成套生产线技术处于国际先进水平，
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可生产 T400-T1200 级高性能碳纤维、M级高模量碳纤维，

公司碳化成套装备已经出口韩国、越南等海外国家。整体

来看国内碳纤维性能指标接近海外同类产品，短板主要为

国际认证体系建设相对滞后。碳纤维生产装备领域国内已

基本不再依赖进口，且国产装备在性价比及服务响应速度

方面优势明显。

九、公司由装备向下游做碳纤维产品，是装备业务遇

到增长天花板，还是下游行业爆发驱动？公司主要复材产

品的布局？

碳纤维产业属于资本密集型产业，其核心装备碳纤维

产线属于大额重资产设备，设备生命周期长，碳纤维行业

的设备需求发展到一定阶段将会遇到“增长瓶颈”，向下

游延伸成为深耕碳纤维主业的企业发展必然选择。公司依

托自有的多年装备优势向下游延伸，打通碳纤维全产业

链，将形成更强的综合竞争优势。

目前，公司具备 T700 及以上高性能碳纤维、高性能

PAN 碳纤维原丝的供应能力，可面向下游应用端客户定制

化开发风电叶片拉挤板材、新能源汽车内外饰件、储能复

合材料箱体、无人机结构件、轨道交通构件、海洋工程结

构件、高压储氢气瓶、复合材料筋索等高端制品。

十、公司 2026 年半年度毛利率同比下降的原因以及

未来趋势

公司 2026 年半年度毛利率同比下降的原因主要在于

核心产业碳纤维装备的毛利率的同比下降。而碳纤维装备

毛利率出现下降的原因之一在于新产品原丝生产线已按

合同要求开始分批交付，新产品毛利率相对较低；另一原

因为碳纤维装备下游客户的招标模式发生变化，由整线交

钥匙招标改为分段拆分招标，单机设备厂商参与零部件竞

争导致毛利率有所下滑。

面对行业竞争，公司由被动投标，转向主动协助地方
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政府规划碳纤维产业，联合地方国资开展项目合作。虽然

碳纤维装备产品的合理盈利空间目前承压，预计 2‑ 3 年

行业会重新认识整线成套装备的综合价值。

十一、传统纺织机械、建筑机械业务现状及未来展望

公司智能纺机产业以有质量增长与战略转型为核心，

收缩低效业务。在持续推进原有产品迭代升级，承接有质

量的订单的基础上积极向碳纤维主业靠拢，强化协同与高

价值布局，主攻碳纤维放丝机、收丝机等设备并积极拓展

复材应用领域，赋能精工复材业务发展。公司智能建机产

业，持续巩固行业主导地位，加大国际市场拓展、扩大品

牌影响力，上半年市场拓展成效显著，以聚氨酯岩棉复合

板生产线为代表的成线产品新接订单创近年新高，其中，

国际贸易同比增长明显，目前建机在手订单充足。同时，

智能建机持续推动装备向绿色低碳、智能集成方向迭代优

化，聚焦赋能碳纤维主业，快速完成了高性能拉挤生产线

的研制，有效发挥跨产业赋能协同效应。

附件清单（如有） 无

日期 2026 年 9 月 21 日


