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投资者关系现场活动记录表

编号：2026-014

投资者关系

活动类别

√特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

√其他（电话会议、策略会）

参与单位名称及姓名 平安资产、汇添富基金、华夏基金

时间 2026 年 9 月 21、23 日

地点 汽轮动力大厦会议室

上市公司接待人员 董事长叶钟、董事会秘书王钢及董办工作人员

投资者关系活动

主要内容介绍

交流内容主要如下：

1、公司工业汽轮机产品的情况

工业汽轮机是公司的传统核心业务，以“单台设计、单台制造”

的个性化定制模式为主，根据客户工艺需求进行非标设计，具备高

可靠性、高效率、高适应性等特点。应用领域主要为两类：一是工

业驱动领域，主要用于驱动压缩机、鼓风机、泵、压榨机等旋转机

械，广泛应用于炼油、化工、化肥、建材、冶金、环保等工业领域；

二是工业发电领域，包括分布式能源站、企业自备电站、热电联产、

余热发电、大型电厂给水泵驱动等；核电辅助应急泵领域也有部分

应用。

竞争格局方面，高端工业驱动领域主要与西门子、三菱等国际

品牌竞争；发电领域主要为国内竞争对手，市场参与的主体较多。



公司产品性能、能耗水平已达到国际厂商同等水平，能够与外资品

牌在同等技术平台、同等价格条件下竞争，并在交付周期、服务响

应、运维成本等方面具备一定优势。

鉴于国家推动逐步提高工业终端电气化程度，公司工业汽轮机

业务的未来增长，将主要依靠海外市场拓展、存量市场挖潜（设备

更新+节能改造）、新行业应用拓展、高附加值服务业务转型以及产

品技术与成本的持续优化来驱动。公司持续加大海外市场开拓力度，

目标海外市场主要包括中亚、东南亚、非洲及中东地区。随着海外

项目的相继投产运行，公司及产品在海外市场的影响力和竞争力持

续提升。

2、 公司合作技术燃机的业务情况

燃气轮机业务是公司“十四五”及“十五五”战略转型的核心

方向。公司自 2005 年起与三菱合作，生产用于钢铁厂高炉尾气利用

的燃气轮机 M251S。2015 年公司开始与西门子就燃气轮机业务进行

合作，引入 SGT 系列机型（以 SGT-800 为代表），负责 SGT 系列产

品在中国市场的推广及服务，累计实现市场业绩已超过 60 台套，合

作范围从 SGT-300 逐步拓展至 SGT5-2000E 系列，合作深度持续加强。

公司与西门子合作十多年期间，在天然气发电分布式能源领域获得

批量订单，确立了行业影响力，并提升了公司的燃机成套和工程服

务能力。

3、公司自主燃机的情况、连云港示范项目最新进展情况

公司于 2014 年组建团队启动 50MW 等级燃气轮机的自主研发工

作。2019 年完成数字样机设计，2020 年至 2023 年先后完成涡轮、

燃烧室和压气机实验，以及燃烧室加氢试验。2024 年完成首台样机

制造。2025 年先后完成点火试验和满负荷试验。公司于 2026 年 5 月



完成 72+24 小时满负荷连续运行试验，标志着公司自主燃机已具备

商业化投运条件。后续公司将继续推进极限条件测试等试验。

2026 年 5 月下属子公司杭州汽轮新能源有限公司中标了连云港

自主燃机试验和应用示范基地一期项目 EPC 工程。根据当前进展，

连云港燃机示范项目预计于 2026 年内完成自主燃机的订单交货。

目前公司主攻 50MW 等级机型商业化，90MW 自主燃机项目完成立

项已进入详细设计阶段，计划 2026 年内完成全部详细设计，是公司

燃机谱系化核心储备机型。后续公司将综合考虑市场需求订单线索

等因素推进其他机型的开发落地，适配更丰富的产品应用场景。

当前自主燃机的询单主要来自中亚、东南亚、中东、非洲及北

美市场。后续自主燃机定价将结合市场区域、应用场景、行业内同

等级产品价格等综合考虑。

4、 公司目前汽轮机及燃气轮机产能情况

公司工业汽轮机依托临平制造基地，为柔性定制化产线，设计

产能约 450 台（套）/年，产品功率覆盖 0.5MW-200MW，可根据订

单情况动态调配产能。燃气轮机业务分为自主燃机（HGT51F 50MW 机

型）与合作燃机（西门子 SGT 系列机型）两类。自主燃机业务配套

建设有燃机试验中心，本体设计产能为年产 10 台套，目前处于产

业化起步阶段，公司将根据商业化订单落地节奏，通过利用现有产

能储备及汽轮机产能切换等方式稳步推进产能释放。合作燃机业务，

由外方提供主机本体，公司负责系统集成或项目总包，产能可匹配

市场订单需求。后续公司将结合市场需求、订单储备及供应链配套

情况，统筹产能规划，稳步推进燃机产品需求扩张下的交付工作。

5、公司海外业务的进展

公司持续加大海外市场开拓力度，海外业务稳步推进，重点布



局中亚、东南亚、中东、非洲等 “一带一路” 沿线区域，以跟随

国内总包商配套供货为主，部分项目直接对接境外业主。工业汽轮

机海外订单实现较好增长，已取得中东、拉美、北非核心油气区域

关键用户供应商准入资质，海外 EPC 及成套项目落地，标杆项目顺

利投运。自主 HGT51F 燃机海外询单逐步增多，公司同步推进国际

认证与市场推广。海外业务受地缘政治、项目周期等因素影响存在

不确定性，公司将结合项目风险评估稳步拓展。

6、公司在核电领域的业务情况

公司依托六十余年工业透平装备研发制造积累布局核电相关业

务，当前核电领域以核电辅助给水泵汽轮机为成熟落地产品，主要

用于核电项目二回路辅助驱动场景，已实现供货应用。在 SMR 小型

模块化反应堆方向，公司将其作为先进核能重点跟踪赛道。已推动

开展 SMR 蒸汽发电系统研发、工程化落地，探索基于 SMR 的冷热电

三联供、算电冷一体化综合能源方案，发挥公司工业汽轮机定制化

设计、中小功率透平设备研制能力，匹配 SMR 机组蒸汽参数与模块

化装备需求。SMR 不同堆型（压水堆、高温堆等）蒸汽参数、核安

全规范差异较大，公司产品能否适配特定 SMR 项目，需要结合堆型

设计参数、核安全资质、项目招标要求综合评估。公司持续跟踪国

内 SMR 示范项目进展，积极参与技术交流与方案论证，抢抓先进核

能市场机会。

本活动记录表中的相关数据预计或预测、业务规划或展望，不代表

公司承诺，敬请投资者理性投资，注意风险。

附件清单 无


