
证券代码：002879 证券简称：长缆科技

长缆科技集团股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-012

投资者关系活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他

公司接待人员姓名
俞涛（董事长）

黄平（董事、董事会秘书、财务负责人）

参与单位名称及

人员姓名

中信证券、太平资产、平安人寿、国泰基金、泉果基金、华泰

证券、信达证券、启元资产、华创证券、长江证券、国联民生

证券、方正证券、国盛证券、兴银基金、华宝信托、一允投资、

财通证券、嘉熙资产、野村投资、德海私募、财信产业基金、

东方红资管、昊晟投资、联恒投资、新华基金、伟星资本

时间 2026年 09月 23日 15:30-17:00

地点 杭州云酷智能科技有限公司

形式 现场会议

交流内容及具体问答

记录

1、长缆科技切入液冷的战略逻辑是什么？是“绝缘新材料平

台的搭建”目的还是仅限于“财务投资”层面？

长缆科技将液冷产业的布局作为绝缘材料在新兴应用领

域的延伸：电缆附件和变压器油解决电力设备的降温、绝缘（及

灭弧），浸没冷却液也需要解决系统的绝缘、降温、流动性、

兼容性与腐蚀，专业上有较高的关联。长缆科技在液冷产业的

布局思路是：从材料研发入手，通过产业投资云酷智能，设立

液冷产品事业部，发展液冷产业，所以不是停留在财务投资层

面。

2、云酷智能路线为何坚持单相浸没？与冷板、双相浸没如何



并存？

当前液冷市场中，冷板路径约占主流地位，浸没式目前占

比相对较小，我们认为这两种路径会可能是长期共存。冷板改

动小、也是 NV GPU 的主流方案，适合大型集群的改造；而浸

没式的优势在边缘侧、较低的 PUE、静音、高海拔高湿等应用

场景。至于单相浸没和双相的对比，我们认为有各自优势，适

用不同的应用场景。

3、云酷智能公司目前已经交付和在建的客户，以及标杆项目

的进度可否分享下？

云酷智能公司的客户包括电信运营商、国家电网、南方电

网、政企/地方及算力租赁，云酷智能公司在通信侧市占率较

高，较大的项目包括上海青浦云湖项目、金华海星云项目、长

兴吉利试点项目、甘肃隆德大型浸没式/预制化数据中心项目

等，其中甘肃隆德大型浸没式/预制化数据中心项目，交付后

有望成国内较大的商用浸没式液冷 IDC 之一。

4、长缆科技子公司双江能源的碳氢类、长缆科技的硅基液与

云酷智能公司的关系与导入节奏如何？云酷智能公司适配客

户有哪些？

冷却液技术路线包括：氟化液（多相/高端）、碳氢（矿物

油/天然酯/合成酯）、硅基等。长缆科技硅基事业部处于低黏

度单相浸没硅油试验验证阶段；子公司双江能源处于碳氢试验

验证阶段；云酷智能公司现多用自有 KeenCool 2005 等。

碳氢类产品闪点偏低、高温易氧化，适用于普通服务器、

中低功率算力，总体成本较低；硅基绝缘冷却液可以满足中高

密度服务器、储能等需要长期稳定、高安全的场景，化学惰性

强，闪点高，单价高于碳氢类产品。云酷智能公司的产品与浪

潮、联想、新华三等有较好的适配。

5、浸没式液冷解决客户什么痛点？客户为什么愿意付费，而

不是继续用原有方案？



能效管理和散热能力的增强是浸没式液冷客户的关心点，

也是行业起点，现阶段在特定场景下的需求，例如端侧静音，

边侧高密的浸没技术也是用户在特定场景下较为重视的方面。

6、云酷智能公司订单模式：是项目制、设备销售、还是订阅

服务费？交付周期多久？回款周期多长？

云酷智能获取的订单多为项目制，大部分还是设备销售。

产品交付周期 45 天左右，项目回款周期跟着交付周期安排。

7、云酷智能公司有项目实施后，有没有客户续约/复购？

云酷智能公司行业内有多个规划内的创新项目，关键客户

一般都测试验证、小规模商用、规模项目推广等节奏，所以云

酷智能伴随客户成长而发展，希望会随着技术能力提升，持续

复购。

8、行业政策对业务的影响：相关产业扶持政策，是否会变化？

浸没式液冷在政策中的体现将逐步明确化。新型节能技

术、液冷技术、浸没式液冷在文件中的表述，浸没式液冷的政

策导向会更加清晰。

关于本次活动是否涉

及应披露重大信息的

说明

否

活动过程中所使用的

演示文稿、提供的文档

等附件（如有，可作为

附件）

无
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