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证券代码：301397 证券简称：溯联股份

重庆溯联塑胶股份有限公司投资者关系活动记录表

编号：2026-006

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 ☑业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 ☑其他（重庆辖区上市公司 2026年投资者

网上集体接待日暨半年度业绩说明会）

参与单位名称

及人员姓名

参与“重庆辖区上市公司 2026年投资者网上集体接待日暨半年度业

绩说明会”的投资者

时间 2026年 9月 23日（星期三） 15:30-17:00

地点 “全景路演”网站（https://rs.p5w.net）

上市公司接待

人员姓名

董事、董事会秘书：韩啸先生；

财务负责人：廖强先生；

证券事务代表：易均平先生。

投资者关系活动

主要内容介绍

公司就投资者在本次网上业绩说明会中提出的问题进行了回

复：

问题 1：公司液冷业务进展如何？

答：公司的子公司溯联智控，专注于数据中心液冷系统解决方

案，提供涵盖 UQD、管路、液冷板、分集水器（Manifold）等产品

在内的定制化产品与二次侧液冷系统化设计服务。溯联智控惠州生

产基地已开始承接客户多项新品开发任务，并逐渐获得产品订单开

始量产。惠州工厂的主要产品有液冷板、Manifold分水器（金属）、

内存条散热、金属波纹管等。

另外，公司致力于推进数据中心轻量化高分子材料的应用，提

供更低成本，更可靠，更长寿命，更低介质污染的以塑代钢产品系

列。2025 年以来公司陆续推出了以高分子聚合物材料为主的塑钢

UQD/UQDB 快速接头、含氟五层波纹管、内/外分水器以及低析出

PA主水管等。上述产品公司已向国内部分主要服务器 OEM/ODM厂

商、芯片设计公司、AI硬件公司等客户交样并测试，部分产品已与

客户实现托盘和机架级全系列定制化开发和长周期耐用性测试阶

段。同时公司积极加入算力液冷硬件行业标准中的高分子材料部分
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编制工作，深度参与了 AI算力硬件技术的国产化进程。

问题 2：公司塑钢 UQD的北美大客户验证进展、预计供货时间；

惠州工厂四季度产能爬坡目标。传闻订单排到年底，四季度 1.5亿月

交付目标可否落地？面对整车持续年降压力，公司如何改善整体毛

利率？

答：塑钢 UQD客户验证有序进行中。惠州工厂设备产能和人员

培训稳定爬坡中。面对客户年降，公司将采取以下措施稳定业绩：

（1）公司将持续优化客户结构，降低集中度风险，进一步拓展新客

户覆盖面，分散订单波动风险；（2）加速海外布局的步伐，开辟新

的增量空间，以缓解国内汽车市场竞争压力；（3）伴随公司新建项

目的陆续建成投产，加快新产能的订单转化，推动产能利用率提升，

尽快实现规模效应；（4）结合公司惠州生产基地的建成投产及完成

对华汇实业的收购，积极拓展储能及算力热管理液冷产品业务，打

开新的增长曲线。

问题 3：塑钢 UQD 有序验证，请问目前是 A‑sample/B‑sample

哪个阶段？是否已经拿到客户定点意向？惠州基地产能爬坡，四季

度大致产能利用率目标？华汇实业收购完成之后，液冷业务预计什

么时候开始贡献营业收入？

答：公司塑钢 UQD等聚合物解决方案的产品是通过下游客户的

集成化产品送样，具体进展请关注公司后续信息。惠州基地产能提

升有序进行中。收购完成后，公司将与华汇实业协同开展在液冷领

域的产品研发，比如储能领域的各种流量控制开关阀的电动化，数

据中心液冷的水泵和其他 CDU零部件的研发工作。

问题 4：公司目前液冷代工的企业有哪些？

答：公司液冷代工的客户主要为算力液冷散热模组及液冷零部

件制造商等相关企业。

问题 5：未来公司发展怎么样？

答：公司一直秉承“致力于满足客户持续增长的期望和要求”

的经营理念，牢记“为汽车行业提供一流产品”的企业使命，致力

于实现“成为值得信赖的零部件供应商”的公司愿景。未来，公司

将根据《政府工作报告》提出的“人工智能+”行动，将数字技术与

制造优势、市场优势更好地结合，通过自建团队及相关能力、收并

购等多种方式全力开拓以热管理技术为核心的智能算力基础设施建

设市场等的产业化应用，拓展公司未来发展空间。
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本次活动不涉及应披露的重大信息。

附件清单

（如有）
无

日期 2026年 9月 23日


