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苏州麦迪斯顿医疗科技股份有限公司
投资者关系活动记录表

	日期
	2026.9.9-2026.9.18
	时间
	14：00

	地点
	麦迪科技会议室及相关机构办公地点

	投资者关系活动形式
	[bookmark: OLE_LINK19][bookmark: OLE_LINK20][bookmark: OLE_LINK5]√特定对象调研	□分析师会议

□媒体采访	□业绩说明会

□新闻发布会	√路演活动

□现场参观

□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	东方证券、华西证券、国盛证券、浙商证券、国联民生证券、财通证券、国金证券、中金银海（香港）基金、中铁信托

	公司接待人员及职务
	吴镝、李孟豪、柴凌云

	主题
	机构调研

	附件清单（如有）
	

	投资者关系活动主要内容

	[bookmark: _Hlk127449690]1、公司完成光伏资产置出之后资金得到回笼，后续资本规划如何？
答：公司顺利完成光伏亏损资产置出，合计回笼资金约 6 亿元，通过本次资产优化，公司成功实现扭亏为盈，整体资产负债率显著优化，财务结构持续向好。为保障后续产业发展布局需求，公司已预留小额快速融资通道并经审议授权，未来可根据经营发展需要开展相关工作。分红方面，公司已通过资本公积弥补未分配利润亏损，消除分红障碍。同时，公司股东会已审议通过《关于<公司未来三年（2026年-2028年）股东分红回报规划>的议案》，后续公司将结合自身经营业绩、财务状况及发展规划，依规落实股东分红相关工作，积极回报广大投资者。

[bookmark: OLE_LINK4]2、面对已经合作的医院客户是否还有持续创收的空间，如何看待存量客户价值？
答：目前公司累计服务2400家医疗机构，其中三甲医院约1200家，优质存量客户资源储备充足，且客户深度开发空间广阔。现阶段公司尚未实现全产品线的全客户渗透，大量存量客户仍存在产品空白领域，后续开发增量拓展的潜力巨大。维保业务方面，公司维保收入整体保持稳健增长态势，业务毛利率处于较高水平，能够持续兑现存量客户价值。
客户复购与产品升级方面，公司客户粘性优势显著。公司产品迭代以底层架构升级为主，同时，公司除成套系统销售业务外，持续为存量客户提供新增功能模块销售、系统升级等增值服务，全方位深度挖掘存量客户价值，持续提升单客户营收贡献。

3、公司怎么看待辅助生殖业务？后续是否会开展大规模医院收购动作？
答：公司旗下海口玛丽医院作为479家同时拥有IVF-ET与ICSI技术的辅助生殖技术的医疗机构之一（数据截至2025年6月30日），资质具备稀缺性，存在一定竞争壁垒。从整体战略来看，公司现阶段重心聚焦于打造“数据‑模型‑算力‑场景‑硬件”五位一体AI医疗全链路闭环建设，推动医疗信息化、数据治理、AI整体解决方案等业务，夯实数字化主业优势，暂无收购辅助生殖医院的计划。未来公司将持续深耕现有业务、优化经营质量，提高公司核心竞争力。

4、公司海口玛丽医院移植周期业务开展情况如何？
答：上半年玛丽医院移植周期 560 例，和去年水平基本持平，核心辅助生殖业务量没有明显下滑。随着辅助生殖相关项目纳入医保，行业市场竞争持续加剧，机构收费单价有所下行；同时，玛丽医院府城分院尚处于运营初期，前期场地建设、设备投入、团队搭建等固定投入规模较大，阶段性拖累整体经营业绩。
目前医院老院区经营结构稳定、客户渠道成熟、核心业务运营态势良好。后续随着分院逐步度过培育期、运营体系持续成熟、产能与营收稳步释放，医院整体利润水平有望稳步修复改善。

5、上半年公司在AI医疗技术方面有什么产品成果？如何赋能现有产品？请介绍产品定位、技术差异化优势，部署方式有哪些？
答：上半年公司持续深耕AI医疗赛道，产品聚焦麻醉、重症、急诊急救三大核心临床场景，以减轻医护人员工作负荷、精准辅助临床决策为核心定位，落地多项成熟AI产品成果。公司持续将大模型技术能力深度融入现有成熟医疗信息化产品，迭代推出麻醉AI助手、重症AI辅助模块，实现术前智能评估、术中风险实时提示、术后诊疗辅助的全流程临床覆盖。同时，积极推进AI技术与急诊急救系统、智慧手术系统的深度融合，全面提升产品智能化水平与临床辅助决策效能。
在技术差异化优势方面，公司AI模型核心壁垒突出，区别于行业内通用大模型套用的常规方案。公司依托二十余年临床数据的积累和对医疗场景的业务理解，开发了聚焦于急危重症特定场景的垂类模型，其更加适配临床诊疗实际医疗业务逻辑。同时，公司组建了兼具临床业务认知与技术研发能力的复合型工程师团队，可对AI输出的诊疗结果进行专业校验，有效保障AI辅助决策的准确性、安全性与专业性。
在产品部署方面，公司具备灵活多元的落地交付模式，可适配不同医院、不同场景的部署需求。同时，公司产品全面适配华为昇腾等国产算力体系，兼容国产化信创部署要求，具备较强的兼容性与通用性，落地适配性优势显著。

[bookmark: OLE_LINK6][bookmark: OLE_LINK7]6、公司数据要素业务具备哪些核心壁垒？目前业务整体推进情况如何？ 
答：公司将合规数据治理、数据资产运营确立为长期核心驱动力，紧跟全国39城数据标注先行先试政策风口，力争持续完善高质量、标准化、合规化的医疗数据体系，持续推动“数据‑模型‑算力‑场景‑硬件”五位一体AI医疗全链路闭环建设，多措并举夯实核心竞争力。公司长期服务众多三甲医疗机构，在临床端积累了较好的业务合作基础，有助于开展院内数据治理相关工作，为数据资源的合规归集提供支撑条件。公司将联合专业的数据标注与数据集加工合作伙伴，依托其数据处理能力，结合公司二十余年急危重症临床真实场景积淀，持续推进院内医疗数据合规化、结构化、标准化加工，持续扩容高质量、高适配的专科医疗数据集。公司所有数据相关业务均将严格遵守国家数据安全、个人信息保护相关法规，在合规前提下参与可信数据空间建设，聚焦临床决策支持、医疗质控等方向释放数据价值。




