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上海移远通信技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
	时间
	2026/9/1、2026/9/2、2026/9/4、2026/9/7、2026/9/8、2026/9/9、2026/9/14、2026/9/15、2026/9/16、2026/9/17、2026/9/18、2026/9/21、2026/9/22、2026/9/23、2026/9/24、2026/9/30

	地点
	上海、深圳、北京、新加坡

	调研形式
	■特定对象调研
■分析师会议
□电话会议
■网络会议
□媒体采访
	□新闻发布会
■路演活动
■现场参观
□业绩说明会
□其他

	来访机构名称
	博时基金，信达澳亚基金，南方基金，万家基金，国联安基金，太平基金，安联基金，富安达基金，银河基金，民生加银基金，申万菱信基金，富国基金，财通基金，兴业证券，厦门泰牛私募，申万宏源证券，光大证券，国联民生证券，国信证券，华宝证券，华泰保险，中信建投证券，国海证券，永赢基金，华安基金，鹏华基金，乾惕投资，财通证券，淡水泉私募，光大永明人寿保险，真科基金，银华基金，中信资管，趣时资产，禾永投资，国寿安保基金，泓德基金，幸福人寿，融通基金，上海银叶投资，爱建证券，西南证券，上海天井投资，人保资产，中财招商投资，上海交通大学投资研究院，珠池资产，凯石基金，正鑫基金，长江证券，禹田资本，水璞私募，锦桐私募，合远私募，混沌投资，上银基金，东吴基金，光证资管，华福证券，卓惟资产，厦门中略投资，国泰海通资管，域秀资本，大家资产，广州胜拓私募，拾贝投资，泓澄投资，中欧瑞博投资，淳厚基金，源峰基金，胜道资产，蜂巢基金，运舟资本，宁波宝隽资管，财通资管，太平资产，海富通基金，兴全基金，中信保诚基金，国盛证券，国金证券，中信证券，大成基金，前海开源基金，永安保险，鹏扬基金，长拾资本，鑫泉资本，神华投资，金鹰基金，汐泰投资，汇丰晋信基金，汇添富基金，摩根基金，华商基金，华宝基金，国泰海通证券，北恒基金，建信基金，测度投资，WCM Investment Management，Avanda Investment Management，钛信资本，ACG Management Pte. Ltd.，CCX Trustlink，Point72 Asia (Singapore) Pte. Ltd.，Verition Fund Management LLC

	公司接待人员
	副总经理    杨华伟
董事会秘书  王凡
投资者关系  王硕

	








投资者关系活动主要内容介绍
	Q1：公司能够多年保持稳健增长的商业逻辑是什么？
A：公司坚持全球视野，为全球物联网客户提供综合解决方案，构建"1+N"业务矩阵支撑业务稳健发展。
一方面，公司大力拓展车载及端侧AI解决方案业务，该业务已成为公司第二增长曲线，上半年实现了较快增长。在端侧AI方面公司构建了算力模组+大模型+AI自研算法+AI物联平台+Agentic IoT全链条AI业务矩阵，打造了“硬件底座+算法生态+主动智能”三层技术底座。公司针对端侧大模型进行了方案升级，并自研构建了一站式AI算法“超级市场”，提供人脸识别、人体识别、图像算法、OCR光学字符识别、音频算法、多模态等丰富算法资源。此外，公司自研UniClaw嵌入式AI智能体框架，实现“感知-决策-行动-协作-进化”的端云协同闭环。车载方面，公司持续丰富车载业务产品矩阵，拓展车载网联、智能座舱、脚踢雷达、毫米波雷达、智驾SiP、智能钥匙等多品类产品，通过丰富产品结构，提供车载综合解决方案带动单车价值量（ASP）提升；物联网行业垂直解决方案聚焦行业场景，以“宝维塔®、沃地泰®、艾络迅®”等子品牌为载体，将边缘计算、AI算法与平台能力深度嵌入垂直场景，实现技术能力的系统叠加。
另一方面公司坚持全球化发展战略，全球研发+全球生产+全球销售，全球化运营体系构筑较高海内外市场准入门槛，并展现规模效应优势，依托业务持续放量，实现研发成果跨品类复用，摊薄研发边际成本。
综上，公司已经从“卖部件”走向“卖方案、卖服务”，从万物互联提供通信模组，到万物智联（AI+）提供通信+算力+算法+解决方案，实现了从产品延伸、技术叠加到商业闭环的战略进阶。同时公司依托在物联网行业的多年技术沉淀和规模优势，公司各业务板块可实现资源共享、优势互补，最大化利用集团现有资源，快速推进新业务发展，降低业务运营成本。

Q2：公司在端侧AI方向具体做了哪些业务布局？
A：公司作为全球领先的物联网整体解决方案供应商，已完成端侧AI的全维度布局，构建起涵盖智能硬件、模型适配、多模态算法、物联网平台的完整技术体系，以软硬一体的本地化智能底座，开启AIoT增长新曲线。
算力硬件是端侧AI规模化落地的核心底座。针对多层次、差异化的算力需求，公司打造了覆盖1‑2000TOPS算力的产品矩阵，产品形态涵盖模组、AI BOX、SBC单板电脑、Quectel Pi生态开发板等，覆盖主流芯片平台，精准匹配不同行业、不同场景的需求。
硬件之上，公司持续打磨软件与算法能力，打通大模型、AI算法、AI物联平台的完整链路。
在端侧大模型领域，公司致力于打通端侧AI商业化落地的“最后一公里”，为物理AI提供底座。围绕多模态感知、架构创新、模型兼容性与推理速度，实现端侧大模型方案的持续迭代；同时凭借扎实的模型工程化能力，完成模型微调、适配、量化和转换，破解算力受限、内存紧张、适配难度高等痛点。
在AI算法层面，公司已完成听觉、视觉等多模态AI算法的自研沉淀，并打造AlgoStore算法超市，客户可直接调用成熟算法，大幅缩短产品从需求到落地的研发周期，让行业AI开发周期长、调试难度大的难题迎刃而解。
在此基础上，公司AI物联平台让终端能够按需与平台联动，实现设备统一管理、模型迭代更新、多设备协同调度，进一步释放端侧硬件的智能上限。
“算力硬件+端侧大模型+AI算法+AI物联平台”的一体化AIoT解决方案，实现从硬件到AI解决方案的全链路赋能，得益于这套通用化底层技术底座，整套能力可快速适配具身智能、智慧工业、智慧零售、智能家居、智慧农业、XR等多元赛道，帮助客户高效实现AI落地，缩短上市周期。
综上，公司为客户提供从底层连接、终端配套到平台应用的全链路AI端侧赋能业务，夯实端侧AI解决方案的第二增长曲线。

Q3：行业竞争格局与公司核心壁垒是什么？
A：公司业务矩阵丰富，模组端如数传模组、GNSS模组、短距离模组、算力模组、车载模组、卫星通信模组等；解决方案如车载解决方案、端侧AI解决方案、物联网垂直解决方案等。公司还有自研AI算法，自研AI物联平台。不同的业务条线竞争格局均有差异。
公司核心竞争力和壁垒体现在：一是一站式物联网整体解决方案能力，公司具备经大量项目验证的软硬一体化工程落地能力，并拥有庞大全球客户池，新产品推广依托存量客户资源可快速推广上市；公司整体解决方案能力使得客户不论需要什么类型，均可在移远产品服务体系中找到最优方案匹配路径，极大程度减少了客户对接多家供应商的运营成本，帮助客户降低开发复杂度、缩短产品上市周期；二是全球化运营体系，依托全球研发、制造、服务网络及完备的认证资质，构筑较高海内外市场准入门槛；三是规模效应优势，依托业务持续放量，实现研发成果跨品类复用，摊薄研发边际成本，且供应链规模化采购具备成本优势；四是端侧AI全链路技术能力，公司构建了完整端侧AI技术底座，依托大量客户群拓展端侧AI增值服务，整套通用化底层技术底座能力，可快速适配多元赛道，帮助客户高效实现AI落地，缩短上市周期，培育第二增长曲线，支撑业务稳健增长。

Q4：车载业务客户、产品矩阵、单车ASP？
A：车载是体量较大的细分赛道，保持稳健较快增长。公司合作约60+整车厂,100+Tier1厂商，不存在单一客户重大依赖。交付模式灵活，既可以向Tier1供货，也可以直接对接整车厂。
[bookmark: _GoBack]面对行业环境，公司持续丰富车载业务产品矩阵，拓展车载网联、智能座舱、脚踢雷达、毫米波雷达、智驾SiP、智能钥匙等多品类产品，通过丰富产品结构，提供车载综合解决方案带动单车价值量（ASP）提升，提升盈利水平。

Q5：机器人、XR等新兴领域的业务现状？
A：公司在机器人赛道以"端云协同AI Agent+AI算法+AI模组"为核心能力，逐步构建起覆盖开发工具、整机平台到场景落地的完整业务链条，深度适配运动控制、智能交互及多场景应用等核心需求，已在商业服务、物品配送、AI智能客服、具身智能、医疗康养、智能家居、庭院智能等多个应用场景落地。
公司推出Q-Robotbox多模态智能机器人一体化开发平台。该平台内置边缘算力，融合视觉、语音与运动控制能力，赋予机器人“能看、能听、能交流、能移动”的综合能力，有效解决了行业普遍面临的软硬件集成复杂、算法迁移难度大等痛点。实现从硬件到智能决策的端到端一体化，为客户提供从核心控制器到整机方案的全栈支持。
公司2026年7月9日正式发布全链路自研的AI+AR眼镜Hawk系列，以及配套算力单元Dolphin系列。其中，AI+AR眼镜Hawk系列包含光波导和BirdBath眼镜，可应用于不同垂直领域场景。光波导眼镜参考设计采用一体轻量化设计，客户可根据场景和成本需求，灵活选择。这款光波导眼镜创新支持三档电致变色，镜片可根据环境光线自动调节透光度，有效解决AR眼镜室内外切换时显示效果差异明显的痛点。功能上支持AI语音助手、实时语言翻译、拍照录像及AI音频等能力，覆盖消费级市场与文旅展览、工业质检、远程协作、医疗等垂直行业。自研分体式全彩BirdBath AR眼镜参考设计则强调沉浸式视觉体验。
XR的底层逻辑是连接、算力与AI的深度融合，公司提出了"0-1、1-N、1+N"三维能力框架—聚焦XR软硬件参考设计与定义，解决规模化阶段的精密制造与交付速度，以及提供全产业链生态整合服务。

Q6：存储涨价对公司的影响？顺价机制？
A：存储价格阶段性出现较大幅度上涨。2025年四季度至2026年一季度，受市场影响，部分成本压力未能及时向下游传导，阶段性对利润形成冲击。公司持续推进顺价机制，结合市场供需、客户结构与订单节奏分批推进价格传导，消化成本上涨压力；优化采购成本管控与产品定价机制，尽可能对冲原材料价格波动风险。

Q7：利润率提升驱动因素？
A：公司利润率提升主要来自两方面：一是产品结构转换升级，高毛利的AI端侧类业务收入占比提升，前期在端侧AI等新业务领域的研发投入逐步兑现，技术成果转化为产品竞争力与收入增量；二是业务规模扩大带来的各项费用率摊薄，规模效应持续释放。

Q8：如何看待行业需求？下游哪些AI应用领域可能优先爆发？
A：伴随各行各业数字化、智能化转型持续推进，工业、能源、智能家居、车载、户外出行、智慧农业等领域的物联网应用场景不断拓展，持续释放新增需求，行业成长底盘坚实，万物智联赛道具备万亿级广阔市场空间。
基于广阔的行业发展前景，公司依托自身完备的技术沉淀，打造技术壁垒，并通过全球化布局及客户资源优势，持续拓宽产品品类、优化产品结构，加快新产品上市。通过持续丰富高附加值产品矩阵以及整体化的解决方案能力带动整体ASP提升。
公司各类AI解决方案已落地机器人、智慧零售、车载智能座舱、智能家居、智能陪伴、XR、智慧工业、智慧农业等领域，目前看尚未出现单一爆品场景，但是公司在端侧AI构建了整套通用化底层技术底座能力，可快速适配多元赛道，支撑业务稳健增长。




