
	证券代码：601607

	证券简称：上海医药


上海医药集团股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                       编号：2026-009
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        分析师会议
[bookmark: OLE_LINK1]□媒体采访            业绩说明会
[bookmark: OLE_LINK3]□新闻发布会          路演活动
[bookmark: OLE_LINK2]□现场参观	           □其他                         

	参与单位名称
	参与机构与人数：兴业证券、东吴证券、美银美林、银河证券、中信建投、中信里昂、景顺长城、博时基金、大成基金、招商基金、华商基金、国寿资产、中信资管、农银人寿以及多家境外投资机构，共43位投资者。

	时间
	2026年9月

	地点
	外部策略会、基金公司、线上会议等

	上市公司接待人员
	公司部分董事及高级管理人员、证券事务代表、IR

	投资者关系活动主要内容介绍
	Q：公司未来的并购方向？
A：在投资并购方面，我们重点关注那些与上海医药的发展战略、工业体系、产品管线能够形成高度协同的标的企业。其中，那些具备创新实力、能补强公司核心竞争力、提供业绩增长动能的企业将更受青睐。一方面，我们将重点聚焦核心治疗领域，集中资源进一步做强优势业务。另一方面，我们更加注重并购后的“整合”与“协同”。我们致力于充分发挥上海医药工商一体与“研产销”全产业链布局的核心优势。

Q：公司如何保障现金流稳定？
A：2026年上半年，公司经营性现金流净流入44.50亿元，持续保持高质量发展。公司始终高度重视现金流安全，坚持审慎稳健的财务管控原则，保障公司持续健康运营。在现金流管理方面，公司以经营性现金流为管理核心，多措并举筑牢资金安全底线。一是强化应收账款的全流程管控；二是强化资金预算与动态调度的精细化；三是优化营运资金周转，保障经营性现金流稳健充裕。未来，公司将继续严控债务规模、优化资本结构，保持资产负债率与融资成本处于稳健合理区间，持续提升现金流质量与财务抗风险能力，切实维护全体股东利益。

Q：公司商业板块进口总代业务的优势？
A：公司持续打造一体化、专业化的供应链综合服务体系，为合作伙伴提供优质可靠的商业化解决方案。2026年1-6月，公司新增进口总代品规16个，实现销售收入超过200亿元，同比增长超15%。

Q： 公司的创新体系建设情况？
A：在研发体系上，公司一方面着力打造开源创新生态圈，持续推进创新生态的建设，不断提升研发效率与协同效能。比如，公司的孵化平台上海前沿围绕打造“没有围墙”的研发创新与孵化转化平台，正式推出“INNO Agile”敏捷创投模式，构建“科学家PI+孵化主理人+前沿团队”三方协同、权责清晰、轻资产前置验证平台，打通从学术概念到工业级数据的转化通道。另一方面，公司不断强化自主研发能力，加强多肽、大分子、转化、小核酸等技术平台建设，进一步夯实自研体系基础，截至2026年6月末，公司提交临床试验申请获得受理及进入后续临床试验阶段的新药管线共计61项，包括创新药管线49项。

Q：公司的分红计划？
A：在分红方面，公司在确保最近三年现金分红累计分配的利润不少于最近三年实现的年均可分配利润的30%这一基础上，综合考虑公司盈利情况、发展阶段、资金安排、未来成长需要和对股东的合理回报等因素后，制定未来的分红方案。目前，公司已于2024年-2026年增加了分红频次。其中，2025年年度分红已于今年8月前完成分配；2026年中期分红的A股部分已于9月底前完成分配（H股的部分将于10月底前完成分配）。未来，公司将根据实际经营状况以及现金需求来确定未来的分红比例。


	附件清单（如有）
	无

	注意事项
	公司严格遵守信披规则进行投资者交流，如涉及公司未来计划、发展战略等前瞻性描述，不构成公司对投资者的实质性承诺。





3

