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投资者关系活动记录表
编号：2026-09
	
投资者关系
活动类别
	☑公司现场接待
□其他场所接待
□定期报告说明会
□其他：
	☑电话接待
□公开说明会
□重要公告说明会

	参与单位
	中金公司
	富国基金
	西部证券
	国联民生

	
	华创证券
	中信资管
	甬兴证券
	华安证券

	
	浙商证券
	国泰海通
	东方证券
	华福证券

	
	上海点斗投资
	中泰证券
	山西证券
	华西证券

	
	大成基金
	方正证券
	华泰证券
	诺德基金

	
	太平洋资管
	申万宏源
	光大证券
	摩根士丹利基金

	
	开源证券
	中邮证券
	长城证券
	国金证券

	
	东吴证券
	诺安基金
	长江证券
	东方财富

	
	国投证券
	广发证券
	施罗德投资管理
	东北证券

	
	西南证券
	国信证券
	金元证券
	天风证券

	
	中信证券
	海南盛熙私募
	天津远望资管
	深圳市尚诚资管

	
	上海云门投资
	北京容光私募
	上海胤胜资管
	杭州卓惟资产

	
	鸿运私募基金
	北京鑫翰资管
	上海兆顺私募
	厦门中略投资

	
	上海途灵资管
	宁波宝隽资管
	上海嘉世私募
	北京林亿资管

	
	上海理臻投资
	杭州巨子私募
	北京风炎私募
	海南硕丰私募

	
	上海合道资管
	重庆渝汇投资
	浙江秘银投资
	上海顶天投资

	
	上海恒基浦业资管
	杭州融泰云臻私募
	深圳市鲲鹏恒隆投资
	江西彼得明奇私募

	
	北京泽铭投资
	深圳宏鼎财富
	麻王投资
	云富投资

	
	西安敦成私募
	上海度势投资
	上海复胜资管
	上海康橙投资

	
	杭州泽泉私募
	玄卜投资
	张家港高竹私募
	

	时间
	2026 年 8 月
	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书王永生、财务总监鲁朝辉

	1、 半年报经营情况和发展趋势介绍。
上半年，公司实现主营业务收入125亿元，其中新材料的主营业务收入为108亿元；上半年实现净利润 39,443.85万元，其中新材料的净利润为26,876.63万元，同比增长了14.70%。
目前与客户沟通情况来看，在服务器及未来的终端应用方面，客户需求很强劲，公司的发展重点聚焦于高成长的新兴产业，因此公司已经成立专门的项目组，重点调研论证合金压延铜箔等方向的扩产可行性。
另外，全球铜资源紧缺，公司在积极布局低压载流线束项目，本项目解决了铝线铜铝复合过程中的抗蠕变、电化学腐蚀可靠性的工程化技术难题，已实现新能源汽车低压载流线束的产业化应用，公司同步也做了产能规划。
2、 投资者交流重点问题
1、请问公司核心竞争力是什么，为什么说创新是公司的基因？
答：公司是研发驱动的自进化型铜基特殊合金材料的领导者之一，核心竞争力主要体现在以下几个方面：首先，公司有17大合金系列、100多种自主合金牌号，产品覆盖棒、线、带及精密细丝四大类型，是国内铜基特殊合金品类供应最齐全的企业；其次，公司具备在合金化装备、微观组织重构装备及合金制备工艺技术的核心优势；再次，公司在标准制定和专利储备方面具备显著优势，截至2026年半年度，公司已累计获得授权发明专利 344 项，现有有效授权发明专利 201 项，其中包含美国专利 16 项、欧洲专利 14 项、日本专利 11 项、韩国专利 9 项。主持/参与制定 28 项国家标准、23 项行业标准及 6 项团体标准。公司作为国际有色金属加工协会（IWCC）的董事单位和技术委员会委员，是中国铜合金棒材、线材国家和行业标准的主要制定单位，先后承担编制了我国铜合金棒材、线材多项国家标准和行业标准，助推我国有色合金材料产业快速发展。同时，公司也荣获多项“国家级”殊荣，包括国家首批“创新型企业”、“国家认定企业技术中心”、“国家技术创新示范企业”等多项殊荣。
创新研发是公司作为特殊合金材料引领者的核心基因，全面融合在公司的管理体系中，产品和技术的研发需要长期沉淀和积累，公司希望更多的中国企业一起来突破国外的各类专利封锁，共同推进中国新材料行业的良性健康发展。 

2、请问公司是如何保持与国际巨头合作的竞争优势？
答：首先，和国际头部企业合作的前提是必须具备强大的研发能力，能够迅速解决客户的需求和材料选择的痛点。公司通过数字化研发平台及生态圈不断地研发综合性能优异的新产品和新技术，在合金化、微观组织重构及专用装备三方面有着很强的研发、工艺技术及专用装备的技术壁垒；其次，通过数字化变革之后，公司实现了数字化企业的管理模式，保证产品的稳定性、一致性和可靠性得到长期保障。这些系统的管理体系才是国际客户选择公司的核心逻辑，以及保持企业实现长期可持续发展的核心竞争力。

3、请问面对汇率波动加剧，公司在汇兑损失方面有哪些平滑或减少损失的措施？
答：为应对汇率波动，公司正缩减外汇敞口，加速回收应收账款；同时，由于国内银行提供的远期结汇价格已反映较大升值幅度，套保工具可选空间有限，公司将谨慎评估，并与专业咨询机构研判人民币走势，尽量避免产生较大汇兑损失。

4、请问公司对扩建计划的资本开支资金来源有何考虑？
答：美国新能源项目整体出售后，收到的资金可以用来支撑公司以研发驱动的数字化研发型企业的发展，公司未来的新项目也将聚焦在新材料业务。

5、请问针对A公司首款折叠屏手机，公司配套哪些产品？是VC均热板还是FPC连接器？
答：A公司是公司长期重要大客户，在每代机型演进中，公司间接提供包括VC均热板、FPC及连接器材料等产品的深度合作。
 
6、请问传统其他下游业务结构的变化对盈利能力的影响？
答：公司持续推进原有产品迭代升级，以更好地解决下游客户痛点，开发功能性需求，推动盈利能力持续向好。在棒材业务中，我们持续开发了用于海洋工程的耐腐蚀材料。在线材业务中，汽车电子领域的方针引线需求量大，公司投建的线材新建项目应用于该方向。整体来看，公司基于研发储备的核心技术，在棒、线、带材等各业务板块应用，将打开新材料长期成长空间。

7、请问公司新材料单吨净利润的提升是持续性的还是季节性的？
答：新材料单吨净利润的提升具有持续性，源于公司研发驱动的创新特质。公司通过不断研发新产品、新技术及解决方案，为客户创造价值、降低成本，从而提升自身盈利能力。毛利率因原材料价格波动影响较大，公司更关注吨净利润指标。公司通过数字化转型和AI应用提升运营效率，为长期净利润提升提供保障。



