证券代码：603101                                证券简称：汇嘉时代 	         
新疆汇嘉时代百货股份有限公司	
投资者关系活动记录表	
编号：2026-003
	投资者关系活动类别
	☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
[bookmark: OLE_LINK25][bookmark: OLE_LINK24][bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            ☑电话会议
□其他 （）

	参与单位名称
	国海证券、广发证券、东吴证券、国泰海通证券、中信证券、创金合信基金、Ninety One Asia Pte.Limited、富国基金、工银理财、华宝基金、嘉实基金、建信基金、南方基金、山西证券、山东神光咨询服务有限责任公司、西部证券、天弘基金、开源证券、上海途灵资产、弘毅远方基金、上海名禹资产、银河基金、国投证券、红思客资产、易方达基金、华夏久盈资产、长安基金、太平资产、申万菱信基金、华夏理财、国联基金、西部利得基金、圆信永丰基金、长信基金、嘉合基金、东方证券、平安基金、工银安盛人寿、鑫元基金、银华基金、上海鼎锋资产、前海开源基金、融通基金、非马投资、华安基金、深圳市榕树投资管理有限公司、泰信基金、国联安基金、江苏瑞华投资控股集团有限公司、汇添富基金、睿远基金、海通证券、上海国泰海通证券资产管理有限公司、东证融汇证券、海富通基金、诺安基金、长城基金、浙江浙商证券资产管理有限公司、浦银理财、景顺长城基金、中信银行、野村资管、中银基金、信达澳亚基金、国海富兰克林基金、农银汇理基金、工银瑞信基金、财通证券资产管理有限公司、招银理财有限责任公司、太平洋资产管理有限责任公司、创金合信基金、中信保诚基金、圆信永丰基金、中国国际金融股份有限公司资产管理部、东吴基金、深圳抱朴资产管理有限公司等（排名不分先后）

	时间
	2026年10月26日

	地点
	线上

	上市公司接待人员
	董事会秘书 张佩

	投资者关系活动主要内容介绍
	1.公司2026年前三季度归属于母公司所有者的净利润同比增长70.08%，大幅高于营业收入4.95%的增速，请问业绩大幅增长的主要驱动因素是什么？                                                                                                                                                                                          
答：业绩增长主要系：一是公司持续落实降本增效举措，强化全流程费用管控，财务费用同比下降，在营收保持稳定的基础上进一步释放利润空间；二是超市业态调改红利持续释放，商品结构不断优化，供应链管理与品类运营能力增强，收入与毛利增幅表现突出。后续公司将继续推进精细化管理与门店调改，努力夯实盈利基础。
2.超市业态调改及供应链建设方面，公司开展了哪些工作？后续有何安排？                                                                                                                                                                                          
答：公司围绕超市业态持续开展调改，积极优化商品结构，加强供应链管理与品类运营能力建设，报告期超市业态收入与毛利增幅表现突出。后续公司将继续推进存量门店调改与商品结构优化，深化供应链精细化运营，巩固超市业态增长态势。
3.针对百货业态业绩提升，公司有哪些应对措施？                                                                                                                                                                                          
答：公司正结合区域消费需求变化，持续推进百货业态调改与经营策略优化，完善业态组合与品牌结构调整，迭代门店消费场景，并通过全域会员精细化运营增强顾客粘性，努力改善百货业态经营表现。
4.公司如何利用以旧换新政策拉动销售？
答：公司积极响应以旧换新政策，在家电、数码等品类推出专项活动，通过补贴、折价回收、以旧换新立减等方式，拉动销售增长。目前相关品类销售业绩稳定，后续将结合政策持续优化活动方案，扩大品类覆盖。
5.进入第四季度，随着年末消费旺季到来，公司有哪些重点工作安排？
[bookmark: _GoBack]答：第四季度是传统零售消费旺季，公司将重点做好以下工作：一是全力抓好年末促销季销售，抢抓消费旺季机遇；二是持续深化供应链优化和费用管控，巩固盈利改善成果；三是稳步推进托管项目筹备开业工作。

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	否

	活动过程中所使用的演示文稿、提供的文档等附件（如有，可作为附件）
	无
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