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证券代码：601066.SH 证券简称：中信建投 编号：2026-04

中信建投证券股份有限公司

投资者关系活动记录表（2026年 9月）

序

号
时间 地点 形式 交流对象 接待人员

是否涉及应披

露的重大信息

1 2026-9-3 公司会议室 现场会议 东方财富证券股份有限公司

投关人员及

调研内容相

关部门人员

否

2 2026-9-29 视频会议系统 线上会议 ARGA Investment Management, LP
投关人员及

调研内容相

关部门人员

否

主要交流内容

一、与东方财富证券交流

1. 公司提出的“三 ZHI一新一化”战略的优先级排序和推进节奏如何？

回复：公司“十五五”时期核心战略“三 ZHI一新一化”，包括打造价值投行、新质投行、数

智投行，加快建立客户驱动新发展模式和着力提升国际化水平。各项战略任务是有机整体，不存在

绝对的先后优先级，需要相互融合、协同推进。例如，服务新质生产力企业成长壮大，是新质投行

的体现；服务过程中新质企业和公司都获得了各自的价值，也是价值投行的体现。公司还会根据客

户需求提供跨境服务和国际资本市场支持，既是落实客户驱动的发展模式，也推动国际化水平提升。

同时，公司持续推进数智化转型，加大金融科技技术落地应用。

2. 公司 ROE长期领先，提升 ROE的核心路径是提杠杆还是优化业务结构？

回复：公司重点通过持续优化业务结构，加大低资本消耗、高回报业务的布局，稳步提升盈利

水平与资产运营效率，从经营基本面夯实 ROE根基；在此基础上，在风险可控的合理范围内审慎

运用财务杠杆，进一步提升股东回报水平。

3. 国际业务各板块的贡献如何？请介绍国际化布局路径，“走出去”与“引进来”哪个更优

先？

回复：2026 年上半年，香港子公司中信建投国际实现业务收入增长，主要来自于以下方面：

一是股权保荐承销、经纪业务股票交易等中介类业务规模取得较大提升；二是跨境衍生品、固收客

需类等非方向性业务实现良好增长；三是固收自营投资取得较好收益。综合来看，随着一体化客户
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战略落地、跨境业务体系建设持续推进，公司国际业务基本面持续向好，具备稳健发展的基础。香

港子公司将持续做强主业、严控各类风险，实现稳健经营。在“三 ZHI一新一化”战略引领下，公

司积极审慎落实国际化战略，铺开全球网络，形成“立足香港、辐射亚太、连接中东、放眼全球”

的梯度发展格局，审慎研判地缘政治、金融市场波动等各类风险，扎实推动国际化布局深入；同时

通过举办国际化活动，提升在国际市场的品牌影响力。战略层面，公司统筹“走出去”与“引进来”

双向通道：一方面以客户需求为导向，延伸全球服务触角，助力优质企业拓展国际市场；另一方面

依托境外平台，做好全球优质资本“引进来”，构建双向赋能、内外联动的跨境金融生态。

4. 财富管理转型的增长动能如何？新开户、买方定制、投顾、员工战略配售等业务的贡献和

核心竞争力是什么？

回复：当前公司财富管理转型增长动能由“规模扩张”转向“量质并重”。新开户业务是公司

客户持续增长的动能，买方定制和投顾业务是公司开展财富管理转型的核心抓手，员工战略配售是

公司“投行式财富管理”的竞争力体现。

5. 财富管理行业的竞争格局和未来增长机会如何，公司有哪些差异化优势？

回复：当前行业竞争逐步从拼渠道、拼产品，转向比拼资产配置能力、投顾陪伴能力、数字化

服务能力以及综合协同服务能力。在此格局下，公司具备四大差异化竞争优势：一是“四投联动”

协同优势，依托综合业务版图，打通投研、投资、投行、投顾资源，能够为客户提供一体化综合服

务。二是分层的财富管理服务生态，覆盖大众零售、中净值、高净值、企业家全谱系客群，既有标

准化线上服务，也具备私享定制化服务能力。三是数智化工具底座优势，灵犀、北极星、信谛听等

完整工具矩阵赋能一线投顾，实现“AI+人工”双轮驱动。四是全国分支机构网络优势，线上线下

一体化联动，满足不同层级客户本地化综合服务需求。

6. 科创板跟投业务的战略定位是什么？

回复：科创板跟投是监管规则的要求，也是检验公司坚持以投资的眼光做投行，严把项目入口

关，不断提升客户质量的方式之一。从投行业务的角度看，一方面要端口前移，做好项目筛选，发

挥专业优势，努力筛选出科创属性强、研发实力强、成长性好的优秀企业；另一方面要依规履行好

上市后的持续督导责任，帮助企业规范运营。当前，公司正在大力推动“四投联动”，公司也会在

跟投业务之外，积极推动投研、投资、投行、投顾多条线协同，将综合金融服务深度嵌入科创企业
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全生命周期经营发展。

7. 港股 IPO与 A股投行的协同机制是怎样的？

回复：公司境内外投行业务通过“四个一体化”构建深度协同机制：一是客户项目一体化，以

客户为核心，深化“行业+区域+产品”矩阵，境内外团队共同开发、执行项目；二是销售资源一体

化，投行与境内外 ECM以及机构销售部门密切协作，统筹覆盖境内外投资者，形成销售合力；三

是境内外质控管理一体化，统一风控标准，加强项目流程管控；四是组织人员一体化，在依规的前

提下，管理上打通境内外团队，打造一支同时具备 A股和港股服务能力的跨境投行队伍。

8. 请介绍场外衍生品业务规模情况，满足客户哪些核心需求？

回复：公司场外衍生品业务始终坚持合规稳健发展，围绕客户资产配置和风险管理需求有序开

展业务，主要交易品种包括场外期权、收益互换及内嵌场外期权的收益凭证。业务规模、产品结构

及挂钩标的会结合市场环境、客户需求及风险收益特征动态调整。公司持续提升专业化服务能力，

满足客户多元化的风险管理和资产配置需求。

9. 各业务板块之间的协同效应如何体现？

回复：公司各业务板块的协同效应主要体现在组织架构、实施路径两个方面。组织架构方面，

公司成立协同工作委员会，由董事长担任主任，总经理和分管协同的公司领导担任副主任，在公司

办公室下设协同部，搭建“总部统筹、部门融合、分支联动”的全链条协同机制。实施路径方面，

通过“投研+投资+投行+投顾”四投联动模式，打破单一业务条线各自为战的局限，围绕企业全生

命周期金融需求打通内部业务价值链，实现从简单业务叠加升级为综合服务生态闭环。投研板块输

出深度产业洞察，投资板块发挥耐心资本作用挖掘培育科创企业，投行板块提供资本市场陪伴服务，

投顾板块则借助工具与产品将产业投资机会向普通投资者开放。对客户而言，降低中介机构转换成

本；对公司而言，实现单一客户全生命周期深度服务，最终实现双向共赢。

二、与 ARGA交流

1. 请介绍衍生品业务展望。

回复：2026 年下半年，公司将继续利用境内外一体化优势，稳步拓展跨境衍生品业务；同时

在境内衍生品业务上深挖金融机构和头部私募的衍生品风险管理需求，丰富策略指数等衍生品产品

种类，提升期权风险对冲能力，为客户提供综合衍生品风险管理和资产配置解决方案。
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2. 请介绍目前公司客户情况。

回复：2026年上半年，公司证券经纪业务新开发客户 202.65万户，同比增长 143.92%；其中

线上获客数量同比增长 231.39%，新增高净值客户数量同比增长 157.38%。截至 2026年 6月末，累

计客户突破 1,900万户，客户结构持续优化。

3. 请介绍资产管理业务情况及展望。

回复：公司资产管理业务坚持回归主动管理本源，积极培育差异化竞争优势。截至上半年末，

公司客户资产管理受托资金规模人民币 6,255.75亿元，同比增长 28.92%。下半年，公司资产管理

业务将继续坚守主责主业，深耕长期价值创造，全面加强投研体系建设，丰富完善特色策略矩阵，

通过多元资产配置满足客户差异化需求，持续提升数智化运营效能，加速国际化布局，增强海外资

产配置专业能力，持续为投资者创造长期稳健回报。基金管理方面，截至上半年末，全资子公司中

信建投基金资产管理规模人民币 1,726.96亿元，其中公募基金管理规模人民币 1,041.53亿元，资产

结构以货币及固定收益类为主，同时布局赛道、指数增强、养老 FOF及公募 REITs等多元产品线。

中信建投基金将坚守“投研为本、回报为先、服务为重、稳健合规”主线，持续提升投资业绩与持

有人获得感。

4. 请介绍投行业务情况及展望。

回复：2026 年上半年，公司投资银行业务核心指标继续位居市场前列。境内股权业务方面，

完成 A股股权融资项目 16家，主承销金额人民币 277.48亿元，分别位居行业第 4名、第 3名。债

券业务方面，公司“五篇大文章”主题债券总承销规模为人民币 1,055.90亿元，位居行业第 3名。

国际业务方面，中信建投国际在香港市场共参与完成港股 IPO 保荐项目 7家，募集资金 312.77亿

港元，募资规模在中资券商中位居第 4名，报告期内落地多项具有行业影响力的标志性项目。在全

面深化资本市场改革进程中，公司将紧扣“十五五”规划导向，聚焦服务新质生产力与现代化产业

体系建设，持续加大战略客户开发力度，提升行业深耕能力，聚焦产业转型与科技创新领域精准发

力。坚持以客户为中心，深化投研、投资、投行、投顾“四投联动”业务协同机制，加快建立客户

驱动新发展模式。持续推进内地与香港投行一体化建设，提升国际化客户服务能力。

附件

（如有） 无


