兴通海运股份有限公司                                                       投资者关系活动记录表
证券简称：兴通股份                                        证券代码：603209

兴通海运股份有限公司
[bookmark: OLE_LINK1]投资者关系活动记录表
编号：2026-005
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研   □分析师会议      □媒体采访
☑业绩说明会     □新闻发布会      □路演活动
□现场参观       □一对一沟通      □其他（电话会议）

	参与单位及人员名称
	线上参与公司2026年第三季度业绩说明会的投资者

	时间
	2026年10月28日

	地点
	东方财富路演平台

	公司接待人员姓名
	董事长/总经理陈其龙先生
副总经理/财务负责人黄木生先生
独立董事李茂良先生
董事会秘书柳思颖女士

	投资者关系活动主要内容介绍
	（一）公司2026年第三季度经营情况
2026年第三季度，公司实现营业收入5.07亿元，同比增长28.14%；归属于上市公司股东净利润为0.95亿元，同比增长63.74%。
2026年前三季度，公司实现营业收入15.26亿元，同比增长28.95%；归属于上市公司股东净利润为3.08亿元，同比增长59.10%。公司完成散装液体危险货物运输总量为964.64万吨，同比增长5.40%，其中，液体化学品运输总量为801.00万吨，同比增长8.55%。
截至2026年9月30日，公司船舶合计52艘（含在建船舶），总运力规模达72.17万载重吨。其中，在营船舶共40艘，运力规模达51.50万载重吨，包括35艘化学品船，运力规模为44.91万载重吨；3艘LPG船，运力规模为1.15万载重吨；2艘成品油船，运力规模为5.44万载重吨。此外，公司在建船舶共12艘，运力规模达20.67万载重吨，计划于2026年第四季度至2028年上半年陆续投入运营。
（二）交流的主要问题及公司回复概要
问题1：公司船队平均船龄显著低于全球平均水平，大量高端不锈钢船，是否能够满足越来越严苛的国际环保法规，持续拿到海外高附加值货盘？
回复：当前全球化学品船队老龄化趋势日益显现，叠加EU ETS碳排放交易体系、FuelEU Maritime等国际环保法规相继实施，优质、高效、合规运力的竞争优势进一步凸显。公司持续推进船队高端化、绿色化、智能化建设，着力打造船龄结构合理、技术性能先进的不锈钢化学品船队，不断提升船舶能效水平、安全运营及环保合规能力，更好满足国际环保监管要求和海外高端客户的运输需求。公司优质运力布局有利于增强国际市场竞争力，提升高附加值货源承接能力，为持续拓展海外业务奠定坚实基础。
问题2：公司提前开展海外客户储备，在建新船交付前就提前锁定货源，是否可以实现新船交付即可投入运营，快速释放收益？
回复：公司高度重视新增运力与市场需求的有效衔接，针对在建新船提前开展海外客户开发、市场拓展及货源储备工作，积极对接潜在客户运输需求，统筹推进船舶交付与后续营运安排。在新船完成交付并取得相关营运资质后，根据市场需求及货源落实情况及时投入运营，加快运力释放，提升船舶运营效率和资产使用效益，为公司经营业绩增长提供有力支撑。
问题3：国内下游大型炼化企业持续扩产，公司和头部炼厂保持长期深度合作，后续内贸运量能否稳步抬升？
回复：随着国内炼化产业结构持续优化、产业集中度逐步提升，以及石化行业“反内卷”、优化产能结构等相关政策持续推进，化学品运输需求有望得到进一步支撑。公司作为国内沿海化学品航运领域的重要企业，与下游大型炼化企业保持长期稳定的合作关系，具备较为扎实的客户基础和货源保障能力。未来，公司将持续深化与头部炼化企业的战略合作，积极把握下游产业发展及运输需求变化带来的市场机遇，不断提升客户服务能力和运力配置效率，力争推动内贸运输业务实现规模与经营质量稳步提升。
问题4：全球存量化学品船队整体老化，老旧船舶加速退出市场，这是否会持续改善行业供给格局，利好公司新增运力？
回复：当前全球化学品船队老龄化趋势日益显现，叠加国际环保法规趋严及安全运营标准提升，老旧船舶合规成本和运营压力持续增加，部分低效运力逐步退出市场，有利于推动行业运力结构优化，改善优质运力供需格局。公司积极把握行业发展机遇，持续推进船队高端化、绿色化、智能化建设，新增高端不锈钢化学品船舶在技术性能、安全环保及运营效率等方面具备一定优势，有利于提升优质货源承接能力和国际市场竞争力。未来，公司将持续优化运力布局，提升运营效率，积极把握行业供给结构优化带来的市场机遇。
问题5：公司布局甲醇双燃料船舶，前瞻性匹配低碳航运要求，未来是否可以享受绿色航运带来的运价溢价？
回复：随着全球航运业绿色低碳转型持续推进，EU ETS碳排放交易体系、FuelEU Maritime等国际环保法规相继实施，市场对绿色低碳、高效环保运力的需求日益提升。公司积极顺应行业发展趋势，前瞻性布局甲醇/氨双燃料船舶，持续推进船队绿色化、高端化、智能化升级，提升船舶能效水平及环保合规能力。绿色低碳运力有望在高端客户拓展、优质货源获取及运价议价等方面形成差异化竞争优势，为公司提升经营效益创造有利条件。未来，公司将积极把握绿色航运发展机遇，持续提升国际市场竞争力。具体运价溢价情况仍取决于市场供需、客户需求及绿色燃料成本等因素。
问题6：公司自主研发智能船队管理系统，持续优化航线，降低空驶率，能否长期压缩运营成本，增厚单船利润？
回复：公司持续深化“人工智能+航运”融合应用，自主打造“AI-兴仔”智能体平台，整合“海运管家”系统，并与金蝶“云星瀚”“云苍穹”平台深度协同，构建涵盖航线优化、港口动态监测、航行安全预警、船舶管理及船岸协同等功能的智能化管理体系。通过优化航线规划、提升船舶调度效率及精细化运营水平，有利于减少无效航行和船舶待港时间，提高运力利用率，增强成本管控能力和单船盈利能力。未来，公司将持续推进智能化技术应用，以科技创新赋能降本增效，提升整体经营效益。
问题7：危化品航运资质审批严格，行业监管持续趋严，是否会抬高行业准入门槛，进一步巩固公司龙头地位？
回复：散装液体危险货物航运行业准入门槛较高，随着运力调控、安全管理及环保合规等监管要求持续提升，行业规范化、专业化发展趋势进一步凸显，有利于推动优质运力资源向综合实力突出的优势企业集聚。公司深耕化学品航运领域，持续夯实安全合规管理及专业化运营优势。自2019年以来，交通运输部累计开展九次沿海省际散装液体危险货物船舶新增运力综合评审，公司均以第一名的成绩获得新增运力，充分体现了公司的综合竞争优势。未来，公司将持续提升安全管理与运营服务水平，积极把握行业发展机遇，进一步巩固和提升市场竞争地位。
问题8：全球化工贸易路线拉长，平均运距提升，在同等运量的前提下，是否会推高整体航运需求，利好公司运力？
回复：受全球炼化产能布局调整、国际贸易格局变化及地缘政治等因素影响，部分化学品贸易航线呈现运距拉长趋势。在货物运输总量相对稳定的情况下，平均运距提升将带动吨海里运输需求增长，增加对船舶运力的占用，有利于改善行业运力供需格局。公司积极把握全球化学品贸易格局调整带来的市场机遇，持续扩大高端化、绿色化外贸化学品船队规模，完善全球客户服务网络，灵活优化航线布局及运力配置，不断提升运力利用率和运营效率，增强国际市场竞争力和经营效益。
问题9：公司持续淘汰老旧船舶，替换为更大吨位的高端新船，船队整体升级完成之后，单船盈利中枢是否有望抬升？
回复：公司持续推进船队运力结构优化升级，结合二手船市场行情、新船交付进度及经营实际，稳步推进老旧船舶更新处置，加快船队高端化、绿色化、智能化转型。相较于老旧船舶，新型高端化学品船舶在装载能力、能效水平、运营效率及环保合规等方面具备一定优势，有利于降低单位运输成本，提升运力利用效率和优质货源承接能力。随着船队结构持续优化，公司整体运营效率、资产质量及市场竞争力有望进一步提升，为改善单船盈利水平创造有利条件。公司将持续加强精细化运营管理，积极把握市场机遇，推动经营质量与效益稳步提升。
[bookmark: _GoBack]问题10：今年是否有送转股方式回报投资者计划？
回复：公司高度重视股东回报，始终坚持与广大投资者共享经营发展成果，持续实施稳健的利润分配政策。自上市以来，公司已连续四年实施现金分红，并于2026年6月完成2025年度权益分派，积极回馈广大股东的长期支持。未来，公司将在充分考虑经营业绩、财务状况、资金需求及中长期发展规划的基础上，统筹兼顾公司可持续发展与股东合理投资回报，综合考虑现金分红、送红股及资本公积金转增股本等权益分派方式。如后续有相关方案，公司将严格履行相应审议程序和信息披露义务，具体请以公司正式公告为准。
问题11：为什么很多公司都每个月公布一次股东信息，而我们公司不能每月公布股东信息，什么原因?
回复：根据相关信息披露规定，公司依法在定期报告中披露报告期末的股东信息。对于非定期报告时点的股东信息，相关规则未作强制披露要求，不同公司可结合自身实际情况及信息披露安排，在合规前提下进行自愿披露。公司始终坚持公平、公正的信息披露原则，综合考虑信息披露的规范性及全体投资者获取信息的公平性，目前主要通过定期报告披露股东情况。如您为公司股东，可按照相关规定提供持股证明及身份证明材料，联系公司证券部办理股东信息查询事宜。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年10月28日



