
证券代码：603912                                                                   证券简称：佳力图
南京佳力图机房环境技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-001

	投资者关系活动类别
	□特定对象调研
	□分析师会议

	
	□媒体采访
	☑业绩说明会

	
	□新闻发布会
	□路演活动

	
	□现场参观
	□一对一沟通

	
	□其他（电话会议、网络会议）

	参与机构及人员
	[bookmark: _GoBack]线上参与公司2026年半年度业绩说明会的广大投资者

	时间
	2026年10月21日（星期三）下午15:00-16:00

	地点/方式
	上海证券交易所上证路演中心（https://roadshow.sseinfo.com/）
网络文字互动

	上市公司
接待人员
	董事长：何根林先生
总经理：李林达先生
独立董事：唐婉虹女士、赵湘莲女士、丛宾先生
财务总监：叶莉莉女士
董事会秘书：高健先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	交流内容：
问题1：请问数据中心一期项目完成租赁会给公司预计增加多少营收？
回答：您好，感谢您的关注！关于公司经营数据情况请关注公司定期报告。谢谢！

问题2：请问数据中心二期项目进展情况？
回答：您好，感谢您的关注！“南京楷德悠云数据中心项目（二、三期）”目前主体结构建设、建筑水电、消防系统安装、室外道路及景观工程已基本完成，正在根据意向客户具体要求深化实施机电设备安装。“南京楷德悠云数据中心项目（二、三期）”达到预定可使用状态实施期限自2026年6月30日延期至2027年12月31日。具体进展情况公司将按相关法律法规及时公告。谢谢！

问题3：请问数据中心一期租出去了吗？
回答：您好，感谢您的关注！目前“南京楷德悠云数据中心项目（一期）”已达到预定可使用状态，已中标相关客户，并顺利通过客户验收，将根据客户要求逐步交付使用。谢谢！

问题4：您提到楷德悠云成本大增、计提大额减值。请问：
1. 楷德悠云一期预计几个月内能达到盈亏平衡上架率？
2. 大额减值计提是否在上半年已充分出清，下半年能否冲回？
3. 液冷产品是否有已确认收入的批量订单，还是仅处于样板阶段？
请给明确预期，不要只讲原因。我知道我的问题有点难回答，但是不要把前面的回答复制粘贴过来，非常感谢！
回答：您好，感谢您的关注！数据中心楷德悠云一期，项目已经中标客户，并完成客户验收，上架交付节奏跟随客户进场计划逐步交付使用。资产减值会按照相关法规和会计准则进行核算。液冷方面，有产品已完成成熟定型并进入批量交付阶段，谢谢！

问题5：公司的液冷订单有多少？
回答：您好，感谢您的关注！关于公司经营数据情况请关注公司定期报告。关于液冷产品公司目前已形成覆盖100kW至2000kW功率段、兼容冷板式与浸没式的多元化CDU产品矩阵，其中2MW级产品已完成成熟定型并进入批量交付阶段。兆瓦级液冷机柜式CDU全项通过中国信通院泰尔实验室全项检测，谢谢！

问题6：半年报在手订单12.64亿、但营收3.02亿且经营现金流-1.12亿、毛利率8.45%；同时液冷讲了一年多，主营仍99%是空调+一体化。请直接披露：上半年液冷相关收入金额及占比、楷德悠云一期实际上架数与计费收入、以及一体化产品毛利率掉到6%的具体项目原因。三者任一给不出数，“订单充裕、液冷布局”就只能算叙事。请认真讲些干货，谢谢！
回答：您好，感谢您的关注！关于公司经营数据情况请关注公司定期报告。归属于上市公司股东的净利润较上年同期下降的原因主要系：1、行业竞争激烈，上游配套采购成本上行，一体化业务毛利率大幅下滑，精密空调、代维业务盈利同步走弱，整体主业毛利显著收缩。后续公司将优化订单定价与供应链集采，改善盈利水平。2、项目周期拉长积压发出商品，叠加部分项目订单亏损，叠加客户回款放缓，公司计提大额存货及信用减值，短期拖累利润。后续严控订单风险、加快项目交付与回款，减少减值计提。3、子公司楷德悠云数据中心转固运营，折旧、电费、运维成本同比大增，公司将加快楷德悠云机房客户签约上架，提升相关业务收入，待产能充分释放后，数据中心将转为利润贡献板块。谢谢！

问题7：请问你近期是否会退休，有无接班人培养计划，是否会考虑引进有实力、有技术的战略投资者？
回答：您好，感谢您的关注，公司高度重视核心管理团队和后备人才梯队的建设，持续完善人才培养、选拔机制，常态化推进核心骨干储备与培养工作，保障公司治理与经营的连续性、稳定性。公司对具备产业资源、技术优势、能够和主业形成协同的战略合作机会保持开放，如有相关情况会及时披露，谢谢！

问题8：公司亏损是经营原因吗，还是因为投资未回报
回答：您好，感谢您的关注！归属于上市公司股东的净利润较上年同期下降的原因主要系：1、行业竞争激烈，上游配套采购成本上行，一体化业务毛利率大幅下滑，精密空调、代维业务盈利同步走弱，整体主业毛利显著收缩。后续公司将优化订单定价与供应链集采，改善盈利水平。2、项目周期拉长积压发出商品，叠加部分项目订单亏损，叠加客户回款放缓，公司计提大额存货及信用减值，短期拖累利润。后续严控订单风险、加快项目交付与回款，减少减值计提。3、子公司楷德悠云数据中心转固运营，折旧、电费、运维成本同比大增，公司将加快楷德悠云机房客户签约上架，提升相关业务收入，待产能充分释放后，数据中心将转为利润贡献板块。谢谢！

问题9：想请管理层介绍一下当前应收账款和存货减值的计提政策是否已经较为充分？
回答：您好，感谢您的关注，应收账款和存货减值，公司已经按照相关法规和会计准则进行了计提。谢谢！

问题10：管理层内部对数据中心板块实现盈亏平衡或转正，有没有一个大致的产能利用率门槛或时间窗口预期？
回答：您好，感谢您的关注！关于公司经营数据情况请关注公司定期报告。谢谢！

问题11：贵司披露楷德悠云数据中心二、三期仍在拓展客户。请问未来主要由公司自主招商运营，还是也考虑引入具备稳定客户资源的第三方运营商开展联合运营？
回答：您好，感谢您的关注！公司将按照相关法律法规规定，披露相关客户信息，还请关注公司披露的定期报告及临时公告。谢谢！

问题12：请问贵公司数据中心一期项目中标客户验收了为什么不发布公告？
回答：您好，感谢您的关注！没有达到披露标准，谢谢！



