证券代码：605151                                  证券简称：西上海

西上海汽车服务股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-008
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □电话会议
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	会议时间
	2026年11月5日16:00-17:00

	会议地点
	上证路演中心

	上市公司接待人员姓名
	公司董事长兼总裁朱燕阳先生、独立董事袁树民先生、董事会秘书李加宝先生、财务总监顾庆华先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	本次业绩说明会在上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com）举行，公司参会人员线上回答了投资者提出的以下问题：
1、问：公司募投项目“武汉元丰汽车零部件研发生产基地项目”目前进展如何？
答：尊敬的投资者您好！“武汉元丰汽车零部件研发生产基地项目”实施主体为公司控股子公司武汉元丰，项目总投资额为人民币1.56亿元（预计使用募集资金1.30亿元，具体情况详见公司2026-012号公告）。该项目为将现有分散厂区合并为集研发、生产于一体的综合型基地，重点布局电子驻车液压盘式制动器（EPB）、第三代EMB研发与轻量化等线控制动产品，旨在提升整体研发实力、智能制造水平和供应链协同效率，培育可持续增长动能。目前项目正按计划稳步推进实施，相关产品的市场开拓与产能释放情况请关注公司后续定期报告及临时公告。感谢您对公司的关注与支持。
2、问：公司2026年前三季度整体经营业绩表现如何？增长的主要原因是什么？
答：尊敬的投资者您好！2026年前三季度，公司实现营业收入人民币1,378,662,779.61元，同比增长7.13%；实现归属于上市公司股东的净利润人民币47,016,652.89元，同比增长5365.43%；实现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润人民币42,476,252.15元，同比增长1870.49%。业绩增长的主要原因：一是公司通过整合资源、处置亏损低效项目、调整与优化业务结构、压缩运营成本，使收入和利润同比增加；二是上年同期公司参投的私募基金计提了公允价值变动损失，本报告期无该类事项；三是随着员工持股计划部分等待期届满，股份支付费用摊销同比减少。依托上述因素，公司营业收入和利润同比增加，经营基本面持续向好。感谢您对公司的关注与支持。
3、问：公司2026年第三季度单季净利润同比增长60.86%，扣非净利润同比增长83.25%，盈利改善主要来自哪些方面？是否具有可持续性？
答：尊敬的投资者您好！2026年第三季度，公司实现营业收入人民币488,717,335.93元，同比增长7.06%；归属于上市公司股东的净利润人民币12,795,012.42元，同比增长60.86%；扣除非经常性损益的净利润人民币10,652,450.44元，同比增长83.25%。盈利改善主要来自三个方面：一是业务结构调整与亏损低效项目处置带来的减亏增利效应持续释放；二是成本费用严格管控，运营效率提升；三是整车物流业务奇瑞整车仓储运作项目与新能源重卡充电站等新业务贡献逐步显现。公司将继续推进精细化管理与业务结构优化，力争盈利改善态势的延续。感谢您对公司的关注与支持。
4、问：公司2026年前三季度经营活动现金流量净额同比增长66.95%，主要驱动因素是什么？后续应收账款管控方面有何安排？
答：尊敬的投资者您好！2026年年初至报告期末，公司营业收入和利润同比增加，经营基本面持续改善；同时，公司加强应收款项管控力度，不断优化支付结构，“销售商品、提供劳务收到的现金”同比增加，“购买商品、接受劳务支付的现金”同比减少，经营活动产生的现金流量净额同比增长66.95%。后续公司将继续把应收款项管控作为经营管理的重点环节，强化客户信用管理与回款考核，持续优化收付结构，保障现金流稳健。感谢您对公司的关注与支持。
5、问：公司前三季度处置了亏损低效项目，后续业务结构优化和投资者回报方面还有哪些规划？
答：尊敬的投资者您好！2026年公司坚持“稳中求变、以进致远”、推进“创新驱动、价值跃升”。2026年前三季度公司处置亏损低效项目、聚焦主业优势资源，后续将继续优化产品谱系与市场结构，加码研发创新与基地整合，推动零部件制造、零部件物流、整车物流三大业务板块协同发展。公司高度重视投资者回报，将在兼顾经营发展与资金需求的前提下，依照相关法律法规和《公司章程》的要求开展投资者回报工作。感谢您对公司的关注与支持。
6、问：请问，公司的整车物流和零部件物流与主机厂产销高度相关。想请教今年主要客户的产销情况如何？在仓储、运输环节的份额有没有提升？
答：尊敬的投资者您好！公司汽车物流服务业务与主机厂产销高度相关。关于主要客户的具体产销数据，属于客户商业信息，相关情况请以客户方公开披露信息为准。
公司自创立以来深耕汽车综合物流服务，凭借“资源+仓储+运作+运输”一体化运作模式，与主机厂及其核心供应商保持长期稳定合作，客户覆盖燃油车与新能源汽车两类谱系。今年以来，公司汽车物流服务业务围绕“存量谋增量”，整车物流方面，新开拓奇瑞汽车整车仓储运作项目，实现新项目增量导入；零部件物流方面，通过优化资源配置、提升单点运营效率，在核心客户中的业务份额总体保持稳定，部分环节有所提升。同时，公司围绕汽车综合物流服务延伸产业链布局，打造新能源重卡充电站，拓宽利润来源点。
2026年前三季度公司实现营业收入13.79亿元，同比增长7.13%，盈利水平持续改善。后续公司将继续提升综合物流服务能力，相关经营情况请以公司定期报告及公告为准。感谢您对公司的关注与支持！
7、问：贵司半年报提到加大生产基地投资、加快向智能制造转型，同时持续改善汽车零部件业务盈利能力。未来推进产线智能化和降本增效时，公司会更侧重自主升级工艺设备，还是加强与专业自动化及智能制造企业的合作？
答：尊敬的投资者您好！公司围绕“十五五”战略规划加快向智能制造转型，智能化项目的推进总体以自主升级改造为主，辅以专业机构合作，统筹把握核心竞争力提升与投入周期的平衡。
今年公司推进武汉元丰汽车零部件研发生产基地建设，一期已完成施工交付并投产运营，通过合并分散厂区、优化产线布局，提升智能制造水平与供应链协同效率。降本增效方面，公司同步推进全链条精细化管理、低效亏损项目处置和费用管控， 2026年前三季度归母净利润同比增长。公司经营情况请以公司定期报告及公告为准。感谢您对公司的关注与支持！
8、问：武汉元丰线控制动产品三季度订单落地情况如何，四季度贡献预期？
答：尊敬的投资者您好！公司严格按照《上海证券交易所股票上市规则》及相关法律法规的要求履行信息披露义务，具体经营数据请以公司定期报告及相关公告为准。武汉元丰持续聚焦制动产品的研发、市场开拓与客户合作，各项业务按既定经营计划稳步推进。关于相关业务的最新经营情况，请您关注公司后续披露的定期报告。感谢您对公司的关注与支持！

	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2026年11月5日
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