证券代码：603212                                           证券简称：赛伍技术

苏州赛伍应用技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-006
	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	R路演活动

☐现场参观

☐其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	国投证券、国联民生、中信建投、华福证券、申万宏源、国信证券、湘财证券、浙商证券、华创证券、杭州涨不停基金、浙江万银资产、联璟投资、苏州格外投资、、珺洲基金福瑞加成投资管理有限公司、上海量泽投资、金投会、中国华云控股集团、羿鹏基金、开源证券、海利润基金、中金财富、新浪财经、通联互联、景祥资本、众合创业投资、上海钧昱投资、国雅轩生物科技、天襄投资、杭州久协投资、华鑫国际信托、胤源世创有限公司、安桥基金、益昶资产、上海磬晟私募投资、广发证券、中交中咨集团、鑫鸿晟资产、上海塔曼实业有限公司、C9科创金融研究院、上海熵盈基金、北京合易盈通资产、永安期货、中国金融信息中心、厦门融科达企业管理有限公司、中能汇证、瑞昇国际、浙江君颐资产、广州康祺资产、上海卓致诚、进贤投资、伊洛基金、颐禾投资、上海恒穗基金、浙江中正管理咨询有限公司、光大证券、中投国联基金、上海驭聪资产管理有限公司、中央金创、苏州中盈汇投资管理有限公司、中玄资产

	时间
	2026年11月6日

	地点
	苏州

	上市公司接待人员姓名
	董事长吴小平
董事、副总经理 陈洪野
董事、战略管理和业务发展中心总监 吴幼平
财务总监 彭岩
董事会秘书 陈小英
PV事业群总经理  侍明
TE事业群副总经理 王善生

	


投资者关系活动主要内容介绍
	1. 前三季报整体数据如何？
答： 2026年前三季度公司实现营业收入19.20亿元；整体毛利率较去年同期提升8个百分点，毛利率大幅提升核心得益于光伏材料业务盈利修复转正，叠加高毛利的新能源电力电子、半导体、消费品等非光伏业务规模快速增长、营收占比持续抬升，业务结构优化成效显著；
展望全年，随着光伏板块顺价传导落地、盈利修复持续深化，叠加新能源和电力电子、半导体、消费电子、消费品等第二曲线业务持续放量贡献利润，公司全年毛利率有望持续上行。
2. 公司与TCL中环签署了战略合作协议，公司和 TCL 中环合作的主要模式是什么？
答：公司期待与TCL集团形成全方位合作格局，形成各版块有效协同和深度合作。在光伏领域，公司于在2026年9月与 TCL 集团签署了战略合作框架协议，双方建立了光转胶膜领域优先采购与优先供应机制，围绕高效光伏组件的材料技术深化协同创新，以BC组件为核心应用重点，同步覆盖全系列TOPCon产品，进一步提升组件长期可靠性与发电增益，强化产品差异化竞争力，携手拓展全球市场；在半导体材料领域，我司也在积极导入TCL相关产业链。通过多业务协同，持续拓展双方合作边界，实现双方的价值共创。
3. 半导体从送样到批量供货一般认证周期？
答：半导体耗材认证周期通常为6-18个月，主材认证周期2年以上，公司半导体板块整体形成了 “储备 — 验证 — 小批量 — 规模化” 的良性转化漏斗，预计 2027年板块将逐步进入规模化交付的收获期。
公司在半导体材料领域已深耕布局超过 5 年，经历了长期的研发投入与客户积累，才逐步形成当前完善的制程产品矩阵与客户体系。这类半导体制程功能性材料有一个显著特点：其在客户整体 BOM 成本中占比不高，但对制程良率、产品稳定性起到关键作用，因此头部客户一旦完成导入验证、形成稳定配套，通常不会轻易引入二供、三供，客户粘性极强、合作生命周期长，业务稳定性非常高。
后续公司将持续把握半导体产业链国产替代的窗口期，一方面加速存量客户的份额提升与新品导入，另一方面持续完善先进封装等高端材料布局，依托一站式高分子材料解决方案能力，把长期研发投入逐步转化为规模化的营收与盈利贡献。
4. 新能源与电力电子材料板块在业绩层面有哪些亮点？
答：新能源与电力电子材料是公司第二曲线中业绩兑现度最高的核心板块，前三季度呈现营收高增、出货放量、盈利逐季上行的良好态势，增长质量持续验证。前三季度板块实现营收5.72亿元，同比增长24.5%；其中Q3单季实现营收2.40亿元，同比增长38.55%、环比增长31.25%，板块Q3单季产品出货量同比增长39.51%，显著高于营收增速，Q3单季板块毛利率环比提升8.45个百分点，单季营收规模与增速同步抬升，增长节奏逐季加速，是公司非光伏业务的核心增长引擎。整体来看，板块已从“产品导入期”进入“规模放量+盈利改善”的业绩兑现阶段，后续随着储能、AIDC等高景气场景持续放量，叠加产品结构持续升级，业绩增长的韧性与质量有望进一步提升。
5. 今蓝纳米毛利如何？
答：今蓝纳米前三季度毛利率约44.5%。今蓝纳米并表后带来三方面积极变化：一是补齐消费品材料赛道，进一步丰富非光伏业务矩阵，抬升非光伏营收占比，优化整体业务结构；二是消费品板块毛利率水平较高，对公司盈利形成正向贡献，增强抗周期能力；三是技术、渠道、供应链协同逐步落地，B 端整车厂与 C 端零售渠道互补，集团规模化采购与制程管理赋能降本增效整体来看。整体来看，今蓝纳米已成为公司消费品板块的核心运营主体，也是公司非光伏业务中盈利质量最优的板块之一。

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2026年11月



