证券代码：600626                                   证券简称：申达股份
上海申达股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2026-003
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动 □现场参观
□其他 （请文字说明其他活动内容）

	时间
	2026年11月12日 16:00-17:00

	地点
	上证路演中心

	参与单位名称
	投资者通过互联网登录上证路演中心
（https://roadshow.sseinfo.com/）在线参与本次业绩说明会

	上市公司出席
	申达股份董事长陆志军先生、独立董事邓小洋先生、财务总监胡楠女士、董事会秘书骆琼琳女士。

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司目前在上海还有多少存量土地厂房？后续有什么新的业务和规划？
尊敬的投资者您好，公司目前以汽车内饰为核心主业，公司大部分工厂布局在上海以外的地区。公司后续将持续聚焦汽车内饰核心主业，稳步推进主业提质、降本增效与全球化配套布局。
2、公司业务虽然主要以汽车配件：内外饰，声学为主。但是机器人产业中的电子仿生皮肤等新需求是与公司有较大相关性的，公司在这一领域是否有研发布局？谢谢
尊敬的投资者您好，感谢您的关注与宝贵建议。公司将持续围绕汽车产业链，结合主机厂需求开展技术研发与产品迭代，公司会保持产业动态跟踪；若后续有符合公司战略、具备可行性的布局计划，将按规定及时履行信息披露义务，相关信息请以公司公告为准。
3、公司今年前三季度业绩取得了不错的成绩。但是仔细看各项财务指标，公司的主要业绩是基于内部财务优化（减少汇兑损益波动），而业务收入反而是处于下降趋势。公司后续对于业务增长准备采取什么措施？是否有机会与同为上海国资体系的上汽进行全面的业务合作？
尊敬的投资者您好，我们正在持续推进以下措施：一是客户结构优化，加大对新能源客户的开拓力度，对冲传统燃油车客户销量下降的影响。二是提高科创水平，我们聚焦新能源汽车轻量化、绿色化产品技术的开发。三是提质增效，全链条优化生产、运营、管理成本，加大产能整合，提升运营效率。上汽是公司客户之一，公司已与上汽有多个项目合作。
4、请问今年新召员工多少人？另外企业网站更新内容较少，希望第一时间传递公司重大事项。
尊敬的投资者您好，感谢您的建议，公司会根据实际情况，更新公司网站相关信息。
5、请问董事长：您认为企业当前市值低估了吗？当前国家政策鼓励企业回购，公司做为知名的国资企业有无回购计划？
尊敬的投资者您好，公司的市值受多重因素的影响，感谢您对公司的关注。
6、您好董事长，东方国际集团要在2027年12月前解决同业竞争问题，今年申达股份和龙头股份开展了党建破改革坚冰活动，截至目前都完成了哪些工作？会以哪种方式进行改革？到2027年12月前能不能保证解决同业竞争问题？
尊敬的投资者您好，除已披露的控股股东解决同业竞争的承诺之外，公司暂未获悉其他应当披露的信息，感谢您对公司的关注。
7、公司在转型过程中，选择了汽车内饰这个产业，产业规模有一定的承载能力，未来有没有可能利用上海的资源，和整车厂家的合作基础，进入更高附加值的汽车电子，以及智能化程度更到的细分行业，价值回报这几年辛苦和公司一起转型的股东。
尊敬的投资者您好，感谢您的关注与宝贵建议。公司会保持产业动态跟踪，若后续有符合公司战略、具备可行性的布局计划，将按规定及时履行信息披露义务，相关信息请以公司公告为准。
8、目前与哪些知名车企长期合作？有无重大合同？
尊敬的投资者您好，公司目前与通用、福特、戴姆勒、斯特兰蒂斯、丰田、本田、大众、宝马、吉利、沃尔沃、蔚来、理想、小米、零跑等车企开展长期合作。感谢您对公司的关注。
9、请问董事长：企业市值长期低位，有何打算？
尊敬的投资者您好，市值提升的根本在于经营业绩的持续改善和价值创造能力的提升。公司正在从以下几个方面系统推进市值提升工作：
1）公司通过持续深化订单、采购、物流等多维度全球协作，继续推进国内外企业经营质量的提升。
2）国内将继续加大新能源客户拓展力度，加强产品技术创新。海外继续稳步提升运营质量。
3）加强投资者沟通，通过业绩说明会等方式向市场传递公司价值，让投资者更全面、深入地了解公司的核心竞争力和成长潜力。
10、请问，今年新能源车订单总量比去年上涨还是下降？传统呢
尊敬的投资者您好，顺应行业发展趋势，今年公司国内新能源车业务订单比去年同期实现一定增长。
11、贵司半年报显示国内汽车内饰业务盈利承压，但新能源汽车新项目拓展较快。未来在轻量化复合材料、环保内饰及声学技术等领域，是否考虑引入具备成熟工艺和客户资源的外部企业，进一步提升产品竞争力
尊敬的投资者您好，公司将持续加强在上述领域的产品技术研发创新能力。未来不排除与适当的外部资源进行合作的可能性。
12、领导，您好！我来自四川大决策
请问，想请教公司汽车内饰业务的客户结构如何，新能源车企的配套占比有没有提升，海外基地的进展如何？客户这块，公司今年的新能源配套占比多少，海外基地进展如何？
尊敬的投资者您好，顺应行业趋势变化，公司国内新能源车配套占比有所提升。2026年上半年，汽车内饰国内企业新获得的新能源车订单占比超过90%。海外企业经营效益稳步提升。感谢您对公司的关注。

	附件清单
（如有）
	无。

	日期
	2026年11月12日




