
深圳市亚辉龙生物科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2024年8月28日-9月6日）

股票简称：亚辉龙                       股票代码：688575          
	投资者关系活
动类别
	 特定对象调研         分析师会议
 媒体采访             业绩说明会
 新闻发布会           路演活动
 现场参观             其他：

	参与单位名称
	共139家机构合计206人（详见附件与会清单）

	时间
	2024年8月28日-9月6日共计15场

	地点
	线上会议

	公司接待人员
姓名
	董事长：胡鹍辉
董事/财务总监：廖立生
营销总部副总经理/国内营销轮值CEO：于秋萍
董事会秘书：王鸣阳
学术总监：王茗
自免产品高级经理：彭娟
董办主任：周江海
证代：邵亚楠

	投资者关系活
动主要内容介
绍
	一、介绍公司2024年上半年经营情况
（1） 营收和利润增速
2024年上半年，公司实现总营收9.60亿元，同比-10.69%。归母净利润1.73亿，同比+22.25%；扣非净利润1.61亿元，同比+25.85%。
其中：非新冠相关收入9.60亿元，同比+31.89%。其中非新冠自产业务7.90亿元，同比+43.86%；代理业务营收1.52亿元，同比-9.92%；新冠新冠收入为-46.90万元，主要是有少量的新冠产品退货。
非新冠自产业务中：国内部分6.88亿元，同比+42.69%；国际部分1.02亿元，同比+52.28%。
2024年Q2，公司实现总营收5.29亿，同比+27.41%。归母净利润1.07亿，同比+77.45%，扣非净利润1.04亿元，同比+131.58%。环比2024年Q1，Q2总营收+22.58%，归母净利润+62.03%；扣非净利润+82.19%。
其中：非新冠相关收入5.29亿元，同比+31.86%。其中非新冠自产业务4.48亿元，同比+44.27%，环比2024年Q1+31.13%；代理业务0.72亿元，同比-19.58%。
非新冠自产业务中：国内部分3.85亿，同比+41.60%，环比+26.95%；国际部分0.63亿，同比+62.91%，环比+63.88%。
（2） 毛利情况
公司2024年上半年，主营业务毛利率为61.94%，较上年同期提升12.58个百分点。公司非新冠自产业务综合毛利率69.95%，较上年同期增长1.7个百分点。
（3） 期间费用情况
2024年上半年，公司管理费用同比-4.50%，费用率为8.45%。销售费用同比+10.70%，费用率约为19.99%。研发费用1.54亿，同比+12.26%，研发费用率约为16.07%。整体费用控制情况良好。
2024年Q2，公司销售费用同比+12.66%，费用率约为19.00%。管理费用同比+39.33%，费用率约为8.48%。研发费用端，提质增效效果明显，Q2研发费用0.70亿，同比-9.41%，研发费用率约为13.33%。
（4） 发光业务
2024年上半年，发光业务（试剂/耗材/仪器，不含新冠）收入7.17亿，同比+48.46%；其中国内地区化学发光业务收入6.25亿元，同比+47.26%；海外地区发光业务收入0.92亿元，同比+57.19%。
2024年Q2，发光业务（试剂/耗材/仪器，不含新冠）收入4.10亿，同比+48.85%；其中国内地区化学发光业务收入3.51亿元，同比+46.89%；海外地区发光业务收入0.58亿元，同比+61.80%。
（5） 装机及市场拓展情况
2024年H1，国内外新增发光仪器装机1170台，同比23年同期+8.94%。其中，国内新增装机638台，其中单机600速的iFlash 3000G装机301台，新增装机同比+21.86%，占公司国内新增化学发光仪器47.18%。海外新增装机532台，新增装机同比+43.40%；值得一提的是，中高速新增装机244台，同比增速达到+197.56%。至2024年6月30日，公司累计装机超9430台（国内超6500，国际超2950台）。同时，公司在实验室信息管理系统业务方面，2024年上半年为客户安装实施3套iCube智能实验室信息系统软件项目及质量管理模块18套，协助客户构建智能化医学实验室。
截至2024年6月30日，公司主要自有产品销往超过110个国家及地区，主要自有产品覆盖境内终端医疗机构客户超过5600家，较2023年末增加超340家。其中三级医院超1,590家，三级甲等医院超1,200家，全国三级甲等医院数量覆盖率超70%（依据2023年10月国家卫健委发布的《2022年我国卫生健康事业发展统计公报》数据计算）。根据复旦大学医院管理研究所发布的“2022中国医院排行榜-全国综合排行榜”，全国排名前100的医院中有73家为公司产品的用户。
（6） 流水线业务：
2024年上半年，公司流水线新增装机37条，截至2024年6月30日，流水线累计装机129条，其中39.53%的流水线装机于三级甲等医院。

二、近期大事记
1、研发方面：
（1）仪器方面，报告期内公司自主研发的iTLA Max实验室智能化自动化流水线系统国内备案获批，iTLA Max实验室智能化自动化流水线系统不仅速度可达1200样本管/小时，同时还可以连接高性能免疫分析、生化分析、血球分析等仪器设备，搭载智能机器人完成相关耗材的自动添加，总体实现了对医学实验室样本检测前、检测中、检测后所需功能与流程的全面自动智能支持。通过大力投入技术研发与产学研合作，该流水线关键零部件已实现全国产化，为用户提供全场景智慧实验室整体解决方案。同时，报告期内iBC 900全自动生化分析仪布局海外市场，国际CE注册获证，iBC 2000全自动生化分析仪及公司基因测序仪处于注册检测中。
（2）试剂方面，2024年上半年度，公司新增检测试剂项目13项获得境内外注册证书，均为化学发光检测项目，包括不孕不育6项、自免天疱疮1项，肝功1项等。截至报告期末，公司已有176项化学发光诊断项目获得境内外注册证书，其中发光自免项目60项。其中自免天疱疮于上半年5月份再添一证，完善了自身免疫性大疱性皮肤病（ABSD）检测套餐，涵盖了主要疾病类型-寻常型天疱疮、落叶型天疱疮及大疱性类天疱疮。本套餐具有全自动化操作、结果直观、且灵敏度比ELISA法更高的特点，既能帮助临床进行疾病的辅助诊断，又能联合天疱疮系列产品对疾病进行分型。该项目的获批对天疱疮这一临床刚需检测项目提供了便捷、灵敏、全面的解决方案。
2、学术及多中心研究方面：
（1）在广东省重点领域研发计划项目任务方面，报告期内，公司牵头承担广东省重点领域研发计划项目-纳米科技专项“体外癌症标志物检测芯片与设备研制”，项目针对超灵敏体外诊断传感器的重大需求，通过自主研发高局域表面等离激元超灵敏传感器技术、芯片和设备等新型体外诊断系统，并应用于肿瘤标志物的超微量分析，实现多种癌症标志物的多通道并行协同检测与成像识别。
（2）在生殖与自免领域，与全国卫生产业企业管理协会生殖免疫专业委员会合作启动“中国育龄期女性妊娠期疾病与免疫因素多中心科研创新项目”，由北京大学第三医院、上海交通大学医学院附属仁济医院、武汉大学人民医院分别牵头多中心研究，探讨标准和非标准抗磷脂抗体检测在产科抗磷脂综合征诊疗中的临床应用价值。
3、人才激励方面：
公司持续推进核心骨干员工激励，推出2024年限制性股票激励计划，向56名高管及核心骨干授予175万股限制性股票，分别设置了非新冠自产业务收入、自产化学发光业务收入、净利润、国内及海外发光仪器装机等五项业绩考核指标。不断激励骨干员工持续成长，挑战更高的目标。

三、主要互动交流内容如下：
1． DRGs对公司检测量的影响（带来的检测拆套的影响，尤其是自免、肿瘤）？下半年及明年是否有持续性？
答：DRGs的推进可能会导致一些检验套餐拆分，从而使得检验量减少。然而，具体哪些项目受影响的程度会更大，取决于多个因素，如医院的管理策略、临床需求、医保政策等。
DRGs的实施旨在控制医疗费用、提高医疗质量和效率，适度适用，有效保障百姓治疗，所以实际操作中，需要平衡各种因素，以确保患者得到适当的医疗服务。
从长期看，现有套餐的拆分既能解决一部分过度诊疗问题，也能更好响应临床需求。所以亚辉龙也在术八基础上，积极开展丁肝、乙肝大中小分型检测项目的开发，可以说亚辉龙是独家在发光平台上做乙肝大中小分型和丁肝诊断的厂家，同时也更多的从学术角度，让临床充分了解项目的意义和价值，实现项目适度适用，而不是滥用，从而让我们的诊断更好服务于临床，也有用户更大的选择空间。大家也比较关心自免、肿标等领域是否会出现拆套餐的现象。自身免疫项目属于临床初诊诊断、治疗监测、用药评估都有很大意义的项目，既有项目还远远不能满足一线需求，国内已开设的收费项目甚至只有全球的1/6到1/7，还有非常大的发展空间。从目前的趋势来看，国家也在越来越重视该领域，政策层面也陆续出台了一些鼓励政策。肿瘤套餐按照不同癌种拆分为不同套餐这是符合临床需求的，但是这个疾病的发现和监测需求也是不断增加，而且目前标志物的临床特异性和灵敏度也是还有不少提升空间，也需要不断去发现更多的新型指标。同时，公司判断随着现代医学对这两类疾病了解的逐渐深入，未来会有更多满足临床需求的项目出来，同时作为国内自免诊断的龙头企业，我们也会持续投入，致力于推出更多一线和患者需要的产品和服务。

2． 请从地区结构、用户画像、仪器机型、优势项目等维度拆分海外业务，主要市场区域未来两年的增速？独联体等地区回款情况如何？
答：业务国际化一直是亚辉龙发展的重心，今年资源重心也会向国际市场倾斜，特别是深入的开展全球重点市场的本地化合作，一定要把亚辉龙打造成一个真正的全球化品牌。截至2024年上半年，亚辉龙业务已经覆盖了全球110多个国家，海外非新冠营收突破1.02亿，同比+52.28%。2024年下半年，我们将坚定不移的继续推行发达国家+新兴市场双轮驱动的海外战略，同时在公司战略资源上进一步向国际营销倾斜。新兴市场中，我们去年在独联体、南亚、中东等区域取得了不错的成绩，这些区域从现在看，会成为海外业务稳定增长的压舱石；同时在东南亚、美洲潜力巨大，有望成为海外业务增量的主力军。发达国家中，日本、韩国、欧洲今年我们也会做重点攻关。年内我们合作伙伴MBL已实现在日本完成iFlash仪器的注册，争取早日拿到国内大发光企业日本发光试剂注册第一证，项目方面率先在自身免疫疾病、心脏疾病、糖尿病等领域开展注册，目前相关项目已处于适配阶段。至于独联体回款情况，目前整体良好。同时我们在海外会继续执行先款后货的销售策略，确保公司海外业务现金流健康可持续。

3． 日本试剂比对试验、拿证的进展如何？
答：目前我们的试剂和仪器在日本注册和推广事宜均由合作伙伴MBL负责。MBL是日本体外诊断领域的领先企业之一，特别是自身免疫诊断，他们在日本有较高的市场占有率。根据我们目前的计划，第一批在日本注册的化学发光试剂产品有20多项，主要集中在自免、心肌心梗以及糖尿病等优势领域。从拿证进度看，设备方面，上半年MBL已经完成了3000C设备的备案，因此实际上我们已经成为中国IVD企业在日本拿到的化学发光第一证；试剂方面，日本诊断行业相对比较封闭，对海外产品的临床验证周期比较长，试剂拿证的进度会更慢，一般来说，在日本拿一个医疗器械的二类证书，需要四年。目前公司的抗磷脂抗体MBL已经申请2年，争取明年年底、后年年初拿证。

4． 自产生化仪研发进度？
答：24年上半年，iBC 900全自动生化分析仪已经开始了海外市场布局并顺利完成国际CE注册。同时我们更高速的iBC 2000全自动生化分析仪在日本研发团队共同努力下，完成了按日本最高标准要求的各项设计验证工作，各个模块的功能性能完全对标进口产品，并且实现在国产器部件下的性能达标，目前处于注册检测中，争取年底拿证，明年上半年推向市场。

5． 反腐对于装机入院的影响有何变化？
答：2024年H1，国内新增装机638台，其中600速的iFlash 3000G装机301台，新增装机同比+21.86%，累计装机达到1019台。根据我们的销售数据，针对中标的客户，目前没有因为反腐问题导致延迟装机的。从我们新增装机也可以看出，反腐对公司的装机影响还是比较小的，公司拥有较多的特色项目，同时也是临床刚需产品，所以装机需求是刚性存在的。反腐活动会对流水线等大型设备入院和新项目的拓展有一定影响，不过我们理解这种影响更多的是正面的，让我们更专注于给用户全面的解决方案，丰富产品应用使用场景，为用户提升效率和效益。同时用户对常规试剂的入院评估也更为谨慎，有利于项目在用户端稳定使用。根据中纪委等各部委从去年年中的一系列举措和对外交流来看，反腐活动会常态化，对象会更精准，既有效打击不法行为，也支持并鼓励企业以合法合规的形式开展学术推广。所以我们认为，反腐活动对行业是好事，对于恪守合规推广准则，坚持学术引领的企业，也起到了去芜存菁的助推作用。同时客户的需求是存在的，反腐更大层面影响的是以前根深蒂固的商务关系，我们属于成长中的企业，代理商也都在成长中，不排除反腐会带来部分负面的影响，但也同样给我们这种成长性企业及渠道带来了更多的机会。

6． 公司在心肌损伤标志物上半年的研发和销售情况？
答：目前我们心肌损伤标志物在研和在售（化学发光法）项目一共有8项。其中，在研的1项，可溶性生长刺激基因2（sST2）；在售的有7项，分别为高敏肌钙蛋白（hs-Troponin I）、常规肌钙蛋白（Troponin I）、氨基末端B型利钠肽前体（NT-proBNP）、B型利尿钠肽（BNP）、肌红蛋白（Myo）、肌酸激酶同工酶（ck-mb）、全量程C反应蛋白（CRP）、D-二聚体（D-dimer）。其中，sST2在注册临床实验阶段，预计2025年9月可完成注册，获得NMPA注册证；hs-Troponin I、CRP和D-dimer均为2023年获得NMPA注册证，现已完成转产和进入销售。其中高敏肌钙蛋白在北京阜外医院进行了1万例以上临床样本评估，测试结果与比对厂家的相关性，与临床诊断结果的准确定，样本的抗干扰能力，以及临床结果的重复性均满足《心肌肌钙蛋白实验室检测与临床应用中国专家共识（2021）》要求。高敏肌钙蛋白中国人群参考范围已启动临床多中心研究。根据内部研究的数据表明，国外的参考范围明显不适用于中国健康人群参考范围。高敏肌钙蛋白中国人群参考临床多中心研究成果联合D-二聚体应用于临床检测将更准确指导临床医生提前发现，干预和治疗心肌损伤患者，有效避免漏诊。正是由于研发端的突破，让我们在心肌领域也能实现“特色带常规”。从今年上半年的数据看，心肌标志物延续了去年的高增长势头。实现营收超过3000万，同比增长超过60%。

7． 常规项目目前进入三级医院是否顺利？
答：上半年我们也成功入院了非常多的大三甲常规项目，这些成功切入，一方面是通过流水线+软件的带动入院切换。也是进口流水线很多已经到了服务年限，国产流水线性价比更高，服务也更为全面和人性化、个性化。另外一个方面就是常规项目的质量也有非常大的提升，经过几年的打磨，从产品批间差、稳定性上面有了可以跟进口pk的资格。我们在三级医院本身就有了一定的知名度，从品牌和学术都有较长时间的维护，对我们常规入院也是有一定助力。

8． 公司仪器和试剂销售政策相较友商有什么差异，关注到公司报表有较多仪器折旧摊销费用？
答：销售政策需要顺应市场需求和公司实际情况，应该说友商和我们的销售政策都是从各自实际出发，不太适合横向比较，大家还是用数据和结果来说话较好。仪器折旧摊销这块，大家也知道目前我们主推的流水线有不少核心部件仍然是外购，这一块的成本较高。因此带来不小的折旧摊销费用。而Q2我们已经完成了iTLA MAX的备案，线体等核心部件的成本可以实现全国产化，这些将极大降低我们的装机成本。通过去年iTLA mini先获批实现市场准入、占领市场， iTLA MAX一进步助力扩大市场，预计未来这一块的费用压力会逐步减小。

9． 公司的门诊/住院的占比？三级/二级及以下的医院收入贡献比例？
答：对于门诊和住院占比这块，因为我们的主要客户仍然是检验科，因此从客户处不太方便了解到门诊/住院的具体开单情况。三级医院是亚辉龙的重点市场。由于公司国内销售模式以代理为主，因此暂无法获得试剂收入中三级医院贡献的确切占比。但从公司化学发光装机情况来看，截至报告期末，公司在国内发光装机有35%以上的装机是装在三级及以上医院，超过67%发光装机是装在二级及以上医院，50%的iFlash-3000G是装在三级及以上医院，考虑到其他医院相比，三级医院单产显著更高。因此公司化学发光收入在三级医院的占比肯定在50%以上。在三级医院的常规项目，占比最高的是术前八项，其次是甲功、肿瘤，术前八项已经在多家大型三家客户中得到认可。

10． 检验科成为医院成本项的趋势，公司自免、生殖等特色项目是否会受影响？
答：检验科是否变为成本，基本不影响自免和生殖，因为目前自免和生殖都是国家鼓励发展学科，临床需求比较旺盛。自免是因为药物带动，检测需求增长。而且自免收费不高，给临床带来的价值还比较高，所以基本不受影响。生殖特色项目一直以来，未纳入医保收费，所以基本没有影响。像AMH这样的项目如纳入医保，反而我觉得这是一个促进开单的机会。

11． 公司流水线业务十分值得期待，能否请领导介绍下我们流水线突破三级乃至顶级医院的过程与优势？
答：早在2018年亚辉龙就推出了iTLA系列，随着去年iTLA mini以及今年上半年iTLA MAX的拿证，我们的“大——中——小”覆盖不同医疗场景和不同级别客户需求的产品矩阵已经很齐全了。从三级医院现状来看，应该说以四大家为首的国外厂家从装机量和试剂用量来看仍然是大头，但我们认为，国产流水线的机会会越来越多。原因有二：1. 国产流水线和进口相比，成本和价格上仍然具备优势，且还有持续优化空间。2. 国产企业在售后服务意识和行动上整体是超过进口企业的。而国产企业之间，我们认为考虑到不同方法学集采政策和竞争饱和度的差异，整体来说免疫强企比生化强企切入流水线市场更具优势。而三级医院对于学术推广、产品创新和售后服务的要求会更高，因此要成功切入三级市场并存活下来，功夫更在流水线以外。刚才也说了在首都北京，去年中标的绝大多数国产流水线都是亚辉龙的。正是因为我们在流水线综合优势不弱于进口企业的基础上，苦下内功提升产学研、产品创新等软实力，才能迎来这样的局面。在全国特大型三级医院流水线中标只是开始，后期的顺利交付并让客户使用满意才是关键，亚辉龙大型开放式流水线的交付能力已经在全国特大型医院经过了实战的检验，证明我们的开放兼容的理念，硬件软件相结合根据不同医院量身定制化的服务，成熟可靠检测仪器和项目结合流水线前后处理解决方案已经得到了头部医院的检验和认可，这将持续推动亚辉龙流水线发展并与大部分国产品牌拉开差异化。今年我们的iTLA MAX正式推向市场，自产后无论是进出样，离心，开盖以及轨道运转速度都得到了全面的提升，各项参数在全球属于领先梯队。相信可以在提质增效降本的基础上，更好地保证三级医院客户服务质量和检测效率。





附件：
与会清单
	序号
	机构名称
	序号
	机构名称

	1
	中邮证券
	36
	深圳前海溋沣资本管理有限公司

	2
	中信证券
	37
	深圳前海固禾资产管理有限公司

	3
	中信保诚资产管理有限责任公司
	38
	深圳创富兆业金融管理有限公司

	4
	中信保诚基金管理有限公司
	39
	韶夏资本

	5
	中泰证券
	40
	上银基金管理有限公司

	6
	中融汇信期货有限公司
	41
	上海紫阁投资管理有限公司

	7
	中国人寿资产管理有限公司
	42
	上海肇万资产管理有限公司

	8
	中国人保资产管理股份有限公司
	43
	上海原泽私募基金管理有限公司

	9
	浙商证券
	44
	上海喜世润投资管理有限公司

	10
	海南希瓦私募基金
	45
	上海盛宇股权投资中心（有限合伙）

	11
	长盛基金管理有限公司
	46
	上海森锦投资管理有限公司

	12
	长城基金管理有限公司
	47
	上海勤远投资管理中心（有限合伙）

	13
	元生创投
	48
	上海庐雍资产管理有限公司

	14
	永卓控股有限公司
	49
	上海理成资产管理有限公司

	15
	永赢基金-宁波银行
	50
	上海君和立成投资-上海申创股权投资

	16
	永安国富资产管理有限公司
	51
	上海玖鹏资产管理中心（有限合伙）

	17
	银河证券
	52
	上海海岸号角私募基金管理有限公司

	18
	易米基金
	53
	上海东方证券资产管理有限公司

	19
	易方达基金管理有限公司
	54
	青榕资产管理有限公司

	20
	野村证券医药
	55
	前海睿信

	21
	阳光资产管理股份有限公司
	56
	平安资产管理有限责任公司

	22
	循远资产管理（上海）有限公司
	57
	平安证券

	23
	兴全基金管理有限公司
	58
	鹏华基金管理有限公司

	24
	信达证券
	59
	宁波三登投资管理合伙企业

	25
	信达澳亚基金管理公司
	60
	摩根士丹利华鑫基金管理有限公司

	26
	湘财证券
	61
	民生加银基金管理有限公司

	27
	西南证券
	62
	莽荒资产

	28
	西安瀑布资产管理有限公司
	63
	礼来亚洲

	29
	无锡汇蠡投资管理中心（有限合伙）
	64
	开源证券

	30
	天治基金管理有限公司
	65
	精砚私募基金管理（广东）有限公司

	31
	天和思创投资管理有限公司
	66
	江苏瑞华投资发展有限公司

	32
	天风证券
	67
	建信基金管理有限责任公司

	33
	泰达宏利基金管理有限公司
	68
	嘉实基金管理有限公司

	34
	太朴生科私募基金管理（珠海）有限公司
	69
	济南泾谷投资管理合伙企业（有限合伙）

	35
	太平洋证券
	70
	华源证券

	71
	华鑫证券
	106
	东方财富证券资产管理

	72
	华泰资产管理有限公司（保险）
	107
	财通证券

	73
	华泰证券
	108
	博远基金管理有限公司

	74
	华福证券
	109
	博道基金

	75
	华创证券
	110
	北京致顺投资管理有限公司

	76
	华宝信托投资有限责任公司
	111
	北京朗辉信泽投资管理有限公司

	77
	华宝基金管理有限公司
	112
	北京宏道投资管理有限公司

	78
	华安证券
	113
	安信证券

	79
	恒盈资本有限公司
	114
	阿杏私募

	80
	恒泰证券自营部
	115
	阿里健康科技（中国）有限公司

	81
	海赢基金
	116
	ZY Investment

	82
	The Trustees of Columbia University in the City of New York
	117
	YONG RONG (HK) ASSET MANAGEMENT LTD.

	83
	海富通基金管理有限公司
	118
	海通证券资产管理有限公司

	84
	海南果实私募基金
	119
	Tairen

	85
	招商证券资产管理（香港）有限公司
	120
	TAIKANG ASSET MANAGEMENT (HONG KONG) COMPANY LIMITED

	86
	国信证券
	121
	SMC - P notes

	87
	国投信托-景泰复利
	122
	Sage Partners Limited

	88
	国泰君安
	123
	POINT72 ASSOCIATES II LLC

	89
	国盛证券
	124
	Pleiad Investment Advisors Limited

	90
	国联证券
	125
	Platina Capital

	91
	国金证券
	126
	OrbiMed

	92
	KOREA INVESTMENT MANAGEMENT CO., LTD
	127
	Manulife Asset Management (Hong Kong) Ltd

	93
	广发基金管理有限公司
	128
	广州金新私募投资基金

	94
	沣杨资产
	129
	HSBC

	95
	Yong Rong (Hk)Asset Management Limited
	130
	CHINA SHANDONG HI-SPEED CAPITAL LIMITED

	96
	敦和资产管理有限公司
	131
	Boyu capital

	97
	东吴证券
	132
	Balyasny

	98
	东方证券
	133
	AIHC

	99
	中金资管
	134
	东方红

	100
	中金证券
	135
	方正证券

	101
	兴银理财
	136
	Value Partners

	102
	希瓦资产
	137
	Spathiphy Capital Management Limited

	103
	太平基金
	138
	拾贝投资

	104
	中金资管
	139
	美林证券

	105
	富国基金
	
	



