证券代码：688599		证券简称：天合光能
天合光能股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研    √分析师会议
□媒体采访        □业绩说明会
□新闻发布会      √路演活动
√现场参观
□其他

	参与单位
	
泰康资产、天弘基金、人保养老、民生加银、农银人寿、盘京投资、大家资产、Fullerton Fund、3W Fund, Aspex Mgmt, Baillie Gifford & Co, DE Shaw Group, Electron Capital Partners, Fidelity Invs, Greenwoods Asset Mgmt, HCEP Mgmt, Hel Ved Capital Mgmt, Hillhouse Capital Mgmt, INVESCO Asia, Janchor Partners, Milestone Capital, Oasis Mgmt, Oxbow Capital Mgmt, Pavilion Capital, Pinpoint Inv, Point 72, Polymer Capital Mgmt, Qiming Venture Capital Partners, Schroder Inv Mgmt、高盛证券、长江证券、东吴证券、财通证券、天风证券、中信建投证券、国金证券、海通证券、兴业证券、民生证券等


	公司接待人员姓名及职务
	
董事会秘书：吴群
投资者关系团队


	时间
	2025年1月1日-27日

	地点
	路演活动、现场调研、线上电话会议

	投资者关系活动主要内容介绍
	
1． 公司发布了2024年年度业绩预告，业绩变化的主要原因是什么？
2024年，公司凭借多元化的业务结构、深厚的技术积累、强大的品牌影响力和完善的全球渠道布局，灵活应对光伏行业供需失衡及海外市场贸易保护加剧等诸多挑战，公司组件出货量较2023年持续保持增长。但2024年公司受光伏组件价格持续下降的影响，组件业务盈利能力下滑，导致全年经营业绩出现亏损。同时基于谨慎性原则，公司对出现减值迹象的长期资产进行减值测试，经过审慎评估将按照企业会计准则计提资产减值准备，对业绩有一定影响。
2024年，公司加速推动整体解决方案业务发展，在组件、户用分布式系统、跟踪支架、储能系统等各个产品赛道上均继续保持业内领先。公司分布式业务保持较高市场占有率，公司依托全球布局的系统解决方案能力和全球交付服务网络，持续提升储能业务海外市场出货量和市场份额。

2． 公司美国工厂交易最新进展情况？
公司与 FREYR 已按交易协议的相关约定完成交割，公司已收到 FREYR 支付的 1 亿美元现金，FREYR 已向公司发行面值为1.5 亿美元的优先票据及 15,437,847 股普通股股票。此外，公司已收回作为原上层股东对 TUM1 的 0.5 亿美元的借款，该款项由 FREYR 完成支付。此次交易预计将对公司2024年利润总额和现金流产生积极影响，最终数据以审计结果为准。

3． 公司对于2025年光伏组件市场需求的判断如何？
随着全球能源转型的持续深化，以及光伏技术进步和成本下降对光伏组件竞争力的进一步推动，光伏组件市场仍具备广阔的发展空间。预计2025年全球光伏组件市场需求将提升至660GW以上，其中中东、拉美、亚太等新兴市场增速尤为显著。
公司将继续发挥在品牌、渠道、全球化布局等方面的竞争优势，进一步夯实组件业务基础。同时，公司将加速从生产制造商向解决方案服务商转型，秉持“以客户为中心，以场景为导向”的经营宗旨，整合软硬件产品、系统、服务及商业模式，针对不同应用场景的客户需求，提供精准化、差异化的解决方案，实现更大的客户价值，在行业内卷式竞争中寻找高维度的破局之路。

4． 公司2025年资本开支情况？
随着公司印尼1GW电池组件项目的顺利投产，公司现有国内、海外产能已能够充分满足2025年全年的出货规划。基于此，公司将继续秉持稳健的资本开支策略，暂未规划新的产能投资项目。未来，公司将根据市场需求变化及行业发展趋势，动态评估海内外投资机会，确保资源的高效配置，以支持业务的持续健康发展。

5． 公司在全球化布局和本土化运营方面的策略和成效如何？
天合光能始终秉持全球化战略，致力于深化全球布局与本土化运营，通过构建完善的全球销售和服务网络体系，为全球客户提供卓越、便捷且高效的光储智慧能源解决方案。
全球化布局方面，公司已在全球范围内设立了多个区域总部、办事处、分公司以及先进的生产制造基地，成功搭建了覆盖全球的生产、销售与服务网络框架。目前，公司业务遍及全球180多个国家和地区，形成了强大的全球化运营能力。
本土化运营方面，公司积极探索创新出海模式，特别是在美国市场，通过与当地上市公司的深度合作，实现了组件工厂的生产、经营管理及市场营销的全面本土化。这一模式不仅提升了公司在当地市场的竞争力，也为行业提供了可借鉴的本土化运营成功案例。
未来，公司将继续优化全球化布局，深化本土化运营能力，进一步提升全球市场份额，为全球客户创造更大价值。

6． 近期硅料和硅片价格出现一定的上涨，公司采取了哪些措施来应对原材料价格波动？
公司已构建了完善的供应链管理体系，与供应商建立长期稳定的合作关系，通过集采、囤货等方式有效降低原材料成本。同时，公司密切关注市场价格动态，灵活调整硅片的外购与自给比例，充分发挥适度一体化的产能优势，以应对原材料价格波动带来的风险，并适时推动价格的良性传导，合理调整产品定价，以缓解原材料价格上涨对经营业绩的影响。
通过以上措施，公司能够有效应对原材料价格波动，保障生产经营的稳定性和盈利能力。未来，公司将继续优化供应链管理，提升抗风险能力，为业务的可持续发展奠定坚实基础。

7． 公司近期在研发方面的进展情况？
2025年1月6日，公司自主研发的高效n型全钝化异质结电池组件，经德国‌弗劳恩霍夫太阳能系统研究所下属的测试实验室认证，最高组件窗口效率达到25.44%，创造了大面积HJT组件窗口效率的世界纪录。此前，公司自主研发的高效n型双面i-TOPCon电池，经德国哈梅林太阳能研究所下属的检测实验室认证，最高电池效率达到26.58%，创造了TOPCon太阳电池效率新的世界纪录。公司在3个月内连破4次世界纪录，体现了公司在光伏技术研发方面的全球领先地位。未来公司将持续加大对光伏电池和组件的研发力度，保持技术水平的持续领先。

8． 公司春节期间的排产计划如何？
为确保春节期间的生产活动与市场需求相匹配，公司已结合市场需求及生产规划情况制定了春节期间排产计划，旨在实现生产活动的正常推进与员工权益的合理保障。


	附件清单
（如有）
	无

	日期
	2025年2月7日



