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科捷智能科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-001
	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研       □分析师会议
□媒体采访           □业绩说明会
□新闻发布会         □路演活动
☑现场参观           ☑电话会议
□其他（请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2][bookmark: _GoBack]中科沃土基金管理有限公司、山东鲁创私募投资基金管理有限公司

	时间
	2025年3月

	参会方式
	电话会议/现场调研

	公司接待人员姓名、职务
	陈吉龙：董事、财务总监、董事会秘书
谭美翼：证券事务代表

	投资者关系活动主要内容
	一、介绍了公司基本情况、行业发展概况、公司的竞争优势和经营特色等基本信息。
二、提问环节
问题1：我们关注到公司去年营业收入增长，净利润减亏。主要原因是什么？公司新签订单情况如何？
答复：公司紧密围绕市场需求，秉承智能物流、智能制造和新能源业务的协同发展战略，重点聚焦关键行业和重点客户，凭借精准的市场定位与优质服务，2023年，公司新签订单量显著增加（订单签订后通常在9-12个月左右完成验收并确认收入，故在2023年签订的订单主要在2024年确认收入），因此，公司营业收入较去年同期同比增长约21.41%；同时，2024年公司已验收项目的毛利率较去年同期上升。在营业收入及毛利率较去年同期上升的基础上，公司通过积极构建核心品类战略供应商群，实施一系列持续有效的成本控制举措，成功降低了采购成本，进一步提升了盈利能力，业绩亏损收窄。
2024年，公司新签订单总额约19.30亿元，虽然较去年同期有所下降，但这一变化主要是由于公司主动优化签单结构，更加注重签单质量，战略性地减少了低附加值项目的承接，并大力拓展了高毛利海外订单。
问题2：公司海外签单怎么样？
答复：在海外业务方面，公司积极开拓海外本土客户，并紧跟国内战略客户的出海步伐，2024年海外新签订单约11.40亿元，较去年同期增加约80.95%。公司通过优化收入结构和拓展海外市场，签单的整体结构和质量得到了显著提升。
问题3：公司拓展海外业务，海外业务的架构设计是什么样的？
答复：公司目前在韩国、香港设有子公司，并正在进行新加坡子公司的设立，未来，公司会基于新加坡、香港子公司作为境外业务、分支机构的投资平台，积极拓展周边国际市场，扩大国际化业务规模，提升品牌竞争力。
问题4：公司目前是否有投资并购的计划？
答复：公司上市以来一直在关注并购机会。目前公司更多地专注于内部运营的强化和提升，包括对办公自动化（OA）、企业资源规划（ERP）以及工程设计软件等关键业务系统的数字化升级改造，这些措施旨在提高公司的运营效率和管理水平。这些内部优化工作的推进，将有助于公司在未来更好地评估和吸收潜在的并购标的。现阶段公司暂无明确并购计划，未来如有相关并购事项，公司将严格按照相关法律法规及交易所的有关规定进行信息披露，请以公司在法定披露媒体披露的信息为准。
问题5：公司研发支出情况如何？主要用于哪些方面？其他费用情况如何？
答复：2024年，公司研发费用较去年同期同比增长约30.55%，公司加大对新行业、新场景解决方案和基础核心技术研发投入，特别是在空中穿梭车、新型仓配解决方案等领域，并加强视觉算法、智能驱动、调度算法及数字化仿真技术研发，提升产品技术壁垒和附加值；同时，公司加大对研发团队投入，招聘更多高素质专业人才，并适度提高研发人员的薪酬待遇，以激励创新和提升研发效率。
2024年，公司管理费用同比增长约20.05%。主要源于公司在推进“国际化、数字化、标准化、模块化”战略过程中，为确保公司战略的有效落地并持续优化运营体系，进一步加强了人才队伍建设，并持续优化人才结构。
问题6：公司产品毛利情况怎样，较去年是否有所改善？
答复：2024年，公司通过扩大订单规模和加强成本管控，实现了经营业绩的显著改善，毛利率较去年同期增加约2.49%。公司紧密围绕市场需求，秉承智能物流、智能制造和新能源业务的协同发展战略，重点聚焦关键行业和重点客户，凭借精准的市场定位与优质服务，2023年，公司新签订单量显著增加（订单签订后通常在9-12个月左右完成验收并确认收入，故在2023年签订的订单主要在2024年确认收入），因此，公司营业收入较去年同期同比增长约21.41%；同时，2024年公司已验收项目的毛利率较去年同期上升。在营业收入及毛利率较去年同期上升的基础上，公司通过积极构建核心品类战略供应商群，实施一系列持续有效的成本控制举措，成功降低了采购成本，进一步提升了盈利能力，业绩亏损收窄。



