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北京英诺特生物技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
                                                      编号：2025-002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议            □媒体采访
□业绩说明会          □新闻发布会            路演活动
□现场参观            □其他（）

	参与单位名称及人员姓名
	华泰证券：高鹏、杨昌源，华商基金：李海伟，诺安基金：张伟民，财信证券：顾少华。

	时间
	2025年3月14日

	地点
	深圳·华泰证券春季策略会

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：陈富康
证券事务代表：何裕恒

	[bookmark: _Hlk101521043]投资者关系活动主要内容介绍
	主要内容如下：
一、公司基本情况及未来发展规划介绍
1、公司基本情况
在技术端，公司拥有6大技术平台，包括免疫层析平台、间接免疫荧光平台、核酸分子（PCR）检测平台、液相免疫平台以及关键抗原、抗体原材料自产过程中涉及的基因重组蛋白工程平台、细胞和病原体培养平台，具备较强的原料生产和研发能力，并且公司正通过对外合作等多种方式强化底层技术平台能力，将提供不同应用场景的解决方案作为发展目标之一。
在产品端，在国内市场，公司目前拥有多款特色的联合检测产品，且主要为医疗器械三类注册证；在国际市场，公司以东南亚市场作为国际业务的切入点，并正加紧推进欧美市场相关产品的临床、注册工作，截至目前在东南亚市场的产品矩阵已初具规模，尤其以呼吸道系列产品为代表的产品线已较为丰富且具有特色，今年预计在欧美市场也会取得一些突破。
在渠道端，在院端市场，公司在经销商数量、终端医院覆盖范围及销售区域覆盖能力上都已构建较好的市场基础；在C端市场，公司在2024年下半年成立独立事业部，聚焦资源扩大公司在C端市场的渗透率，C端市场有望成为IVD企业未来重要增长点之一。
2、未来发展规划
公司自2022年科创板上市以来，持续聚焦呼吸道检测赛道，依托于公司在该领域的先发优势及行业高景气度增长，推动公司经营业绩稳步增长，并持续带动公司在技术端、渠道端、供应链端、资金实力端等可迁移的底层能力实现资源积累与壁垒构筑，在未来发展战略方向上，公司一方面将继续深耕呼吸道检测领域，提供不同应用场景的解决方案，并在国际市场、C端市场取得突破；另一方面公司将依托于可迁移的底层能力，积极探索新检测领域，包括但不限于对外投资、合作研发等多种形式，实现新赛道的突破，持续完善公司的产品矩阵。

二、投资者问答
1、2024年常规业务收入规模？2025年业务展望情况？
回答：
根据财务初步核算（未经审计），公司2024年实现营业收入62,133.85万元，同比+29.98%，实现归属于母公司所有者的净利润24,569.27万元，同比+41.24%。2024年公司业务增长主要来源于常规业务收入（即非新冠业务收入）。
2024年公司为推动公司业务未来持续增长而加大了投入力度，包括重点投入海外市场准入认证及创新产品临床研究、积极引进全球创新产品、加码数字化与智能化升级等多个方面。2025年公司将进一步在正确的方向做持续投入。

2、2025年投资者可核心关注公司的哪些方面？
回答：
2025年核心关注点除了公司原有主营业务的业绩之外，其一是看公司国际市场在东南亚市场的产品放量情况，在其他国际市场尤其是欧美市场的产品获证情况，如果新取得产品注册证公司也会及时进行披露；其二是看C端业务在国内外市场的开拓情况；其三是公司在新检测领域的布局情况；其四是可以关注公司对外投资、对外合作等情况。

3、公司投资团队对市场机会的看法？
回答：
这两年随着行业不同细分领域的发展，有不少企业因为各种因素出现资金困难等问题，相对来说是行业整合比较好的时机，但公司还是会整体围绕战略方向去布局，用好手上的资金，不会做盲目的投资。

4、公司之前进行回购，后续股权激励大概什么时候实施？
回答：
公司之前回购方案计划用途是做股权激励，但具体时间要等领导决策。

其他交流问题与前期已披露的投资者关系活动内容雷同，本次不再重复披露。

	关于本次活动是否涉及应当披露重大信息的说明
	本次活动不涉及应当披露的重大信息。

	附件清单
	无

	日期
	2025年3月19日



