深圳市联赢激光股份有限公司
投资者关系活动记录表
股票简称：联赢激光	股票代码：688518	编号：2025-001
	投资者关系
活动类别
	特定对象调研
□媒体采访
□新闻发布会
现场参观
电话会议
	□分析师会议
业绩说明会
□路演活动
一对一沟通

	参与单位名称及人员
	75家投资机构的88名投资者（详见附件1《与会机构清单》）

	时间
	2025年4月15日

	地点
	进门财经线上平台

	上市公司接待
人员姓名
	公司副董事长、总经理：贾松
公司副总经理、财务总监、董事会秘书：谢强

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分：介绍公司2024年度业绩情况
2024年公司实现营业收入314,955.43万元，同比下降10.33%；实现归属于上市公司股东的净利润16,553.25万元，同比下降42.18%。利润下降主要是受下游锂电行业投资放缓及市场竞争加剧等影响，营业收入和毛利率均有所下降，同时，公司对应收账款和存货计提减值损失12,937.66万元，同比增加6,661.91万元。2024年综合毛利率为30.51%，同比下降0.73个百分点，其中锂电行业订单的毛利率同比下降3.54个百分点，拉低了整体毛利率水平。
2024年面对锂电行业投资放缓、设备行业产能过剩，同质化竞争加剧的局面，公司加大对非锂电行业的市场开拓力度，非锂电业务新签订单呈现出快速增长势头，尤其是消费电子行业，首批小钢壳电池激光焊接设备成功批量生产，获得客户高度评价，市场前景广阔。2024年新签订单30亿元（含税），其中锂电行业订单占比62%，非锂电行业订单占比38%，非锂电行业订单比例比上年度提升13个百分点，期末在手订单35亿元（含税），随着订单结构的优化，公司未来盈利能力仍有提升空间。
第二部分:提问交流
1.去年和今年一季度新签订单情况如何，对今年全年新签订单的预期怎样？ 
答：去年全年新签订单30亿，同比减少10.33%，去年订单下滑主要是因为加强风险控制，提高了对客户资质的要求，集中服务龙头客户，同时对毛利率也提出要求，放弃过低毛利的订单。今年一季度订单接近18亿，一部分来源于消费电子，大头还是锂电。公司2025年全年规划目标是45亿，从目前客户扩产情况来看，今年全年订单情况应该会比较好。
2.怎么看这一波锂电行业周期的持续度，明年全球情况会怎样？
答：锂电主要用于电动汽车和储能行业，2024年这两块都在高速增长，动力增长20%-30%，储能增长约70%，目前行业情况是头部优质产能缺乏，2025年是一个分水岭，强者更强，弱者可能会被淘汰。所以公司紧紧围绕头部企业和二三线能够上市融资的电池企业开展工作，以规避风险。
3.今年设备厂竞争情况如何，接单毛利率预期怎样？
答：2023年初公司定了“动力锂电保市占率，细分赛道保利润”的战略，到2024年9月份以后，公司调整了动力锂电赛道的战略，设置了毛利率底线原则，锂电业务没有利润就不能干，四季度开始订单的毛利率有提高。
4.设备厂竞争格局是否呈现订单向头部设备厂集中的趋势？
答：从多年情况来看，2021年之后，做锂电设备的企业日子不好过，所以现在有的退出了，有的回归主业放弃锂电业务。公司在头部客户中的占比去年有所提高，所以电池厂把设备订单往头部设备厂集中的趋势是存在且合理的。
5.2024年减值是否已充分计提，2025年减值预期如何？
答：2024年业务规模比2023年小，但减值计提翻了一倍多，应收账款减值包括按账龄计提和单项计提两部分，按账龄计提因部分应收账款账龄变化而有所增加；单项计提是因为少数客户投资未达预期目标、资金跟不上，有出现坏账可能，公司根据客户具体信用情况进行大比例甚至全额计提。存货方面，原材料会与市价对比做减值准备，发出商品或在产品会严格按合同订单金额与实际成本匹配进行计提。从目前情况看，2025年的减值应该会比2024年少。以库存原材料为例：库存物料从2023年底的4.5亿，压缩到2024年底的2.5亿，现在每月维持在2.3亿左右，与一个月的用量差不多，库存物料数量比较健康。
6.消费电子钢壳项目业务推进有无变化，全年订单目标是否会调整？
答：这个业务2024年拿了8亿订单，2025年一季度拿了3亿订单，预计上半年能接单到4亿，下半年预计会更多，目前还与客户讨论进入其他结构件领域。从目前反馈信息来看，除非手机销量大幅下滑，否则今年和明年订单目标不会有大变化，保持乐观。
7.后续3C整个毛利率的合理区间大概是多少？
答：目前的订单毛利率跟去年差不多，带研发性质的非标自动化设备有40%-50%的毛利比较合理。订单里有部分设备是做新产品试制的，需要投入较大研发费用，所以毛利率大概率能保持。即使后期设备价格降低，但随着业务规模扩大，对原材料、生产执行、现场交付的管控能力增强，成本也会相应降低。
8.公司在固态电池领域的进展情况如何？
答：公司春节期间加班加点为头部电池企业做了一条真正意义上的固态电池生产线，这是公司做的首条固态电池生产线，三月份已经发货。此前公司也有提供半固态电池相关设备。这条固态电池生产线，公司做了6台设备，相比以前液态方壳电池一条线做5台设备，量有所提升。对于固态电池的形态选择上，公司在软包模式和方壳模式上都有做。所以无论固态电池采用哪种路线，公司都有能力参与。
9.公司对4680电池有哪些相关预期？
答：目前从中国电池厂采购4680电池的客户主要是一个德国车厂，我们给国内头部公司在匈牙利工厂提供的4680大圆柱线，电池就是供德国客户，近期要发货，前期公司也做了一些4680电池的小客户，目前主要围绕头部两家电池厂做。
10.2024年海外订单量大概有多少，用在哪些环节或领域，美国订单大概有多少？
答：2024年海外订单增长约160%，主要是因为前期基数低，去年约有三个亿，这是真正报关出口的设备订单，不包括海外客户在国内交付的订单，今年预计海外订单会更多。目前在执行的美国项目是中国电池厂和美国车厂合作的一个项目，设备费用大几千万，安装调试费用另外计算，关税由对方支付。此外还有一些几百万的小订单，关税也由客户承担。
11.换电站业务现在的进展情况和后面的展望如何，今年换电站的出货目标是多少，大概毛利率是什么水平？
答：换电站目前还未进入批量订单阶段，前期给客户做的样机一直在测试，目前公司未收到批量订单，因为是新业务，很难预测，公司未制定换电站业务的订单目标，也无法预测毛利率。
12.光通讯业务需求预期如何？
[bookmark: _GoBack]答：公司成立之初就做光通讯业务，虽体量小但一直保留该业务分类。现在把光通信业务并入半导体公司，是想借助光通讯的设备切入半导体赛道，去年给深圳一家公司做了配套设备，今年开始小批量做。


	备注
	接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格按照公司《信息披露事务管理制度》等规定，保证信息披露的真实、准确、完整。没有出现未公开重大信息泄露等情况。



附件1《与会机构清单》
	序号
	公司名称

	1
	Point72

	2
	UBS

	3
	百年人寿保险

	4
	柏骏资本管理(香港)有限公司

	5
	北京诚盛投资

	6
	北京市星石投资管理有限公司

	7
	北京天时开元股权基金管理有限公司

	8
	诚朴(深圳)资产管理有限公司

	9
	澄源（北京）私募基金

	10
	东北证券

	11
	福建豪山资产管理有限公司

	12
	富国基金管理有限公司

	13
	工银理财有限责任公司

	14
	工银瑞信基金

	15
	古乔投资

	16
	广州市航长投资管理有限公司

	17
	国海证券

	18
	国开证券股份有限公司

	19
	国寿养老

	20
	国信证券股份有限公司

	21
	海创上海私募基金管理有限公司

	22
	和基投资基金管理(苏州)有限公司

	23
	红昌资产管理有限公司

	24
	华安证券

	25
	华福证券

	26
	华泰证券

	27
	华夏基金

	28
	汇添富基金管理股份有限公司

	29
	江苏乾融管理咨询有限公司

	30
	金元证券股份有限公司

	31
	晋江壹点纳锦资管

	32
	旌安投资管理有限公司

	33
	民生证券

	34
	乾惕投资

	35
	青鼎资产

	36
	泉果基金

	37
	仁桥(北京)资产管理有限公司

	38
	睿胜投资

	39
	上海处厚沁慕基金资理有限公司

	40
	上海合远私募基金管理有限公司

	41
	上海朴易资产管理有限公司

	42
	申万宏源

	43
	深圳丞毅投资有限公司

	44
	深圳亘泰投资管理有限公司

	45
	深圳市怀德医疗健康管理有限公司

	46
	深圳市新同方投资管理有限公司

	47
	深圳兴亿投资有限公司

	48
	拾贝投资管理（北京）有限公司

	49
	苏州众行远私募基金管理有限公司

	50
	天风证券

	51
	西部证券

	52
	西藏万青投资管理有限公司

	53
	西藏源乘投资管理有限公司

	54
	野村东方国际证券

	55
	银河证券

	56
	甬兴证券

	57
	友谊时光科技股份有限公司

	58
	源峰基金管理有限公司

	59
	长安国际信托股份有限公司

	60
	长城财富保险资产管理股份有限公司

	61
	长江证券

	62
	招商证券

	63
	招银理财有限责任公司

	64
	浙江龙航资产管理有限公司

	65
	浙商证券

	66
	中国民生银行

	67
	中国人保资产管理有限公司

	68
	中航证券

	69
	中金公司

	70
	中泰证券

	71
	中新融创资本管理有限公司

	72
	中信建投证券

	73
	中信证券

	74
	中银国际资管

	75
	中邮证券



