投资者关系活动记录表
2025年4月
股票名称：智洋创新                                     股票代码：688191                   
	投资者关系活动类别
	特定对象调研分析师会议媒体采访业绩说明会
新闻发布会路演活动现场参观其他

	参与单位名称及人员姓名
	1、 国泰海通证券：杨林
2、 生命资产：黄进
3、 西部证券：刘荣辉
4、 重阳投资：卫书根
5、 平安基金：李辻
6、 大成基金：于威业

	时间
	2025年4月28日9：00
2025年4月28日10：00
2025年4月28日13：30
2025年4月28日15：00
2025年4月28日16：00

	地点
	智洋创新4楼会议室

	公司接待人员姓名
	董事会秘书：刘俊鹏
证券事务代表：韩美月

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、2024年年度主要经营数据？
（1）营收及利润：报告期内，公司经营业绩实现稳健增长，实现营业收入9.71亿元，同比增长21.62%；营业利润5,347.08万元，同比增长19.07%；利润总额5,352.16万元，同比增长20.08%；归属于母公司所有者的净利润5,133.69万元，同比增长23.60%；归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润3,855.01万元，同比增长40.37%。
（2）资产及所有者权益：报告期末，公司资产规模稳步扩张，总资产15.21亿元，同比增长8.06%；归属于母公司的所有者权益8.87亿元，同比增长2.04%。
（3）研发投入：公司持续加大研发投入。2024年公司研发费用投入为1.11亿元，占当期营业收入的比例为11.46%。
（4）各领域业务：公司在电力领域的业务得到持续稳定增长，水利领域、轨道交通领域业绩实现快速增长。其中轨道交通行业主营业务收入9,300.67万元，同比增长484.79%，水利行业主营业务收入7,267.05万元，同比增长47.81%。
（5）期间费用：公司持续加强内部运营管理，期间费用收入占比27.73%较去年同期的30.03%下降2.30个百分点。
[bookmark: _GoBack]（6）现金流：报告期内，经营活动产生的现金流量净额为7,315.76万元，虽较上年同期有所下降，但净额高于净利润，经营活动现金流持续稳健。
2、2025年第一季度主要经营数据？
2025年第一季度，公司实现营业收入1.37亿元，同比增长26.54%；归属于母公司所有者的净利润-1,111.92万元，同比下降343.20%。其主要原因如下：
（1）本报告期内，公司综合毛利率28.94%，较上年同期有所下降，主要系亏损处置长库龄物料导致其他业务毛利率同比下降所致。公司主营业务毛利率30.72%，受业务季节性波动影响，本期收入主要为电力行业收入，虽相较于2024年一季度有所下降，但与2024年全年电力行业主营业务毛利率29.88%持平；
（2）本报告期内，公司持续加大市场开拓及新技术研发，期间费用有所增加；
（3）本报告期内，受集团内部未实现收益及税会差异等因素影响，所得税费用有所增加。
3、公司目前人员情况及未来人员招聘计划？
截至2024年12月31日，公司总人数889人，其中博士5人、硕士127人，合计占比14.85%，本科人数534人，占比60.07%，专科人数172人，占比19.35%；双一流院校人数77人，占比8.66%。研发人员399人，研发人员占比44.88%。研发人员中硕士及以上学历占比27.07%。2025年，公司将紧紧围绕战略发展目标，持续加大对高、精、尖人才的引进和培养，不断优化人员结构，提高人员效率。
4、股权激励情况？
截至年报披露日，公司已完成2021年限制性股票激励计划的所有归属事项，2021年股权激励计划已经结束。同时2024年公司完成了2023年限制性股票激励计划的首次及预留授予的第一期归属，2025年4月公司审议了关于2023年限制性股票激励计划的首次及预留授予的第二期归属条件达成的议案，本次可归属的股权激励对象共计44人，涉及股票133.65万股，后续将安排股权激励归属事项。未来公司将结合公司战略发展规划进行相关激励事项的规划。
5、公司的主要技术体系？
经过多年积累，公司已经形成了一站式AI平台、大数据及数字孪生平台、智洋工业大模型技术平台、AI智能体（AI Agent）技术平台、AI终端技术平台、具身智能无人机技术平台六大基础技术平台。公司通过算法、软件及硬件的协同设计模式，实现了物联网连接、多模态数据感知、数字孪生交互、智能分析决策和各行业场景应用。
6、公司研发团队及研发布局情况？
公司在济南、淄博、广州、北京设有研发中心，并以前沿技术发展与客户需求为研发导向，构建起“前瞻探索-应用创新”双循环的集成产品研发模式。截至报告期末，公司研发团队规模已达399人，其中硕士及以上学历占比27.07%，公司构建了覆盖济南、淄博、广州、北京的四地协同研发体系，形成跨区域技术联动机制，济南研发中心作为核心研发基地，主导核心战略技术及算法、智能感知终端产品、无人机产品、主站类软件研发；北京研发中心聚焦人工智能算法研发；淄博和广州研发中心参与智能感知终端产品、无人机产品的研发。
7、上海子公司成立的原因？
公司在上海成立子公司，是基于上海在科技创新及人才资源方面的优势，以便公司能够吸引更多的高端人才，提高公司的研发能力和综合竞争力，符合公司整体战略规划和需要。
8、未来行业的拓展规划？
公司始终以“人工智能+行业”作为公司的发展战略，通过人工智能算法、大数据分析、物联网技术、数字孪生技术及具身智能技术等技术，持续推动人工智能在各个行业的商业化应用，助力行业客户实现数字化、智能化转型升级。
针对产品技术能力，公司将持续加大对于人工智能技术的投入，包括不限于工业大模型算法的应用、具身智能技术的突破、智能硬件水平的提升等多方面，通过高端技术人才的引进、研发资源倾斜及产学研合作研发等多种方式，强化公司六大基础技术平台能力。
针对各个行业场景，公司将持续深化对于行业场景的理解、需求挖掘和商业化落地，实现人工智能在行业场景下的价值创造。公司将在对已有行业场景应用深化的同时，积极拓展新行业，助力更多行业客户实现数字化、智能化转型升级。
针对外延式发展，公司围绕着人工智能发展的三大引擎“数据、算法和算力”进行开展，积极寻找潜在的并购标的，以实现数据维度的拓宽、专用算力性能的提升和基础算法的延展，进一步深化公司在人工智能行业的产业布局。
9、 公司人工智能商业化落地方面的能力？
基于在不同行业落地应用过程中的技术沉淀和行业知识积累，公司拥有根据业务需求调整技术方案以适应特定场景的能力，从数据采集、模型训练到系统部署，公司提供端到端的AI解决方案，确保技术落地的高效性与可靠性。公司拥有专业的研发团队，专注于AI前沿技术的探索与应用，能够快速吸收最新技术成果并实现商业化落地，并始终以解决客户痛点为出发点，确保技术落地后为客户带来实际的经济效益和效率提升。
从通用技术的角度来看，公司在人工智能领域的核心竞争力体现在算法研发、数据处理、工程化能力、技术融合、前沿探索、研发创新以及商业化能力等多个方面。这些能力不仅支撑了公司早期在电力行业的成功，还为公司在进入新行业如水利、轨道交通及新能源等行业实现技术落地和商业化扩展提供了坚实基础，保障了公司通过持续的技术创新与生态合作推动更多其他行业的智能化转型。

	附件清单（如有）
	无



