证券代码：688006                                   证券简称：杭可科技
浙江杭可科技股份有限公司投资者关系活动记录表
编号： 2025-002
	投资者关系活动类别
	[image: ]特定对象调研        □分析师会议 
媒体采访            □业绩说明会 
□新闻发布会          □路演活动 
□现场参观            一对一沟通 
■其他（线上路演）

	参与单位及人员
	中信证券、汇丰晋信基金管理、平安基金管理、淡水泉投资管理、玄元私募基金投资管理、长江养老保险、摩根大通、高盛资本、UBS、ICC、中加基金管理、博裕资本、上海混沌投资、恒安标准人寿保险、友邦人寿保险、首创证券、创金合信基金管理、财通证券、广发证券、中金公司、华福证券、银河证券、西部证券、国盛证券、甬兴证券、国联民生证券、浙商证券、国海证券、华泰证券、兴业证券、中信建投证券、民生证券、银河证券、Open Door Investment Management Ltd.、同花顺、Fidelity Investments、慎知资产管理、北京成泉资本管理、坤阳资产管理、国泰海通证券、深圳远致瑞信股权投资管理、东方财富、中国人寿养老保险、广东正圆私募基金管理、申万宏源机械、深圳前海辰星私募证券投资基金管理、台州市资产管理、深圳尚诚资产管理、万得信息、Neuberger Berman Investment Advisors LLC、富达基金（香港）、Green Court Capital Management Limited、上海美市科技

	时间
	2025年4月30日

	地点
	杭可科技三工厂 会议室

	接待人员
	副总经理、董事会秘书、财务总监：傅风华先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分、介绍公司基本情况
杭可科技是全球一流的集销售、研发、制造、服务为一体的新能源锂电池化成分容成套生产设备系统集成商，公司的主要产品有各类电池充放电设备、测试设备、物流设备及相应配套软件系统，公司为韩国SK、韩国三星、韩国LG、日本索尼（现为日本村田）、亿纬锂能、比亚迪、国轩高科、欣旺达、远景动力、天津力神、宁德时代等国内外知名锂离子电池制造商配套供应各类锂离子电池生产线后处理系统设备，是目前国内极少数可以整机成套设备出口并与日本、韩国等主要锂离子电池生产商紧密合作的后处理设备厂商之一。2023年以来，全球特别是欧美市场对新能源大力投入，锂电池厂规划大规模重新启动，对化成和分容测试设备的需求逐渐增长。杭可科技与国内外多家主要电池厂商建立了合作伙伴关系，在全球化成分容测试设备市场占有一席之地，同时公司还积极创新，不断拓展客户在固态电池、小钢壳等新工艺、新技术、新领域的技术交流及合作机会。2025年公司将继续聚焦主业，加大研发力度，推动锂离子电池后处理系统设备更新迭代，面对客户需求变化，推出软包电池、4680圆柱电池、固态电池等设备，根据市场形势，积极调整战略，坚定不移的走全球化发展战略。2024年以来，国内外客户纷纷加快在海外布局，公司也紧跟客户脚步，增加对韩国、日本等主要市场的人员投入，推动韩国、马来西亚工厂的建设，与客户保持更加密切的联系，增强公司全球市场竞争力。未来，杭可科技以“中国制造2025”为阶段目标，以工业4.0为战略机遇，着力推进智能制造，完善“客户导向+人才培养+智慧创新”功能架构体系，打造锂电智能设备产业第一品牌，成为“全球一流的锂电智慧工厂整体解决方案提供商”，为全球范围内的锂电企业提供优质的锂离子电池后处理设备。

第二部分、提问回答
Ｑ１: 请介绍并分析一下公司2024年度和2025年第一季度业绩情况？
Ａ：您好，公司2024 年度营业收入为298,115.44 万元，较2023 年度下降24.18%；归属于母公司所有者的净利润32,633.64万元，同比下降了59.67%。扣除结构性存款收益、政府补助等影响，实现归属于母公司所有者的扣除非经常性损益的净利润31,086.33万元，同比下降60.68%。主要原因系受锂离子电池市场需求增速放缓，锂电池装备制造行业市场竞争加剧、电池厂商验收周期延长等因素影响，公司产品毛利率下降；此外，公司积极布局海外市场且卓有成效，在手订单规模持续扩大，而其中海外订单占比快速提升，导致海外的外币结算金额显著增加，因此，受外币汇率波动影响导致本期汇兑损失大幅增加。公司2025年第一季度营业收入为680,023,089.55元，同比下降23.07。实现净利润115,776,770.77元，同比下降33.07%，主要系本期营业收入同比下降，同时受国内市场竞争加剧导致国内客户毛利率有所下降所致。

Q2：公司为锂电池生产企业供应设备，请问今年订单的交付能力如何？
Ａ：您好，今年一季度，随着全球新能源汽车产业的持续复苏以及储能市场的快速崛起，锂电池需求呈现出增长态势。因此，公司将凭借在锂电池装备制造领域的深厚积累和技术优势，积极抓住市场机遇，完善市场结构，努力获取更多的市场订单。目前，公司正全力推进在手订单的生产交付工作，同时积极研发新技术、新产品，以满足市场日益多样化的需求，为公司持续健康发展奠定坚实基础。

Ｑ3：请问公司目前国内外订单占比如何，关税对公司有无影响？
Ａ：您好，2024年整体营收中，外销收入占比相比2023年有明显的提升，2024年外销收入9.55亿，占总体收入比例超过30%。同时，2024年度的订单当中，海外客户的订单也有所增长，特别是开拓了新的海外整车厂客户，2024年度公司斩获了大众汽车西班牙和加拿大两个工厂的大额订单。公司目前的主要客户分布在日韩、东南亚、欧洲及美国等市场，美国市场占比相对较少；但由于目前美国对各国的关税政策不稳定，仍可能会进一步降低公司在美国的产品竞争及交付能力，对公司的经营成果产生一定的不利影响。

Ｑ4：公司在固态电池领域有何布局？目前的合作商有哪些？ 
Ａ：您好，在全球固态电池领域，众多企业正积极布局，以推动电池技术的革新与升级。公司也紧跟时代的步伐积极布局，目前公司与国内外多家电池企业均在开展合作。未来，公司将持续加大在固态电池技术的研发投入，致力于突破现有技术的瓶颈。通过引进先进的研发设备和技术人才，不断优化固态电池的制备工艺，降低生产成本，提高产品的市场竞争力。

	附件清单（如有）
	无
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