投资者关系活动记录表
股票名称：鼎通科技           股票代码：688668         编号：2025-002
	投资者关系活动类别
	特定对象调研     分析师会议    电话会议
媒体采访         业绩说明会    新闻发布会  
路演活动         现场参观      其他        

	参与单位名称及人员姓名
	2025年4月17日 20:00-21:00
天风证券、兴业证券、新华基金 、长城证券、国元证券、宝盈基金、明源私募、申万菱信、重阳投资、摩根、中邮证券、东方基金
2025年4月18日 15:00-16:00
新华基金
2025年4月21日 19:00-20:00
中信证券、同泰基金、德邦基金、太平资管、峰岚资产、东财基金、长城资管、泰信基金、幸福人寿、新华基金、财通基金、华夏基金、龙远投资、汇丰晋信、鹏华基金、上银基金、创金合信、东吴基金、招商银行、统一证券、建信保险、中信建投、华安基金、群益证券、西部利得、汇丰晋信、生命保险、银华基金、兴证证券、南华基金、中银国际、信达澳银、天弘基金、易方达、宝盈基金、嘉实基金
2025年4月22日 15:00-16:00
国泰海通证券、诺安基金、富国基金、进化论、长江资管2025年4月23日 15:00-16:00
永赢基金、中银基金
2025年4月24日 15:00-16:00
西部利得、泰康资产、新华基金、中信资管、民生加银、英大保险 、诺安基金、建信基金、杭银理财、宝盈基金
2025年4月25日 10:30-11:30
万家基金

	时间
	2025年4月17日 20:00-21:00
2025年4月18日 15:00-16:00
2025年4月21日 19:00-20:00
2025年4月22日 15:00-16:00
2025年4月23日 15:00-16:00
2025年4月24日 15:00-16:00
2025年4月25日 10:30-11:30

	地点
	2025年4月17日 电话会议
2025年4月18日 线上交流
2025年4月21日 电话会议
2025年4月22日 现场调研公司会议室
2025年4月23日 线上交流
2025年4月24日 现场调研公司会议室
2025年4月25日 线上交流

	公司接待人员姓名
	董事长、总经理：王成海
董事会秘书：王晓兰
财务总监：陈公平

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 公司经营情况介绍
2024年度公司营业收入10.32亿元，同比增长51.12%；净利润1.10亿元，同比增长65.74%。其中，伴随着AI发展，通讯连接器产品需求显著增长，营业收入同比增长71.63%；汽车连接器业务比较维稳，营业收入同比增长25.21%。
公司2025年一季度营业收入3.79亿元，同比增长95.25%，环比增长15.24%；净利润5,289.63万元，同比增长 190.12%，环比增长 65.32%，主要系一季度112G产品放量，客户订单旺盛。
二、提问交流
1、一季度业绩增长点主要在哪里，能否拆分各产品的贡献情况？
答：尊敬的投资者，您好，一季度业绩增长点主要为112G产品客户订单增加，Overpass产品也在逐渐放量，56G产品订单维稳，谢谢。

[bookmark: _GoBack]2、公司二季度及全年业绩预计，同比和环比是否都有所增长？
[bookmark: OLE_LINK1]答：尊敬的投资者，您好，根据目前客户的订单来看，通讯产品的需求仍保持旺盛，可以参考股权激励业绩目标，具体请详见定期报告，谢谢。

3、2024年公司通讯产品56G、112G占比情况，每月订单需求和224G产品小批量情况？
答：尊敬的投资者，您好，从2024年通讯业务收入来看，cage产品占比71.45%，其中56G产品占比为主，112G从2024年二季度才开始上量。从今年一季度来看，56G产品每月订单需求比较维稳，112G产品平均每月100万套。
224G产品研发和认证速度相较于56G和112G快很多，目前正在小批量试生产中，预计今年二、三季度开始量产，谢谢。

4、56G和112G产品价格？是否有年降？112G产品后续订单情况及全年展望？
答：尊敬的投资者，您好，112G产品价格相较于56G产品有所提高约30%-50%。对于年降，公司产品都是由成本加成计算的，年度降幅较小。。根据客户目前订单及未来预测，预计112G产品每月需求仍将保持旺盛，环比还会有所提升，谢谢。

5、公司224G产品和液冷方案进展情况，预计什么时候能够量产？
答：尊敬的投资者，您好，目前224G产品逐渐小批量生产中，量产将根据客户需求进行，液冷方案已得到了客户认证，今年将开始小批量试生产，谢谢。

6、汽车业务情况，下半年业绩预期？
答：尊敬的投资者，您好，目前一季度汽车业务整体维稳，客户需求稳定，预计下半年客户整体需求将逐渐提升，谢谢。

7、汽车业务新客户情况？汽车业务新产品介绍？业绩贡献有多少？
答：尊敬的投资者，您好，公司汽车业务主要客户为比亚迪、长安汽车、一汽等，其中客户比亚迪在汽车业中占比较大，也为公司重要客户之一，公司为其提供的电控连接器和高压连接器产品仍保持稳定增长；公司为长安汽车开发的电控连接器产品也将于今年开始量产。另外公司开发的BMS项目已通过客户认证，自动线也正在布置中，预计于今年三四季度开始量产，谢谢。

8、介绍一下公司产能情况？
答：尊敬的投资者，您好，目前公司有四个生产基地，其中东莞鼎通以生产通讯连接器为主，并逐渐通过租赁扩大空间提升产能；河南鼎润以生产汽车连接器为主，客户中航光电部分产品在河南鼎润生产，河南鼎润地方比较大尚未达到饱和状态；长沙鼎通目前还在建设中；马来西亚鼎通今年已经开始起量。目前整体来看，公司储备的产能可以满足目前发展态势，谢谢。

9、马来西亚生产情况，马来西亚今年业绩贡献能有多少，是否可以带来利润贡献？
答：尊敬的投资者，您好，在2024年三季度，客户向马来西亚工厂转移部分生产线，目前正在量产中；并且马来西亚的新产品也逐渐被客户认证，逐渐开始量产，具体产值请见定期报告，谢谢。

10、关税问题对公司是否有影响？
答：尊敬的投资者，您好，公司生产的高速通信连接器产品交付给安费诺、莫仕、泰科等客户设立在国内的子公司，由客户子公司组装后出口，目前美国加征关税对公司未产生影响，目前公司也未收到客户调价诉求；并且为了防患于未然，马来西亚子公司也作为储备可以向现有客户供货，谢谢。

11、目前有消息称后续要用CPO方式连接，这个对公司业务有影响吗？
答：尊敬的投资者，您好，根据目前与客户的沟通来看，CPO技术对公司业务没有影响，后续公司也会紧跟技术迭代开发更多新产品，谢谢。

12、2025年一季度毛利率环比有明显提升，主要原因是？
答：尊敬的投资者，您好，今年一季度毛利率环比有明显提升主要是因为112G产品订单需求量大，产能利用率提高，规模效应逐渐显现，谢谢。

	附件清单（如有）
	无




