证券代码：688132                                   证券简称：邦彦技术
邦彦技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-017
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研  □分析师会议
□媒体采访      业绩说明会
□新闻发布会    □路演活动
□现场参观      □其他          

	参与单位名称及人员姓名
	通过线上文字互动参与由上海证券交易所主办的2025年半年度科创板人工智能行业集体业绩说明会并对公司进行提问的投资者

	时间
	2025年9月9日 15:00-17:00

	地点
	上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）

	上市公司接待人员姓名
	董事长、总经理 祝国胜
独立董事 吴保元
董事会秘书、财务总监 邹家瑞

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: _Toc149733612][bookmark: _Toc144735704][bookmark: OLE_LINK1]1、下半年公司 AI 业务的战略重点是什么？是否有重大产品发布或技术合作计划？在新兴应用场景领域有何布局？
尊敬的投资者，您好！感谢您对邦彦技术AI业务的关注。
（1）公司2025年下半年AI业务战略重点如下
1）推动NuwaAI智能体数字人平台加速商业化落地，下半年公司将重点发力to C（面向消费者）赛道，通过“线上+线下”联动模式进行推广，致力于打造零门槛的个性化数字IP创作平台。 
2）深化“双脑架构”与大模型技术，公司将继续研发“智商+情商”结合的“双脑架构”NuwaAI智能体大模型，旨在提升数字人的感知、记忆、推理和规划能力，使其交互更拟人化。 
3）赋能公司传统业务与内部增效，将AI技术与传统的信息通信、信息安全业务（如富媒体指挥调度系统）深度融合，提升产品智能化水平和市场竞争力。
4）构建“计算+存储+应用+安全”的全栈产品生态，下半年公司将持续完善从数据中心基础设施（如PanstoneMatrix服务器、PanstoneStore分布式存储）到边缘应用服务（邦彦云PC、NuwaAI）的全栈布局。 
（2）重大产品发布与技术合作计划 
1）产品发布计划 AI Agent产品方面，2025年7月，世界人工智能大会（WAIC）举办期间，公司自主研发的NuwaAI智能体数字人平台开始开放注册。公司计划在2025年下半年正式发布NuwaAI数字人产品，其基础平台可面向全行业推广使用。
2）技术合作计划方面 公司下半年将进一步扩大研发投入，并积极引进AI人才。截至2025年6月30日，公司研发人员占比40%，上半年研发投入占营业收入比例高达56.08%。公司通过“投‘钱’与投‘人’”并重的方式持续提高竞争力，且其云PC产品支持国产CPU（海光、飞腾）和操作系统（麒麟、统信UOS）。 
3）公司AI产品新兴应用场景布局
NuwaAI面向未来人机共生生态，通过 “情商脑” 和 “智商脑” 双脑驱动架构，赋予数字人语音交互与情感合成能力，可服务B端企业客户（如营销、教育、政务、文旅等）和C端个人创作者、自媒体、培训讲师乃至大众用户。其业务范围涵盖智能体数字人生成平台、Nuwa ' s World数字人内容空间，以及企业AI员工、AI讲解员、AI主播等智能化应用服务。平台特征强调“零门槛”（无需建模或专业编辑，一键生成数字人）和高自由度（外貌、声音、动作、性格均可定制），支持作品在抖音、淘宝、视频号、直播平台等多渠道部署。NuwaAI品牌强调开放的平台属性和生态拓展，聚焦大众市场AI消费级应用。
2、上半年算力成本、AI芯片等基础设施价格波动对公司运营成本带来了哪些影响？采取了哪些应对措施？是否建立了长期稳定的算力供应渠道？
尊敬的投资者，您好！感谢您对邦彦技术AI业务的关注。您提出的关于算力基础设施价格波动的影响及应对措施，确实是当前AI行业发展的核心挑战之一。公司采用混合云架构及战略合作等策略相结合，公司基于阿里云领先的云服务与算力基础设施，以及丰富的模型生态资源，助力公司NuwaAI实现高质量图像合成、实时语音互动处理、大规模模型训练与推理。
3 、公司业务与AI融合有哪些最新进展AI对公司业绩的带动作用体现在哪些具体方面，AI相关业务订单增长情况？
您好，公司正从传统的军工信息化企业向“云计算+AI解决方案提供商”转型，公司目前已形成“2+1+1”的业务布局，即两个事业部（融合通信事业部、信息安全事业部）和两条产品线（云PC产品线、AI Agent产品线）。公司基于AI技术，构建智能融合通信服务平台，赋能传统军工业务，提供智能化的解决方案，形成AI+网络通信、AI+智能指挥，为用户提供服务。AI与富媒体指挥调度系统深度融合，以提升用户终端的智能化水平。首先，与公司智能体数字人结合，通过全程语音控制技术，用户无需手动操作即可轻松发起通信业务，显著提升使用便捷性。第二，智能体数字人在后台将智能化地组织业务，自动选择最优的网络手段和路径，确保通信的高效性和稳定性。第三，智能体数字人提供数据收集、数据整理、数据分析，辅助决策等功能，为指挥员的指挥业务提供服务。通过提升富媒体指挥调度系统的智能化程度，进一步增强产品的市场竞争力，服务于各级各类指挥所、通信枢纽及通信节点。对于AI Agent产品业绩情况，公司AI Agent数字人已在心理健康行业实现落地应用，具备自主完成心理评估及咨询服务的能力。2025年上半年公司AI Agent产品实现收入96.70万元。2025年7月，“NuwaAI”平台参展2025世界人工智能大会（WAIC）并正式开放注册，自开放注册后反响热烈，公司建立“线上+线下”双渠道推广体系，线上通过抖音、微信等平台触达广泛用户，线下在商超、活动场景中实现快速部署与转化，初步建立用户生态基础。公司目前致力于打造零门槛的个性化数字IP创作平台，但新业务的开拓需要一定周期，敬请广大投资者注意投资风险，理性投资。
4、如何看待当前 AI 行业的竞争格局变化？在AI业务商业化落地过程中，公司面临的最大挑战是什么？
您好，当前AI行业的竞争呈现出“巨头筑基、垂直深耕、应用分层”的特点。做人工智能产业，技术并非当下最大难题，关键在于两点：一是韧性，谁能坚持到最后；二是商业模式，必须找到有确切场景的路径。2023年底公司决定战略转型，确立了“创民品，开新局”的经营方针，以人工智能技术为核心驱动力，深耕网络通信、多媒体处理、云服务等领域，致力于为全球用户提供智能且安全的解决方案。公司发布的NuwaAI智能体数字人平台，主要是面向未来人机共生生态，提供零门槛的个性化数字IP创作平台，广泛应用于内容创作、品牌营销、客户服务等智能化场景，也是公司选择的应用场景。
5、 AI对公司业绩的带动作用体现在哪些具体方面，AI相关业务订单增长情况？
尊敬的投资者，2025年上半年公司AI Agent产品实现收入96.70万元。2025年7月，“NuwaAI”平台参展2025世界人工智能大会（WAIC）并正式开放注册，自开放注册后反响热烈，公司建立“线上+线下”双渠道推广体系，线上通过抖音、微信等平台触达广泛用户，线下在商超、活动场景中实现快速部署与转化，初步建立用户生态基础。公司目前致力于打造零门槛的个性化数字IP创作平台，但新业务的开拓需要一定周期，敬请广大投资者注意投资风险，理性投资。

	本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。



