证券代码：688663                                                证券简称：新风光

新风光电子科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025 - 004
	
投资者关系活动类别
	
☐特定对象调研	☐分析师会议

☐媒体采访	☐业绩说明会

☐新闻发布会	☐路演活动

☐现场参观

R其他（业绩交流会）

	参与单位名称
	摩根资产管理有限公司；中信期货有限公司；太平资产管理有限公司；华源证券股份有限公司；广州市玄元投资管理有限公司；上海宁泉资产管理有限公司；上海玖鹏资产管理中心（有限合伙）；中欧基金管理有限公司；华泰柏瑞基金管理有限公司；阳光资产管理股份有限公司；汇丰晋信基金；长江证券（上海）资产管理有限公司；平安基金管理有限公司；华夏久盈资产管理有限责任公司；海富通基金管理有限公司；摩根资产管理有限公司；西部利得基金；Willing Capital Management；深圳市前海恒邦兆丰资产管理有限公司；博时基金管理有限公司；创金合信管理有限公司；东方证券资产管理有限公司；五地投资；厦门星辰私募基金管理有限公司；乐世资本；凯石基金管理有限公司；上海沣杨资产管理有限公司；金信基金管理有限公司；先锋基金管理有限公司；富荣基金管理有限公司；申万电新；金鹰基金管理有限公司；上海赋格投资管理有限公司；华创证券

	时间
	2025年10月26日 19:00-20:00

	地点
	进门财经电话会议

	上市公司接待人员姓名
	副总经理   张长元
董事长助理 李伍明

	


投资者关系活动主要内容介绍
	一、公司2025年前三季度经营情况
2025年1-9月份，公司实现营业收入12.17亿元，同比减少6.62%；实现利润总额9,422万元，同比减少35.98%；实现归母净利润8,303万元，同比减少33.54%；1-9月份综合毛利率为23.12%，上年同期为24.46%，同比下降1.34个百分点；2025年1-9月份，公司实际实现签单23.59亿元，同比增长18.24%；发货金额19.95亿元，同比增长36.39%。
前三季度利润端同比降幅较大，一是由于新能源上网电价市场化改革政策影响，SVG产品客户为规避电价波动带来的亏损风险，在上半年签单后选择推迟或暂缓项目并网进度，导致安装调试工作延迟，相关收入确认明显减少。由于SVG产品收入占比较高，该因素对1-9月份整体利润影响较大。二是市场竞争加剧，公司主要产品面临价格下行压力，产品毛利率有所降低，进一步压缩利润空间，导致利润同比减少。
为应对该情况，公司已采取多项措施：一是持续推进年初制定的降本增效方案；二是持续优化产品设计，推动技术降本，加大新产品投入，加快研发进程；三是优化产品结构，一方面加大对中小企业的开发力度，提供更灵活的销售政策和售后服务；另一方面拓展不同行业客户，公司在数据中心、工业自动化、国网等行业的市场占比较低，后续将加强在这些领域的客户拓展，通过多元化客户结构降低对单一客户类型或行业的依赖，提升收入稳定性。公司内部将在四季度强化季度激励考核机制，激发各事业部积极性，力争在收入确认、订单落地及发货等方面实现追赶，努力接近或达到去年同期业绩水平。
二、问题交流环节
1. [bookmark: OLE_LINK1]问：136号文出台后对电价变化产生影响，公司有风电产品和光伏产品，从这两类业务分化来看，市场情况是否存在差异？两类业务的发展趋势是否一致？ 
答：风电在市场上整体影响不大；光伏在二季度和三季度建设过程中受投资回报期过长影响，部分企业观望导致多个项目停滞，自9月份起，各省政策陆续落地，光伏市场逐步回暖，三季度后半段出现工商业领域出货高潮。
光伏行业抗风险能力较强，历史上曾经历补贴取消、限电等波动。当前投资收益率趋于区域稳定且有新兴行业支撑，产业链通过储能电站设备补充缓解压力；今年储能电站建设增多，已核准光伏项目陆续开工，预计全年SVG销量台数仍将增长。许多大型集团为完成年度收入目标，需在12月底前实现项目并网结项，公司近期设备发货紧张，业主普遍反映供货压力较大。
2.问：公司在电源领域进行了较多布局，能否进一步介绍相关新业务情况？ 
答：公司新业务重点为核聚变及核聚变电源业务，具体情况如下：（1）技术与历史基础：公司最早于2006年参与等离子体控制电源供应（为当时第一台设备提供电源），凭借20余年技术储备、积累及人员稳定性，具备相关业务基础；（2）最新进展：自2025年6、7月份起将该业务列为重点推进方向，目前进展顺利。
3.问：能否介绍公司在核聚变及核聚变电源业务领域的核心优势？
答：公司在该领域的核心优势主要体现在三方面：（1）技术积累深厚：公司成立40余年，长期专注电力电子行业，高度重视与高校及科研机构合作，曾与中科院等相关科研机构持续合作，具备解决专用电源问题的能力与基因。（2）团队稳定性强：2006年参与EAST装置等离子体快速控制电源研制的工程师及技术人员至今仍在公司任职，保障技术延续性与对接效率。（3）专项推进力度大：公司高度重视核聚变业务未来发展，已专门成立专项团队推进相关电源业务。
4.问：主业方面，三季度表现相对偏低，同时存货增速较快，合同负债也创下历史新高，呈现“存货与合同负债双高”现象。应如何理解背后的财务逻辑？对未来四季度主业经营预期如何？
答：（1）财务逻辑：今年公司主业有两大核心趋势——一是主动放弃大量低毛利订单签约；二是受市场及政策因素影响，尽管1-9月签单增长良好，但客户发货及收入确认节奏较往年放缓（如SVG产品客户因电价波动推迟并网，导致收入确认减少），最终拖累1-9月业绩。
（2）未来预期：公司将加快与已签约、已发货客户的沟通，推进安装调试进度以加速收入确认；同时进一步优化客户结构，提升客户多样性，降低单一客户和行业对业绩波动的影响。
5.问：供应链方面，此前SVG产品、逆变器较多使用海外供应链，随着贸易壁垒加剧，公司在供应商替换（包括IGBT、电感电容的国产化）方面是否有可预期的变化？
答：目前公司供应链国产化已无短板，具体情况如下：（1）IGBT国产化：早期国产IGBT存在问题，公司SVG产品曾主要采用英飞凌、日本富士产品；近年国产IGBT技术进步明显，国内头部企业产品已可完全替代进口主流品牌，且国家及国央企明确要求优先采用国产器件，国外品牌为维持中国市场份额也主动降价。（2）其他器件国产化：早在几年前，公司已启动控制芯片国产化替代方案，经多年小批量验证，国产控制芯片现已成熟无技术障碍；主回路中的电感、电容及散热系统风扇原本即为国产化产品，当前进口供应链对公司产业的影响已基本消除。
6.问：公司储能业务最近增速较快，目前对市场有何感受？
答：（1）当前储能行业呈现两大核心特征：一方面低价模式下持续内卷；另一方面国外需求加速，电芯价格小幅上涨。
（2）技术路线趋势：国内主流厂家仍主推集中式交流侧储能系统，但该系统存在“直流侧需并联电芯、易产生环流且交流侧无法检测”的技术短板；行业已形成共识，未来级联式和组串式技术路线可能逐渐成为主流。
（3）公司布局：公司致力于在级联产品线上打造特色，已增加BMS系统和EMS系统，聚焦“3S”业务；在工商业储能领域取得IEC认证，产品线齐全，涵盖工商业储能261kWh小柜、集中式储能PCS、2.5MW液冷新产品，所有产品均取得检测报告且有应用案例；未来将重点拓展工商业储能、大型储能的海外市场。
7.问：三季度业绩未达预期主要是部分订单未能确认收入，请问这一影响因素在四季度是否会有改善？公司对四季度业绩是否有信心实现好转？
答：三季度业绩未达预期的核心因素（项目最终验收延迟、电网接入问题、光伏项目延期并网导致订单未如期确认收入）在四季度将显著缓解。公司已制定具体政策推进项目结项，多数项目的客户节点、技术测试节点均与“元旦前完成”相匹配，因此四季度业绩会有明显改善，这一趋势确定。
8.问：公司如何看待当前市场上较为热门的固态变压器（SST）技术？公司在该领域是否有相关研发或市场布局？
答：（1）技术认知与储备：固态变压器（SST）虽近年才广泛提出，但公司曾有相关技术预研和产品沉淀，过去受高频变压器材料（体积大、功耗高、效率低）等关键技术限制，SST落地难度大；如今碳化硅元器件技术成熟且成本大幅下降，技术短板已逐步消除，实现可能性显著提升。（2）应用场景与布局：公司明确两大重点应用场景——一是数据中心，二是新能源汽车及特种新能源卡车充电设备。（3）研发与合作：公司正与浙江大学、清华大学、西安交通大学等电气领域权威高校的专家团队深入对接，寻求技术合作；除SST外，特种电源产品已处于实验阶段，且已有订单并正在交付。（4）产品规划：预计明年推出一款成熟、可靠、具备市场竞争力的固态变压器产品，目前已在技术、市场端投入大量资源打磨产品。
9.问：公司海外市场的拓展情况？
答：公司产品目前已进入全球70个国家，此前未设立专门海外事业部，主要通过国内代理商、总承包商及EPC厂家带动出口；公司海外事业部，已启动海外网站建设、参加国际展会，并积极拓展海外经销商/代理商网络。自去年起，海外客户来访数量显著增加，直接带动业绩增长，但当前增长尚未达预期目标；计划在2026年进一步加大海外事业部投入，加强海外市场开发力度。

	关于本次活动是否涉及应
披露重大信息的说明
	本次活动不涉及未公开披露的重大信息。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2025年10月26日



