证券代码：688187                         证券简称：时代电气
株洲中车时代电气股份有限公司投资者关系活动记录表
                                              编号：2025005
	投资者关系活动类别

	□特定对象调研        分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          路演活动
现场参观	
其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	兴业证券、申万宏源证券、长江证券、广发证券、光大证券、中信证券、中信建投证券、天风证券、华泰证券、中国银河证券、高盛证券、瑞银证券、泰康基金、华安基金、富国基金、嘉实基金、华商基金、安信基金、泓德基金、香港惠理基金、南方基金、前方基金等140多名投资者。

	时间
	2025年10月30日17:00-17:50

	地点
	电话会议

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书龙芙蓉女士

	投资者关系活动主要内容介绍

	问答环节主要内容：
问题1：公司三季度检修业务的情况及后续展望如何？
回答：公司前三季度检修收入为22.15亿元，较去年同期18.52亿元增长19.59%，收入主要来自动车、机车的检修，两项收入同比均略有增长。去年、今年及明年预计为国铁检修业务高峰期，后续年份可能会略有下滑；公司对城市轨道检修业务持乐观态度，公司需要通过突破跨平台检修技术等方式拓展业务。

问题2：三季度工业半导体业务的利润情况及后续展望如何？
回答：中车时代半导体公司前三季度营业收入为39.23亿元，较上年同期31.85亿元增长23.19%。其中，双极器件收入4.55亿元,同比下降11%，IGBT合计收入34.68亿元，同比增长29.73%（其中，高压IGBT收入6.05亿元同比增长36.59%，中低压IGBT收入28.62亿元同比增长28.36%）。中车时代半导体公司前三季度利润率与上半年相比略微下滑。

问题3：公司新能源汽车电驱业务获得小米和奇瑞的定点规模及交付时间是怎样的？
回答：公司2025年前三季度，中车电驱累计交付电驱系统及部件产品43.28万套，完成营业收入18.68亿元，同比增长9.25%。今年累计获取项目20余个，包括某客户首款国产纯电自研项目电控产品订单和中高压平台总成产品订单，混动项目、系统项目等高价值产品较上一年大幅提升。截至9月末，中车电驱进入大众、丰田、通用、一汽、上汽等车企，主流车企占比超过70%，配套车企超过14家，搭载中车电驱产品的汽车超过200万台。

问题4：SiC新产线的进展如何，目前是否拿到客户订单？
回答：三期株洲产线（SiC产线）有望在2025年底实现产线拉通，目前正积极开拓境内外客户，产品覆盖650V-6500V电压等级，适合高频/大功率密度系统要求，可广泛应用于新能源汽车/混合动力汽车、不间断电源（UPS）、风力发电、光伏逆变器、船舶运输、铁路运输、工业、智能电网等领域。公司SiC产品（SBD）已在光伏领域批量供货，SiC TO器件已在充电桩、OBC、电源检测等领域批量供货。

问题5：宜兴产线目前的产能利用率水平是多少？
回答：宜兴产线今年6月底达到满产状态，第三季度基本都处于满产状态。

问题6：三季度存货增长较多的原因是什么，第四季度收入增速是否会上升？
回答：存货增长主要原因一是新兴装备业务板块存货周转率低于轨道交通装备业务板块，且新兴装备业务收入占比越来越高；二是四季度有部分结算会促使存货转为收入。
按照行业特性，轨道交通装备业务板块在第四季度的收入在全年占比较大，新兴装备业务板块的收入在全年分布较为平均，无法对第四季度的增速做出预测。

问题7：第四季度毛利率的展望如何？
回答：综合毛利率受业务结构影响有所波动，轨道交通业务主要产品毛利率总体保持稳定；第四季度毛利率需关注收入确认节奏与产品结构的变化。

问题8：第四季度是否会确认政府补贴等其他收益？
回答：政府补贴等其他收益会受到大环境影响，公司与其他企业一样都会受到实质影响。

问题9：半导体公司毛利率情况及分板块利润率趋势如何？
回答：高压产品利润率相对稳定，中低压产品利润率跟随市场情况波动。

问题10：新能源汽车电驱业务的利润率情况怎样？
回答：新能源车电驱业务2025年因受合众的影响，整个板块处于亏损状态，但第三季度的交付情况较上半年显著回升。

问题11：新能源汽车电驱客户坏账等问题的影响是否已消除？后续是否还会有相关影响？
回答：新能源汽车电驱业务的坏账等特殊影响因素基本在2025年上半年已完成处置，对三四季度的影响已消除。

问题12：新能源汽车电驱业务的产能及利用率情况如何？是否有扩产计划？
回答：新能源车电驱业务目前产能为100万套，具备在短期内将产能扩展至200万套的能力。公司的目标是在2025年底提升现有产能的利用率至更为合理水平。

问题13：2025年前三季度新能源发电业务的订单及交付情况如何？对四季度及明年交付有何展望？
回答：新能源发电业务中，风、光、储、氢四类产品均在积极交付。光伏总包业务占比逐渐降低；制氢业务需要等待行业机遇；风电变流业务竞争格局稳定，每年产品规模约2-3个亿；光伏集成业务和储能变流业务进展顺利，2025年前三季度，公司光伏逆变器中标超15GW，地面电站领域国内排名行业前三，并在积极开拓海外市场；储能变流业务方面，除全面协同株洲所储能集成项目外，公司也在积极开拓其他客户，与业内某知名系统集成商已达成全面合作的合作协议，2025年前3季度，公司完成首款液冷集中式储能PCS-2.5MW单支路PCS开发并获得市场订单超2GW。未来，公司对光伏储能业务保持比较大的信心，在高压PCS上打造差异化技术优势，同时利用好中车新能源在央企发电集团所建立的合作优势反向加快与系统集成商的全面合作的市场拓展步伐，全力开拓储能PCS市场。

问题14：新能源发电业务的出海布局及远期规划是怎样的？
回答：新能源发电业务在母公司株洲所的统一指导下，依托其源网荷储的优势，在东南亚、中东、欧洲等地区开展产品推广，2025年海外收入占比不高，预计2026年出海成效将更显著。

问题15：功率半导体业务第三季度净利率环比上半年下降，主要是受半导体价格下降、补贴退坡还是折旧费用增加的影响？
回答：中车时代半导体公司上半年净利率下降有价格下行、补贴退坡与折旧摊销等影响；第三季度净利率比上半年下降主要是中低压产品价格的冲击，有极微弱的下滑。

问题16：公司新兴装备业务出海的渠道和市场开拓情况如何？海外收入占比目标是多少？
回答：功率器件的出海渠道分为两类：高压功率器件中，电网类产品依托整机完成出海，工业产品及轨交产品在欧洲开拓市场；中低压功率器件以欧洲市场为主攻方向并持续拓展渠道，法雷奥之后会有新客户开拓。预计到明年海外收入占比有望提升，目前在持续努力中。

问题17：今年前三季度，新能源发电及新能源电驱业务的海外收入占比大概是多少？
回答：今年前三季度，新能源发电及新能源电驱业务的海外收入占比处于较低水平，尚不足5%。

问题18：公司产品在数据中心电源领域的布局如何？
回答：公司会持续关注并评估数据中心电源领域的市场机会，目前已有产品中，少量双极器件应用于数据中心机房设备中。

问题19：高压IGBT业务的竞争趋势和发展前景如何？毛利率情况如何？
回答：高压IGBT产品主要应用在轨道交通与电网领域。轨道交通领域，过往主要用于公司自产轨道交通装备，近年开始向永济、铁科等供应商突破，占比逐渐增长，该领域市场容量稳定；电网领域，十四五、十五五期间电网建设预期较为乐观，主要竞争对手包括ABB、东芝、国电南瑞和英飞凌等。电网业务为项目制，公司前三季度高压IGBT业务收入约6亿元，同比增长超30%，主要增长来自电网业务，目前公司在国内高压器件市场占有率维持在约50%。高压IGBT对公司利润有明显正向拉动作用，其毛利率高于中低压器件；但也需要综合考虑历史研发投入的摊销影响和产线折旧因素。
国际化方面，公司已通过整机项目实现器件出口（例如参与沙特柔直项目），未来“走出去”路径将主要依托整机合作与项目制交付推进。

	附件清单（如有）
	

	日期
	2025年10月30日



