证券代码：688308                           证券简称：欧科亿
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司

投资者关系活动纪要
株洲欧科亿数控精密刀具股份有限公司（以下简称“公司”），2025年11月11日-11月14日与投资者沟通交流如下：

一、投资者交流基本情况

	项目
	时间
	投资者关系活动类别
	参与单位名称及人员姓名
	公司接待人员

	1
	11月11日

9:00-10:00
	反路演
	光大永明、华创证券
	董秘韩红涛

	2
	11月11日

10:30-11:30
	反路演
	慎知资产、华创证券
	董秘韩红涛

	3
	11月11日

12:00-13:00
	反路演
	建投基金、华创证券
	董秘韩红涛

	4
	11月11日

13:30-14:30
	反路演
	建信基金、华创证券
	董秘韩红涛

	5
	11月11日

15:00-16:00
	反路演
	泰康基金、华创证券
	董秘韩红涛

	6
	11月11日

16:30-17:30
	反路演
	煜德投资、华创证券
	董秘韩红涛

	7
	11月12日

10:30-11:30
	反路演
	方正自营、华创证券
	董秘韩红涛

	8
	11月12日

13:30-14:30
	反路演
	华夏基金、华创证券
	董秘韩红涛

	9
	11月12日

15:00-16:00
	反路演
	兴合基金、华创证券
	董秘韩红涛

	10
	11月12日

16:30-17:30
	反路演
	国寿安保基金、华创证券
	董秘韩红涛

	11
	11月13日

10:00-12:00
	特定对象调研
	安信基金、山西证券、方知景明基金
	董秘韩红涛

	12
	11月13日

15:30-17:30
	方正证券策略会
	方正证券、太平资产、博时基金、湖南聚力基金、湖南新五丰股份有限公司
	董秘韩红涛

	13
	11月14日

15:30-17:30
	特定对象调研
	东北证券、圆信永丰基金、融通基金、招商基金、创金合信基金、西部证券、信达证券、华源证券、深圳向日葵投资、万家基金、华宝基金、东方红资管、天瑞万合私募
	董秘韩红涛


投资者交流会议纪要
1、未来钨价趋势如何？刀具价格是否还会进一步上涨？

答：2025年，自年初开始，钨价一直呈现上涨趋势，且在11月钨价进一步突破前期高点，钨作为战略金属，未来价格趋势取决于多种综合因素。目前来看，刀具作为钨下游的深加工产品，刀具价格迎来上涨趋势，9-11月持续涨价。未来，预计刀具价格还有进一步上涨的空间。

2、公司目前订单和出货情况如何？
答：公司当前在手订单充足，随着下游需求的逐步恢复和渠道补库存的需求，新增订单呈现快速增长趋势。根据10月份出货情况来看，刀具价格环比大幅提升，且结合截至目前的在手订单来看，价格也大幅高于三季度均价和10月份出货价格。

3、目前，刀具下游需求变化如何？

   答：刀具作为工业加工的牙齿，覆盖大多数的下游制造业领域，目前，随着下游需求的逐步恢复和高端制造的进口替代加速，国产刀具迎来增量拉动机遇。首先，国家稳增长政策持续发力，制造业投资有望保持韧性；其次，国产替代加速，高端刀具国产化率提升带来增量空间；此外，新兴应用领域的爆发式增长将创造新的刀具需求。刀具行业下游需求在多领域、多维度的共同推动下，展现出强劲的发展韧性和广阔的增长空间。

4、目前公司及渠道库存状况如何？

答：目前，渠道库存经过上半年的存量消耗，库存已经较低，补库需求迫切；公司的产品库存也较年初有大幅下降。由于原材料快速上涨，公司加大了原材料库存，具备一定的成本优势。随着下游需求的进一步复苏和公司高端战略的持续兑现，公司订单水平与业绩将持续改善，盈利能力迅速提升。

5、如何看待刀具企业的并购策略？

答:在刀具行业迈向高质量发展的关键阶段，并购是上市企业构建核心竞争力、实现跨越式发展的战略性必然选择。第一，企业能够直接获取在特定材料、精密涂层或独特结构设计方面的核心技术，快速切入高端细分市场，缩短自主研发所需的时间和试错成本。第二，单一的刀具产品难以满足下游客户日益增长的一站式采购需求，通过横向并购互补型产品线的企业，可以迅速形成覆盖车、铣、钻、镗的完整产品矩阵，从而从单一产品供应商升级为整体解决方案服务商，极大地提升客户黏性和市场竞争力。第三，通过整合被并购方成熟的销售网络、供应链体系和长期建立的品牌信誉，企业可以直接获取优质客户资源，并提升自身品牌的全球知名度。第四，通过纵向并购上下游产业链企业，能够加强对核心原材料成本和质量的控制，提升供应链的稳定性和协同效率，从而在激烈的价格竞争中建立成本优势。刀具具备广泛的细分市场，通过协同并购能实现较好的协同效应，实现跨越式发展。
6、国内刀具市场的进口替代有何变化？

答：当前，硬质合金刀具行业的国产进口替代已进入加速阶段，国产刀具凭借不断提升的技术实力和显著的成本优势，通过逐步完成高端制造领域产品试用与认证，开始从“能用”迈向“好用”乃至“首选”。尽管我国刀具市场规模已超500亿元，但高端数控刀具仍高度依赖进口，进口单价远高于出口单价，价差反映出国产高端产品仍有巨大渗透潜力。尤其在高精度、高寿命、复杂工况应用场景中，进口品牌仍占据主导地位，这为国产替代提供了明确方向和广阔空间。国内刀具原材料供应充足，产业链完整，叠加关税政策影响，使国产刀具在同等性能下具备较大的价格优势。总体来看，未来3～5年将是国产高端刀具替代的加速期，存量市场空间有望释放更多替代份额。

7、公司产能情况如何？产能利用率怎么样？
答：公司产能储备充足，各产品产能利用率均呈现快速提升趋势。公司数控刀片经过产品结构升级和下游行业切换，自2025年三季度开始，产能利用率快速提升。公司新项目“数控刀具产业园项目”包括棒材1000吨（现有产能1300吨）、整体硬质合金刀具300万支（目前产能已提升到600万支）、数控刀具20万套，金属陶瓷刀片500万片，今年是该新项目第一个完整的运行年度，2025年三季度产能利用率平均约为50%，四季度产能继续爬升。随着下游渠道开启补库存周期，市场需求回暖，各产品产能利用率呈现环比快速提升的势头，各产品毛利率也同步提升。

8、原材料涨价对下游企业有何影响？

答:原材料涨价趋势下，一方面，下游企业会根据自身资金状况，加大原材料备库，缓冲并平滑成本波动，保障生产稳定；另一方面，快速推动产品涨价，将成本上涨传导给下游。公司在本年度原材料涨价过程中，具有较强的原料库存优势，同时还有效完成了产品的结构升级，产品价格也相应提升，给公司提升核心竞争力带来积极影响。

9、公司数控刀片产品结构有何变化？

答：为进一步提升国内高端进口替代市场的供给能力，公司自2024年四季

度开始，逐步进行数控刀片产品结构升级和产能切换，通过本轮产品结构调整，公司在航空航天、军工、风电、轨道交通、高端医疗器械、机器人、精密电子零件等领域，具有更具优势的产品供应能力和整体产品解决方案。

10、公司新项目产能释放进展如何？
答：公司新项目“数控刀具产业园项目”包括棒材1000吨（现有产能1300吨）、整体硬质合金刀具300万支（目前产能已提升到600万支）、数控刀具20万套、金属陶瓷刀片500万片，该项目于2024年下半年进入投产试运行，今年为该项目第一个完整的运行年度。目前，该项目的各子项目进展顺利，尤其是整体刀具项目和棒材项目，截至2025年三季度，整体刀具本年实现销售收入7340万元，棒材实现销售收入1.86亿元。随着目前在手订单拉动，新项目的产能释放速度较预期有所加快，随着新项目产能释放，能进一步推动公司规模拓展和综合竞争力提升。
