证券代码：688125                                    证券简称：安达智能
广东安达智能装备股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-003
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            ■业绩说明会
□机构策略会          □路演活动
□现场参观	           □其他（电话会议）

	时间
	2025年11月27日

	参与单位名称
	线上参加公司2025年第三季度业绩说明会的全体投资者；
甬兴证券

	地点
	上海证券交易所上证路演中心（网址：http://roadshow.sseinfo.com/）网络互动；
公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：刘飞先生
总经理：WANG HAI先生
董事会秘书兼副总经理：杨明辉先生
财务总监：易伟桃先生
独立董事：赵明昕先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	投资者调研交流情况及公司2025年第三季度业绩说明会问答汇总情况如下：
1、公司在消费电子国际大客户的业务进展如何？
回复：尊敬的投资者，您好！消费电子是公司产品最重要的下游应用，也是公司收入占比最大的行业，公司已为全球知名的消费电子国际大客户提供点胶、涂覆、固化等流体控制设备解决方案。2025年，全球贸易摩擦升级导致供应链竞争加剧，公司设备产品出口遭遇了一定的挑战，海外同行友商也积极参与客户海外生产基地的建设，公司消费电子国际大客户的业务存在一定的压力。谢谢!

2、AI服务器是公司新拓展的下游应用市场，公司在AI服务器的业务进展如何？
回复：尊敬的投资者，您好！公司能够为AI服务器代工厂提供流体控制解决方案和组装解决方案，公司智能设备已切入相关组装代工厂商，但尚未规模化放量。当前，海外AI服务器的智能设备市场竞争激烈且产业链生产基地集中于中国台湾、越南、美国等海外地区，这增加了公司业务开拓的难度，目前公司AI服务器的智能设备业务拓展仍具有挑战性。从业务进展来看，公司AI服务器的智能设备业务占公司产品出货的占比非常小，其放量仍需时日。谢谢!

3、 展望2025年第四季度及明年，公司认为最主要的增长驱动力是什么？是否有新业务或新产品能成为重要的利润增长点？
 回复：尊敬的投资者，您好！2025 年前三季度，公司实现营业收入 50,113.84 万元，较上一年同期下降 8.01%；归属上市公司股东的净利润-9,697.37 万元，相比去年同期亏损扩大。当前，在消费电子行业产品创新缓慢以及全球贸易摩擦升级导致供应链竞争加剧的背景下，公司经营业绩承受了阶段性的压力。展望2025年第四季度的经营及明年的一段时间，公司阶段性压力仍然存在，公司管理层也在积极寻找新的市场机会改善公司的经营现状。
公司自上市以来，一直在积极拓展新业务新产品，已研发了ADA 智能平台设备、五轴数控机床、智能仓储设备等新产品没，开拓了AI服务器、氢能源等新兴市场，但这些市场的智能设备市场需求仍处于放量前期，公司智能设备的出货量尚未规模化放量。短期看，这些新业务新市场仍处于开拓期，占公司收入比重较小，短时间内难以成为公司利润的重要增长点；长期看，这些新业务新市场具有较大的发展空间与潜力，公司管理层会持续推进这些新业务新市场，争取为公司经营增长贡献力量。谢谢！

4、技术创新和产业升级方面有哪些举措？
回复：尊敬的投资者，您好！公司始终坚持“推动智能制造产业升级”的使命，对内抓研发提质，提升技术优势和保持产品创新竞争力：2025年，公司重点推进智能装备核心部件攻克（如阀体、光学镜头）、工艺算法优化及ADA智能平台升级等，着力提升公司自研核心部件与设备的高度适配、软硬件解耦和联动；对外拓市场增效，在继续稳固消费电子领域应用优势的同时，重点开拓汽车电子、氢能源、AI 服务器、半导体等新兴市场。谢谢！

5、对未来的发展有何展望？有哪些具体的战略规划？
回复：尊敬的投资者，您好！公司将持续加强产品研发与技术创新，紧跟行业技术发展趋势和下游客户的应用需求，积极推进技术储备与产品迭代，并从单一流体控制设备向流体控制整线解决方案及组装整线解决方案迈进，以不断提升产品竞争力和市场份额。
主要发展战略有：①通过深化研发体系改革、加强核心技术攻关、推动产学研合作等措施，打造行业领先的智能制造技术平台；②通过深耕消费电子领域、拓展非消费电子市场、丰富智能制造设备产品线等举措，横向拓展设备产品品类，不断拓展产品应用场景，打造全场景智能制造解决方案；③通过深化大客户战略、拓展海外市场、构建数字化营销平台等措施，打造覆盖多地区的营销与服务网络。谢谢！
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	是否涉及应当披露重大信息
	否

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2025年11月27日



