证券简称：莱特光电                                      证券代码：688150
陕西莱特光电材料股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2025-012
	投资者关系活动类别
	特定对象调研          分析师会议          媒体采访
业绩说明会            新闻发布会          路演活动
现场参观              电话会议            其他

	参与单位名称及人员姓名
	详见附件：《陕西莱特光电材料股份有限公司2025年12月26日参会名单》

	会议时间
	2025年12月26日

	会议地点
	陕西莱特光电材料股份有限公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长兼总经理：王亚龙             副总经理：孙占义
副总经理：董振华                   研发总工程师：冯震
董事会秘书：潘香婷                 投资者关系总监：周立汉
以及Q布核心技术团队

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: OLE_LINK5][bookmark: OLE_LINK4]问题1：公司近期发布了开展新业务的公告，请问公司为何选择布局Q布，以及当前业务进展情况？
    答：公司布局Q布（石英纤维电子布）业务，具体核心考量如下：
第一，产业趋势驱动与技术卡位需求。当前，上游电子材料向高频、高速、低损耗方向升级，为相关高端电子材料产业带来发展机遇。Q布作为第三代高端低介电电子布，其介电性能、耐热性等核心指标优于传统玻璃纤维布，为新一代信息技术产业发展提供重要支撑，行业具备良好的发展前景。
第二，公司核心能力的跨领域复用支撑。公司深耕新材料领域十五余载，已积累深厚的研发创新能力及成熟的产业运营经验，形成可跨领域复用的技术攻关及成果转化体系，为新业务开展提供核心支撑。同时，公司在OLED终端材料国产替代过程中，积淀了丰富的产业化推进、大客户认证、市场拓展及项目管理经验，可有效助力Q布业务高效落地与稳健运营。
第三，产业链协同的资源优势赋能。公司实际控制人王亚龙先生在高纯石英砂及PCBA领域均有成熟产业布局，为Q布业务构建产业链协同基础：高纯石英砂相关布局可为公司新业务核心原材料供给提供便利选择，有效降低供应链风险；PCBA领域相关产业布局，公司可依托王亚龙先生积累的电子信息产业客户资源与市场渠道优势，为公司新业务相关产品市场拓展提供助力。
关于当前业务进展，公司控股子公司陕西莱特夸石材料有限公司将开展Q布业务，公司在新业务的人才储备、市场拓展、资金安排等方面均有所布局和筹划，各项工作有序开展，同步推进。具体进展如下：一是人才储备方面，已完成核心团队组建，重点引进了具备日本等领先市场成熟经验的Q布研发生产团队，核心成员具备多年拉丝及织布生产经验，为技术突破与产能落地提供了人才保障；二是市场与产能布局方面，当前处于业务规划与产能建设阶段，已积极与上游高纯石英砂企业推进原材料供应对接，同时同步开展下游潜在客户的接洽工作，尚未产生销售收入。
问题2：公司借助实控人王总在上游石英砂的资源优势，有利于实现“砂-棒-丝-布”的垂直整合，请问各个环节的技术难点具体是什么？
答：从石英砂到石英布主要分以下几个制程：高纯石英砂→制棒→拉丝→捻线→整经→织布→后处理，各个环节的技术难点具体是：石英砂技术难点，主要体现在石英砂的纯度以及品质的一致性；石英棒技术难点，主要在于棒的纯度，气泡杂质，羟基控制；拉丝技术难点，主要是断丝，由于石英成分影响原丝特性比较脆容易断丝，断丝过多会造成定长率下降，直接影响织布整经的收率和造成过多的短码布出现；捻线技术难点，主要是毛羽，由于捻线过程中原丝较脆的特性加上设备高速运转中与原丝接触摩擦容易产生破丝毛羽，织布过程中会造成外观异常；整经技术难点，主要是断经，原因与纱厂类似，与原丝特性及工装与纱接触磨损有关；织布技术难点，主要是纬向破丝毛羽，由于织布机纬纱路径包含很多部件，存在磨损的风险造成破丝毛羽；后处理技术难点，主要是布面折痕，由于布面较宽布本身较软，后处理生产设备较长，设备的水平平行精度容易造成布面折痕的产生。
问题3：想了解下关于公司Q布技术人员背景，后续是否还会考虑其他一些的团队及技术整合？
答：公司核心技术人员深耕行业十五余年，在日本学习工作的七年多，曾服务于日本领先市场及相关产业链公司，主导LDK1、2代产品的开发，生产和推广，管理与技术经验兼备。其带领的核心团队直接参与Q布的研发生产过程，有成熟的织布经验，能够为Q布业务研发与量产提供坚实支撑。后续，公司将根据Q布业务研发进度、产能建设规划及市场拓展需求，持续扩大团队规模，重点补充研发、生产、品控等关键岗位人才，保障新业务长效健康发展。
问题4：公司公告里提到未来拟通过股权激励方式，保障核心技术团队的稳定与壮大，请问公司大概的规划？
答：公司高度重视核心技术人才对Q布业务发展的关键作用，未来拟通过股权激励等方式，实现核心团队与公司及股东利益的深度绑定，从而保障新业务核心团队的稳定与壮大，激发团队创新活力，推动Q布业务长期健康发展。具体规划将紧密围绕Q布业务的核心发展节点推进，以“成果导向、激励与约束对等”为原则，将激励实施与产品重要工艺验证、产品性能验证、客户验证通过等关键里程碑节点挂钩，分阶段、分批次推进激励计划。后续公司将结合业务进展、行业惯例及监管要求，制定具体的激励计划草案，履行相应的内部决策程序。
问题5：公司认为新业务Q布要做成的话比较重要的影响因素有哪些？
答：一是从最源头的石英砂就开始控制纯度（极低的金属离子含量），最终石英布的介电性能（Df值） 稳定达到行业高标准；二是依托技术团队强大的研发及生产能力成功攻克从“拉丝”到“织布”的关键工艺环节中存在的多重技术难点；三是建立下游客户通畅的测试渠道和良好的客户关系。
问题6：当前有哪些在交流沟通的客户？
[bookmark: OLE_LINK2][bookmark: OLE_LINK1] 答：公司目前与下游潜在客户接洽，具体客户信息保密。
问题7：关注到公司主业自身盈利能力很好，请展望下公司四季度及明年的情况。
答：公司主业盈利能力持续保持良好态势，从全年整体来看，将实现稳健的增长。明年来看，整体行业比较好，一方面随着面板厂商的稼动率提升拉动材料需求增长，另一方面随着8.6代线的投产，会带来材料的增量市场需求；公司层面，我们在Red Prime、Green Host材料稳定供应的基础上，Red Host材料、Green Prime材料有望明年实现规模化供应。
[bookmark: _GoBack]问题8：看到公司也有钙钛矿材料的规划，请问目前进展情况。
答：目前，公司钙钛矿项目围绕材料研发、客户协同、知识产权及团队建设多方面推进，深化与高校及科研机构的产学研合作，针对钙钛矿基材、缺陷调控添加剂、SAM和传输等材料，在材料设计、合成工艺、性能优化等方面取得阶段性成果，2款添加剂产品在客户端测试结果较好。公司与钙钛矿光伏产业具备领先技术的下游企业达成战略合作，产业链上下联动，共同推动钙钛矿材料创新与产业化落地。
问题9：关于公司未来的发展规划。
答：未来，公司将以“新材料平台型企业”为战略定位，在巩固OLED有机材料主业优势的基础上，积极把握Q布及钙钛矿材料的市场机遇，通过主业深耕与新业务拓展的双轮驱动，在新材料领域形成多元化布局，持续提升综合竞争力。

	是否涉及应当披露重大信息
	否

	附件清单（如有）
	《陕西莱特光电材料股份有限公司2025年12月26日参会名单》

	日期
	2025年12月26日




附件：
陕西莱特光电材料股份有限公司2025年12月26日参会名单
	序号
	机构名称
	参与人员姓名

	1
	国泰基金
	张阳

	2
	南方基金
	吴春林

	3
	财通基金
	张胤、徐婧华

	4
	银河基金
	鲍武斌

	5
	富国基金
	董治国

	6
	中银基金
	张琼

	7
	前海开源基金
	刘宏

	8
	申万菱信基金
	刘毅男

	9
	西部利得基金
	吴桐

	10
	煜德投资
	孙佳丽

	11
	中颖投资
	戴晶晶

	12
	星河投资
	胡学峰

	13
	淡水泉投资
	丁湛镭

	14
	中欧瑞博投资
	周欣

	15
	西安国新诚通投资
	王振华

	16
	混沌资产
	周高鼎

	17
	孝庸资产
	李跃博

	18
	胤胜资产
	陶雨涛

	19
	上海南土资产
	王聪、王可、李辻

	20
	深圳博普资管
	雍国铁

	21
	国泰海通资管
	杨楠

	22
	博裕资本
	严志远

	23
	天风证券
	高静怡

	24
	开源证券
	石昕冉

	25
	山西证券
	田发祥

	26
	华创证券
	张一驰

	27
	国金证券
	李阳

	28
	浙商证券
	陈诗含

	29
	长江证券
	童松

	30
	东吴证券
	解承堯

	31
	国海证券
	曾子华

	32
	中信建投证券
	韩宇

	33
	国联民生证券
	李少青、邱阳

	34
	东方财富证券
	陈磊



