浙江蓝特光学股份有限公司
投资者关系活动记录表

股票简称：蓝特光学            股票代码：688127            编号：20260108
	投资者关系活动类别 
	特定对象调研      分析师会议 
□媒体采访          □业绩说明会 
□新闻发布会        □路演活动 
现场参观          其他：   机构现场调研   

	参与单位名称 
	财通证券、泰康资产、民生加银基金、银河基金、西部利得基金、上银基金、信达澳亚基金、国寿安保基金、平安基金、健顺投资、仙人掌基金、中信证券、交银基金、中银基金、国华兴益保险、中量基金、Polymer Capital、泉果基金、远信投资、西部自营、东方红资管、财通资管、中欧基金、景顺长城基金、摩根基金、兴全基金

	时间 
	2026年1月7日~2026年1月8日

	地点 
	公司行政楼会议室

	公司接待人员姓名 
	董事长：徐云明先生
董事会秘书：郑斌杰先生
证券事务代表：陈夏晟先生

	投资者关系活动主要内容介绍 
	1、 回答投资者提问
问题1：最近年度国内外AR终端厂商都在持续推出自己的最新产品，反射光波导和衍射光波导两种路线都有新品推出，公司怎么看待AR应用的市场机遇？
答：从产业需求来看，AR市场仍处于早期阶段，各大厂商正积极布局AR应用中软硬件端的开发；同时，AR市场巨大的增长潜力，也给予了反射光波导与衍射光波导技术路线并行发展的空间。目前两种技术方案在显示效果、量产难度上互有优劣，核心均在于能否解决消费级量产工艺的突破。
AR终端设备作为消费电子应用，中期的全球市场年需求有望突破千万台量级；其中各类消费电子龙头厂商可能占据优势地位，存在一定的产业集聚效应，对于产业链上关键供应商的产能有着巨大的需求。因此，战略布局中前瞻性的产能配置对企业来说机遇与风险并存。
当前，公司已经与国内外多家头部光波导厂商积极建联、达成合作，并致力于与具有行业领先地位的终端厂商开展直接合作，充分了解终端应用的技术需求。下一阶段，公司的攻坚重心在于消费级量产工艺的技术实现，力求以充分的准备应对AR产业后续的产能扩张需求。

问题2：请问公司如何看待碳化硅在AR眼镜和先进封装中的应用前景？
答：碳化硅在物理性能上的具备一定的优势，因此获得越来越多应用领域的关注。碳化硅晶圆在光学行业中也逐渐开始投入应用。若需满足消费级量产的效率需求，仍有待产业链上下游的原材料、加工厂商进一步突破大尺寸碳化硅晶圆的长晶、外延、光学精密加工、光波导制备等工艺瓶颈。
碳化硅晶圆的部分加工工艺，与公司现有光学工艺储备具有一定共性；碳化硅材质硬度高、脆度大的物理特性，也决定了加工的难度大、成本高，工艺开发具有明显的技术门槛。经过前期研判，公司于2025年初正式立项了“晶体类高精度光学晶圆研发”，碳化硅等晶体材料在光学领域的应用开发将会是公司长期投入、持续推进的项目。

问题3：公司“棱镜-平面加工”团队2025年新投产的产线目前进展如何，未来有哪些业务机会？
答：2025上半年度公司“棱镜-平面加工”团队新产线的顺利投产，形成了手机应用中三角棱镜产品的量产出货，也让公司补充了人才与产能储备去尝试更多消费电子应用的新产品开发。目前该团队正在积极推进客户在手机影像创新升级的定制化需求顺利落地，这涉及到复杂光学设计方案，具有较高的技术门槛。
后续，随着该团队的进一步成熟，也有望进一步向公司其他微棱镜、合光棱镜、晶圆片等产品的研发项目形成协同或输送力量。

问题4：公司扩张玻璃非球面透镜产能计划？
答：现阶段下游对于玻璃非球面透镜的产能需求仍然在快速增长。随着公司前期“年产5100万件玻璃非球面透镜技改项目”自2024年顺利落地，公司也在关键设备的前置储备上保持规划，因此能实现较短周期内的产能扩张。对于玻璃非球面透镜产能需求增长较为显著的客户大都也是公司建立了长期合作关系的战略合作伙伴，后续公司也会继续根据市场需求指引安排产能的有序扩张。

问题5：公司近年来一直保持着较大规模的固定资产投资。这几年光学行业整体的产能规模在在快速增长，公司如何看待项目竞争加剧和产能过剩的风险？
答：公司密切关注行业发展趋势及市场需求变化，坚持按市场需求合理规划产能扩张节奏。
现阶段，一方面，下游市场需求仍在保持着快速增长；另一方面，消费电子类需求对于质量控制、量产保障的高要求，推动了企业向自动化、标准化、信息化的先进制造模式升级——因此，合理规划的固定资产投资，能够帮助公司在市场份额竞争中具备较强竞争力、巩固行业地位。
同时，考虑到消费电子行业的项目更新迭代较快，在会计估计层面，公司也采取了较为谨慎的折旧政策。目前，公司机器设备折旧期为5-10年，其中项目定制化设备将采用较短的折旧年限。公司希望能够通过合理的会计估计更公允地反应公司的经营成果。
光学行业日新月异的发展决定了研发投入、固定资产投入是企业保持核心竞争力的关键——公司近年来在技术创新上的积极投入，也是为了进一步优化生产效率、持续提升产品技术壁垒，强化核心客户绑定、极拓展多元应用场景，保障新增产能的消化能力。

问题6：公司与大客户后续开展的业务合作有哪些展望空间？
答：公司凭借快速响应、质量控制、量产保障等方面的经验积累获得了大客户的认可，由此得到了更多接触大客户在各类消费电子产品中光学创新应用的早期尝试的机会。
现阶段公司与大客户的合作方向围绕以手机影像升级为主线的消费电子应用展开，较多具有挑战性的创新方案尚需供应链共同解决量产保障与成本控制难题。公司也积极参与到大客户的一些中长期技术规划与战略布局中，为更多更复杂、更高价值量的设计方案落地贡献力量。

问题7：公司近期发布了关于新加坡、马来西亚的海外投资计划，请问如何看待相关业务的推进节奏？
答：随着AI应用逐步落地、性能需求不断提升，光学元器件的应用场景也在日益扩展。在全产业链的竞争格局中，尤其是终端市场，正在呈现出相对更显著的头部效应，这也在推动着光学产业链向更为紧密和集聚化的方向发展。
公司凭借在光学领域的长期积累，与大量行业领先的国际客户保持着密切合作关系。基于与众多下游客户的持续沟通和未来需求研判，公司认为在新加坡、马来西亚设立子公司，可以进一步深化国际产业链协同、帮助公司更好地融入精密光学元件全球供应链。
[bookmark: _GoBack]目前，相关海外投资计划仍有待通过国内相关部门的境外投资审批或备案手续，以及新加坡、马来西亚当地投资许可和企业登记等审批或登记程序。具体推进节奏欢迎大家持续关注公司披露的进展公告。

更多调研情况及重复性问题，也可查阅公司于上证E互动平台“上市公司发布”栏目刊载的各期《投资者关系活动记录表》

	附件清单(如有)
	无

	日期
	2026年1月8日



