证券代码：688499                                     证券简称：利元亨
[bookmark: _GoBack]广东利元亨智能装备股份有限公司
投资者交流记录表
                                                    编号：2026-04002
	投资者关系活动类别
	□特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            ■其他（电话会议） 

	[bookmark: _Hlk203399294]参与单位名称
	中信证券、中金公司、中信建投证券、招商证券、广发证券、银河证券、长江证券、国信证券、兴业证券、光大证券、信达证券、开源证券、民生证券、华创证券、中银国际证券、汇丰前海证券、华鑫证券、东莞证券、国海证券、万联证券、国投证券、长江资管、东方红资管、圆信永丰基金、申万宏源、玄卜投资、耕霁投资、北京橡果资产、浙江旭乘投资、湖北锋泽私募、国富联合私募、上海江天私募、北京海山私募、广州昱阳私募、北京紫薇私募、乐盈私募、前海百川基金、同系资本、前海荣德金资产、湖南万泰华瑞投资、利顺安资产等机构（合计43家机构，53位投资者参与交流）（以上排名不分先后）

	时间
	[bookmark: OLE_LINK3][bookmark: OLE_LINK4]2026年4月30日

	地点
	利元亨办公室

	上市公司接待人员姓名
	广东利元亨智能装备股份有限公司董事会秘书 陈振容
广东利元亨智能装备股份有限公司研究院院长 杜义贤
广东利元亨智能装备股份有限公司IR 陈丽凡

	投资者关系活动主要内容介绍
	[bookmark: OLE_LINK1][bookmark: OLE_LINK2]问题一：2026年第一季度公司经营情况如何？利润增速为何高于收入增速？
答：2026年一季度，公司实现营业收入8.75亿元，同比增长22.43%；归母净利润1,887.74万元，同比增长47.25%；扣非净利润1,855.21万元，同比增长79.72%。利润增速显著高于收入增速，主要得益于行业景气度延续、项目交付验收进度加快，以及公司持续深化预算管理、强化费用控制。其中，销售费用同比下降21.55%，管理费用同比下降12.66%。

问题二：一季度经营性现金流为负，全年能否转正？
答：2026年一季度经营活动现金流量净流出1.77亿元，主要有两方面原因：一是公司主动优化票据管理、减少了贴现带来的现金流入，二是公司生产需求增长带动采买和薪酬支出增加所致。
2025年公司全年经营性现金流为5.26亿元。2026年公司继续执行“现金为王”的管理策略，逐月跟踪回款目标，确保各季度现金流合理分布，全年保持健康状态。

问题三：2026年一季度新签订单情况？
答：2026年一季度，公司新签订单随行业招标密集期呈稳步增长态势。当前订单结构未发生重大变化，仍以消费锂电、动力锂电为基本盘，储能、智能物流（AMR）与固态电池设备为订单增长亮点。公司资源池储备较为充足，潜在订单资源池规模处于较高水平，核心客户均为技术实力强、扩产需求明确的优质客户。展望全年，公司新签订单将保持有质量的增长。

问题四：消费锂电领域的技术变化趋势如何？公司如何应对？
答：消费锂电领域正朝着高能量密度、快充化、小型化方向升级，硅基负极、固态电解质等新工艺加速落地。公司已切入消费锂电前段核心工艺（涂布、辊压、干燥等），重点研发适配新工艺的新型前段专机。目前，公司已与头部客户联合开展硅基负极专用设备的样机验证，部分新型前段设备已完成样机试制或小批量验证，具备承接下一轮设备更新换代的能力。

问题五：固态电池设备方面，公司在等静压设备上的进展如何？下游招标预期如何？
答：公司在等静压设备领域已形成卧式与连续化方向的技术储备，契合固态电池大容量、高效率生产的需求。目前下游招标中，已出现量产设备采购需求，预计随着头部企业中试线陆续跑通，将迎来新一轮招标高峰期。设备规格方面，中试线用等静压机容量集中在150-200升，量产设备容量进一步放大；行业主流技术要求为600兆帕高压和150℃高温，公司现有方案可完全覆盖。公司已与多家头部固态电池及材料客户完成深度技术对接，正积极参与相关招标。

问题六：公司本次定增募投项目的产能消化是否有客户订单支撑？
答：各项目均有明确的客户需求或已有订单支撑，产能消化的基础较为扎实。消费锂电前段设备方面，公司已与头部消费锂电客户完成样机验证，后续陆续启动小批量及量产验证，为2027年及其后规模化量产奠定坚实基础；储能电池设备方面，多家头部储能厂商已公布扩产计划，公司参与了部分基地的设备招标；智慧物流装备方面，公司已陆续在接洽或取得新能源、ICT及算力服务器等领域头部客户的订单；固态电池设备研发方面，持续与30多家客户开展固态电池技术交流，紧密合作推动更多中试线订单落地，业务增长态势强劲，订单储备持续充足。

问题七：公司对未来1-2年锂电设备行业需求怎么看？ 
答：行业需求仍在增长，头部客户扩产积极，储能和海外市场需求旺盛。新技术如固态电池、钠电池等将带来新的增长点。公司判断行业景气周期仍在上行，高质量产品的结构性产能明显在增加，设备企业仍处于高增长通道。

	附件清单
	无

	日期
	2026年4月30日
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