
证券代码：688785 证券简称：恒运昌

深圳市恒运昌真空技术股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研☑分析师会议

□媒体采访□业绩说明会

□新闻发布会□路演活动

□现场参观

□其他 （请文字说明其他活动内容）

参与机构名称

申万菱信基金、深圳向日葵、美阳投资、彬元资本、粤信资产、狐

尾松资产、银叶投资、天风证券、银华基金、誉辉资本、辰翔投资

、昊晟基金、硕和资产、朱雀基金、华安基金、晓甪投资、嘉实基

金、源乘投资、林芝恒瑞泰富（河清资本）、大家资产、中银基金

、惠升基金、冯源私募、元昊投资、农银汇理基金、易米基金、银

鲨投资、德远投资、深圳和众行、创富兆业、上海彤源投资、南方

天辰投资、东航产投、敦颐资产、光大保德信基金、汇添富基金、

中信证券（排名不分先后顺序）

时间 2026年4月27日 20:00—21:00

地点 深圳市宝安区西乡街道铁岗社区桃花源智创小镇功能配套区B栋

公司接待人员

姓名

董事长、总经理 乐卫平

董事会秘书 庄丽华

财务总监 郑悦佳

投资者关系专员 郝一骏

投资者关系活动

主要内容介绍

1. 请介绍一下公司2025年度及2026年度一季度的业绩情况

回答：2025年公司实现营业收入约 5.29 亿元，同比下滑2.09%。下

滑原因主要是半导体行业具有周期波动的特性，下游半导体设备客

户的采购量需依据自身承接的晶圆厂订单数量、产品验证导入进度

及交付验收节奏动态调整，进而导致对公司的采购呈现波动。2025

年归属于上市公司股东的净利润约1.14亿元，同比下滑约19.57%，

主要原因是持续加大较高水平的研发投入，提高技术指标要求，推

进新产品开发、产品持续升级迭代等，不断加强产品竞争力，研发

费用较上年同期大幅增加所致。2026年一季度，公司实现营业收入

1.24 亿元，与上年同期相比减少 1,710.19 万元，同比下降

12.08%，原因延续2025年年底以来的情况。公司实现归属于上市公

司股东的净利润 1,758.28 万元，与上年同期相比减少，主要系公

司全面提升公司运营管理，并持续推进研发投入和各类型人才引进

；同时政府补助相对去年同期减少，且公司按照会计准则要求计提

相应的资产减值损失所致。

2. 请介绍一下公司2025年的产品迭代进展

回答：2025年，公司推出第四代产品Cedar系列等离子体射频电源系



统。公司于2025年1月启动Cedar系列研发，于2025年第四季度推出

样机，该产品将射频电源和匹配器整合为一体化平台，配备多个中

心阻抗应用、可实现快速数据及大数据采集等功能，可支撑更先进

制程。截止2025年底，公司对质量流量计（MFC MEMES）的国产化研

发已处于完成初样流片及搭载测试平台阶段。公司也在重点开发大

功率直流脉冲电源，进一步拓展当前直流产品的品类和技术能级。

公司于报告期内已启动了射频大数据与决策系统项目，利用大数据

的发展成果建立射频电源系统领域的垂直模型等，发展服务于产品

研发、制造、应用全过程的软硬件产品与系统，提升产品全生命周

期质量、提升研发和制造效率、促进设计技术迭代等，参与等离子

体微纳加工技术产学研用全链条协同创新。截止2025年，公司在研

项目数量共计15个，其中有4个为2025年启动的新项目。

3. 请介绍一下公司2025年的研发投入及研发人员情况

回答：2025年，研发费用较上年同期增长 45.01%，主要系研发费用

中的人工费同比增长 61.43%，公司持续加大研发投入力度，提高技

术指标要求，推进新产品开发、产品持续升级迭代等，不断加强产

品竞争力所致。截至2025年，公司研发人员158人，同比增长10.96%

，其中学历本科及以上人员占比84.81%。

4. 请介绍一下公司2025年与主要客户的合作进展与在手订单情况

回答：截止2025年，公司前五大客户分别为拓荆科技、湘潭宏大、

中微公司、北方华创、江苏微导，累计实现4.45亿元收入，占总营

收比例达84.04%。公司已有76款主要产品于主要客户处验证导入。

同时，公司积极拓展新客户，2025年上半年已突破多家细分领域头

部客户深化与现有客户合作，从单一产品向多产品线延伸拓展应用

领域。公司还将积极推动主营业务产品向光伏、显示面板、精密光

学等领域的拓展，通过内生研发和择机对外收购的方式，不断提升

公司产品性能与质量，并拓宽公司产品品类，助力公司长期稳定发

展并向光伏、显示面板等非半导体领域延伸。截止2026年4月27日，

公司持有尚未交付的在手订单共约1.57亿元。

5. 请介绍一下公司2025年的产能情况

回答：2025年，公司的产能利用率达到98.51%。公司产能最近三年

超负荷运行。公司已积极通过扩产和生产流程优化等方式提升产能

。同时公司也正积极推进子公司恒运昌真空技术（沈阳）有限公司

的建设与正式运营，助力其由试产到正式投产，公司也在同步推进

深圳产能建设，都将有助于后续产能的释放。

6. 请介绍一下公司核心原材料及关键零部件供应链目前的稳定性

回答：公司已建立稳定、高质量的供应商体系，关注供应商经营资

质、生产能力、技术水平、质量管控水平以及产品价格等多方面因

素，并结合响应速度、付款条件等对供应商进行综合评定，将符合

要求的供应商列入合格供应商名录，并在供货阶段实行供应商动态

管理，筛选优质供应商，持续优化采购渠道。为保证生产的连续和

稳定性，公司综合考虑原材料的采购周期、供应商的供货能力、采

购量起订门槛等因素，对常用材料建立安全库存机制。自2021年起

，公司先后实现真空电容、陶瓷电容等元器件的国产化应用，目前

已有上游元器件全国产化方案，公司将结合客户等需求持续推进全

面国产化验证。

7. 请介绍一下公司对自研产品的布局规划



回答：公司的引进产品与自研产品相互补充，共同构成等离子体工

艺的核心零部件整体解决方案。目前，公司引进产品的产品种类聚

焦于真空泵、质量流量计、等离子体直流电源。其中，真空泵客户

目前以精密光学镀膜及半导体设备等客户为主，公司将拓展更多半

导体、光伏及显示面板客户的应用，在公司其他自研产品客户中拓

展市场空间。质量流量计目前收入较少，主要集中于精密光学镀膜

客户，公司将拓展在半导体、光伏及显示面板等领域的市场空间，

同时加快自研质量流量计的研发落地和出货，以引进业务带动自研

产品的验证和销售。引进的等离子体直流电源目前以光伏、面板、

精密光学等领域的客户为主，公司自研的等离子体直流电源已批量

出货，引进和自研等离子体直流电源相互补充，为客户直流溅射镀

膜工艺提供更多选择。公司未来将借助外部并购等战略举措，积极

筛选境内外优质的标的和技术，以进一步增强等离子体工艺核心零

部件的供应能力，为客户提供一站式的产品和服务。

8. 请介绍一下现阶段行业发展情况及竞争格局变化

回答：根据 SEMI预计，2025年全球半导体设备总销售额预计达

1,330 亿美元，同比增长 13.7%，创历史新高，并持续保持增长态

势；2026 年、2027 年有望继续攀升至 1,450 亿和 1,560 亿美元

。中国大陆半导体行业等离子体射频电源系统的市场仍呈现由美系

海外巨头厂商高度垄断的竞争格局，半导体设备厂商对于零部件自

主可控的要求愈发紧迫，伴随国产替代的整体趋势，国产等离子体

射频电源系统市场快速发展。人工智能的大量应用需求将带动新一

轮半导体增长，尤其是先进制程的逻辑及存储相关的晶圆厂的产能

需求，中国等离子体射频电源系统行业正处于市场规模快速扩张、

国产替代关键突破、技术迭代持续加速的黄金发展期。

以上如涉及公司所处行业发展趋势、公司发展规划等相关内容，不代表公司或公司管理层对行
业发展、公司发展或业绩的预测和承诺，不构成公司或公司管理层对投资者的实质性承诺，敬
请广大投资者注意投资风险。


