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则，将湖北千朗认定为关联法人。2025 年，公司新能源业务合作客户中，除湖北千朗外，

其余全部客户与公司均不存在关联关系。 

2、关联交易定价的公允性及必要性说明 

（1）公司对关联客户湖北千朗的销售收入、产品毛利率，与同行业公司对比情况 

湖北千朗自 2025 年 7 月成为公司关联方，双方关联交易情况如下： 

单位：万元 

客户名称 期间 销售内容 销售收入 毛利率% 

湖北千朗建设工程有限公

司（关联客户） 

2025 年 7-12

月 
工程 UPS、光伏组件 102.29 17.25 

公司其他新能源客户及同行业上市公司新能源业务 2025 年度销售毛利率情况如下： 

客户名称及同行可比公司 销售内容 毛利率% 

客户十一（非关联客户） 
工程 UPS 系列、储能变 

流器 
21.76 

英威腾（同行业公司） 光伏储能 17.13 

麦格米特（同行业公司） 新能源及轨道交通部件 15.30 

根据上表可知，公司与湖北千朗的关联交易的毛利率为 17.25%，公司与新能源其他客

户十一（非关联客户）毛利率为 21.76%，同行业英威腾与麦格米特新能源产品毛利率分别

为 17.13%、15.30%。公司与湖北千朗对应的产品毛利率，与其他新能源客户、同行业同类

新能源产品毛利率基本接近，相关关联交易定价具备公允性。 

（2）公司与湖北千朗关联交易的必要性说明 

公司与湖北千朗开展业务，系双方基于各自业务发展需求及资源优势的双向选择，核心

是实现互利共赢。对公司而言，可依托该业务直接触达企业终端用户，深入了解行业应用场

景，为公司自研产品及方案产品的市场推广奠定实践基础；对湖北千朗而言，其企业体量相

对有限，与公司合作可借助上市公司的规模优势及供应商资质背书，强化其市场拓展的品牌

形象与业务竞争力。此外，公司具备更强的供应链整合能力，采购原材料的议价空间显著高

于湖北千朗，可通过规模效应降低采购成本，实现双方合作共赢。综上，双方合作本质是优

势互补，公司可借业务拓展市场认知、湖北千朗可依托公司增强竞争力，同时依托公司供应

链优势降本，实现互利共赢。 
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2、新能源业务的主要产品构成及收入确认方法 

业务类别 主要产品 型号 收入确认方法 

工程 UPS 

型号 10 

型号 11 

型号 12                                                                             

型号 13 

储能主控单元 
型号 14 

型号 15 

储能系统集成 

低压并网柜 

型号 16 

型号 17 

型号 18 

光伏组件 型号 19 

储能变流器 
型号 20 

型号 21 
关键部件研发销售 

光伏逆变器 型号 22 

公司根据合同或订单要

求，将货物运送至客户

指定地点，经客户验收

合格后，依据客户签收

的销货单确认收入 

3、新能源业务与公司传统主营业务在技术、市场、客户等方面的协同性说明 

（1）技术协同性 

新能源产品与变频器、伺服等工控产品技术同源，二者均以电力电子元器件为基础，以

逆变控制、外部接口技术为核心，根据电机、电网等不同负载特性开展产品适配设计。 

（2）市场与应用场景协同性 

两类业务应用场景高度重合。变频器、伺服等工控产品主要面向终端负载，实现调频调

速、软启动等功能；新能源产品多与工控产品输入端形成耦合，为其提供稳定供电保障，典

型应用包括光伏绿电、应急供电、油改电、电压暂降治理等。其中，MUPS、EUPS 系列产

品主要应用于施工梯、塔吊油改电场景，该类设备配套用电主体即为施工梯、塔吊搭载的变

频器或集成式一体机。 

（3）客户资源协同性 

双方客户可实现资源复用，有效拓宽产品覆盖范围。工控产品及工控系统的终端客户、

集成商可向上游电源、能源供给领域延伸，转化为新能源业务客户。例如，施工升降梯集成

商、设备租赁商可配套储能产品开展销售及租赁业务，转型为综合服务主体。终端场景下，

电力供给与工程机械配套使用，两类产品具备天然组合属性。 
















