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投资者关系活动记录表
编号：2026-003
	投资者关系活动类别
	[bookmark: OLE_LINK1]☑特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观
□其他：媒体招待会

	参与单位
名称
	中金公司

	时  间
	2026年7月7日

	地  点
	深圳

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书：邓玲玲

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司业务重点突破在哪里？
答：海外市场方面，东南亚区域将通过直营体系推进品牌宣传，并结合当地代理渠道拓展业务覆盖；美国市场则持续深耕亚马逊及独立站线上渠道，巩固既有优势。国内直营业务将根据市场环境进行结构性调整，优化资源配置，以提升整体运营效率。国内直营将持续对部分亏损及低效门店进行优化整合。
2、2026年公司国内线上渠道表现如何？
答：2026年，公司着力构建并完善“成熟电商平台+内容社交电商+私域运营”的全域线上矩阵。公司线上电子商务事业部与天猫、京东等传统平台及抖音、小红书、微信、拼多多等新兴渠道深度合作，实现多平台流量互补。在新零售渠道，公司完成“店仓一体+前置仓”履约体系的全面升级，截至2025 年末，完成品牌自有仓的店铺上线，美团共享仓的落地，同时在线下核心渠道布局全国京东MALL 旗舰店，并入驻二、三线城市京东五星电器城市旗舰店。
3、公司在哪些新应用场景有所开拓？进展如何？
答：目前公司产品线布局已覆盖头部、眼部、颈部、肩部、腰部、腿部、膝盖等多部位，并围绕出行、礼品、健康管理、美容养护、睡眠等方向开展新的应用场景延伸。
4、 目前公司经营端销售费用投入产出效能是否改善？
答：公司持续加强全渠道费用管控方面，各渠道进一步控费提效、提升投入产出比，提高经营效益。线下渠道方面，公司持续推进直营门店结构调整，对部分亏损及低效门店进行优化整合，店面布局进一步聚焦于国内重要城市的机场、高铁站及高端购物中心等人流密集、消费力强劲的核心场景，确保渠道质量与运营效益。线上渠道方面，公司主动调整优化运营策略与资源分配结构，着力构建并完善“成熟电商平台+内容社交电商+私域运营”的全域线上矩阵，成功实现增长动能的修复与持续强化。
5、公司组织会否因行政处罚进行调整？
答：公司将严格依据行政处罚决定书的意见，并结合法律法规及公司章程的要求，在适当时间节点推进关键管理人员的改选工作，旨在进一步完善公司治理结构。具体调整方案及进展，请以公司后续发布的正式公告为准。

	附件清单（如有）
	无
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