证券代码：688379                                      证券简称：华光新材
杭州华光焊接新材料股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2026-008
	投资者关系活动类别
	■特定对象调研 □分析师会议
□媒体采访 □业绩说明会
□新闻发布会 □路演活动
■现场参观 
□其他

	参与单位名称
	淡联投资、生命资产、冠达泰泽基金、建信理财、信达澳亚基金、华夏久盈、君颐资产、浙商创投、泽恩投资、佳奕投资、信银投资、浙商证券、红骅投资、兆顺基金、东北证券、恒越基金、浙商资管、中信证券

	时间
	2026年8月6日-2026年8月21日

	参会方式
	机构路演、线上调研、现场调研

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书胡岭、证券事务代表李美娟

	投资者关系活动主要内容介绍
	第一部分 介绍公司相关情况
内容包括华光新材基本情况、2025年度及2026年第一季度经营状况、未来发展规划。

第二部分 提问回答
问题1、公司各业务领域的收入结构是怎样，未来会有何变化？
[bookmark: _GoBack]答：公司的业务领域主要有制冷暖通、电力电气、电子、新能源汽车及其他工业应用领域等。2025年，制冷暖通领域收入占比为41.08%，电力电气领域为21.06%，电子领域约24.86%，新能源汽车领域约5.14%，其他各类工业应用领域约7.86%。随着锡基钎料、电子浆料等产品逐步拓展市场，电子领域的营收占比会进一步提升。

问题2、今年一季度营收尚可，但净利润同比下降超60%，主要是什么原因？
答：2026年第一季度公司实现归属于上市公司股东的净利润3,705.52万元，同比下降61.17%，主要原因在于：2025年第一季度公司被征收的良渚厂区的不动产权证书完成注销，根据政府征收对价扣除不动产价值以及相关搬迁支出或损失后，相应资产处置收益为7,551.57万元（税后）。公司按照《企业会计准则》等相关规定，计入2025年度第一季度归属于上市公司股东的净利润。

问题3、公司出于什么原因在泰国建厂，产能规划是怎样的，主要服务于哪些区域？
答：公司实现可持续高质量发展的战略举措之一是拓展海外市场、完善全球供应链体系，建设泰国生产基地正是这一战略的关键落点。通过“国内+海外”双产能驱动，为全球客户提供更优质产品和更高效服务。
泰国生产基地一期规划产能1000吨，已于2026年2月投产，生产铜基钎料、银钎料、锡基钎料、铝基钎料等多系列产品，覆盖海外市场制冷暖通、电力电气、电子、新能源汽车等多个应用领域。泰国生产基地二期规划产能3500吨，建设周期预计2.5年，主要面向全球市场供货。泰国生产基地将深耕亚太、服务欧洲中东非、辐射北美市场，助力实现公司“华开全球”发展战略。

问题4、公司目前海外业务营收占比有多少，未来业务拓展计划是怎样的？
答：2025年度公司海外营业收入占比7.9%。随着泰国生产基地的投产，公司已构建了较为完善的海外生产、仓储与本地化服务体系，更有效地满足全球客户需求。同时，依托泰国生产基地，公司将深度开发海外制冷暖通、电力电气、电子、新能源车等领域客户，致力于扩大海外市场份额、实现营收持续稳健增长，不断提升海外业务在公司整体营收中的占比。

问题5、海外竞争对手会配套销售焊枪、气体仪表等辅助设备，华光是否有相关业务规划？
答：公司的发展战略是成为国际领先的钎焊材料及其解决方案的提供商，公司基于在有色金属钎焊材料领域的多年技术积累，近几年不断深化钎焊工艺及装备的研究，综合运用高品质钎焊材料、先进焊接技术并配套自动化焊接设备，为客户提供材料、工艺、装备的整体解决方案。

问题6、公司锡膏业务是否有新的突破，未来增长规划？
答：锡膏为公司电子领域核心产品，目前覆盖智能家居、安防、通信、电源、汽车电子、PCBA等领域。今年上半年锡膏业务收入同比实现较高增长，但受行业验证周期较长等因素影响，在整体营收中占比不高。后续公司将进一步加大锡膏产品研发，加快国内外新客户验证导入，持续提升锡膏业务营收规模。

问题7、公司如何应对原材料价格波动带来的经营风险？
答：公司与下游客户主要以“原材料+加工费”形式进行结算，具有一定联动传导作用。目前公司深入推进供、产、销、财联动机制，并采取套期保值、精益降本、优化产品结构、实现技术创新等多种措施，逐步降低原材料价格剧烈波动带来的不利影响。

问题8、请问公司的经营活动产生现金流为何为负，且今年一季度较上年同期进一步减少，有何改善举措？
答：公司经营活动产生的现金流量净额为负数，主要因公司与供应商主要以现款结算且无账期或账期较短，而与客户以票据结算的比例较高且存在一定账期，公司需贴现部分应收票据以满足资金需求。依据相关企业会计准则规定，公司将不符合终止确认条件的票据进行贴现，所形成的现金流列报为筹资活动现金流。
2026年一季度经营活动产生的现金流量净额较上年同期减少，主要原因是：原材料价格大幅上涨，原材料采购支出相应增加，同时季度末确认的销售收入占本季度的47.07%，因客户款项存在账期，导致应收款较2025年末增加3.25亿元。另一方面，为持续优化经营性现金流，公司通过不断协商优化商务条件、改善货款结算方式等措施，主动调整收款结构、提升票据质量，并严控低质量票据回款，努力持续改善经营性现金流。


接待过程中，公司与投资者进行了充分的交流与沟通，并严格遵守有关法律法规及公司《信息披露管理制度》等要求，确保信息披露的真实、准确、完整、及时、公平。




