
成都盟升电子技术股份有限公司 

2026 年度“提质增效重回报”行动方案的半年度评估报告 

 

成都盟升电子技术股份有限公司（以下简称“公司”）为积极响应并贯彻落

实“以投资者为本”的理念，推动公司持续优化经营、规范治理和积极回报投

资者，公司结合自身发展战略和经营情况，于 2026 年 4 月 22 日发布了 2026 年

“提质增效重回报”行动方案（以下简称“行动方案”）。2026 年上半年，公司根

据行动方案内容，积极开展和落实各项工作，现将 2026 年上半年主要进展及成

效情况报告如下： 

一、聚焦主营业务，提升经营质量 

2026 年上半年，公司实现营业收入 13,399.89 万元，同比增加 11.90%，实

现归属于上市公司股东的净利润-5,290.45 万元，亏损金额同比增加 42.47%，实

现归属于上市公司股东的扣除非经常性损益净利润-6,835.96 万元，亏损金额同

比增加 53.91%。 

（一）深耕主业，提升核心竞争力 

2026 年上半年，公司继续深耕卫星应用技术，聚焦核心技术升级与市场应

用拓展，强化资源协同，推动重点产品商业化落地，全面提升竞争力。 

1、卫星导航领域，公司规划研制了 4/8/16 阵元卫星导航抗干扰型谱化系列

货架产品，同步掌握了调零与多波束指向抗干扰技术，研制了强拒止环境下的

陆基导航产品，并在信号处理等技术实现优化迭代，成本进一步得到降低，逐

步向大规模工程化领域推进。报告期内，公司开展了多个新型号项目研制，并

顺利交付客户使用，同时稳步推进多个重大型号（包括接收机，抗干扰以及时

统设备等类型产品）的定型与批产交付工作。 

数据链领域，报告期内完成了多个新型号数据链产品论证和研制，其中高

动态低成本组网产品已顺利交付客户，并成功完成飞行验证；公司已掌握该领

域动态组网等核心技术，初步具备批量组网产品交付能力。同时，稳步推进多

个重大型号的定型与批产交付工作。 



2、卫星通信领域，公司入选某航空公司批量改装候选供应商，民航应用相

控阵终端产品研制稳步推进。无人机卫通产品方向，完成了由单频卫通天线终

端向双频终端的迭代升级，多款产品已完成试飞，部分完成小批量交付。为抢

占消费级市场，公司完成了极低成本相控阵终端样机研制，同时，公司承接的

国家级相控阵天线产品新产品研制持续迭代，性能不断提升的同时成本进一步

下降，产品谱系日益完善。多个宽带与窄带终端产品已在我国卫星互联网系统

中实现多批次交付。公司还积极拓展相控阵终端在高轨高通量卫星领域的应用，

多款产品开展了入网认证申请工作，获得国内销售资质。 

3、电子对抗领域，公司在末端防御对抗装备上已形成谱系化产品，逐步成

长为末端防御装备的代表性企业；在电子有源诱饵方向，已形成成熟可靠的型

谱产品；在测试训练业务方向，已有型谱的训练测试装备；此外，电子对抗领

域正在孕育新一代末端防御产品，并拓展通信、导航等侦察对抗电子干扰业务。

整体形成依托已有成熟型号产品，逐步拓展新兴业务范畴和方向的良性循环发

展道路。 

（二）聚焦行业前沿，拓宽应用领域 

2026 年上半年，公司聚焦国际贸易与国内能源电力两大核心市场，深化行

业应用。在系统集成领域，公司聚焦民用能源电力、国际贸易两大业务方向，

有序开展行业调研、产品规划、产品线布局及研发落地工作。 

2026 年上半年，结合客户实际业务需求，依托 5G+NTN 全球通信演进趋势

与人工智能高速发展的产业环境，公司启动了“万物智联计划”这一整体发展

战略。深度融合移动通信、卫星通信、自组网通信、卫星导航、惯性导航多类

核心技术，打造标准化、系列化、通用化软硬件产品体系，面向能源电力、低

空经济、应急保障、海事通信等领域提供一体化整体解决方案。目前已完成整

体产品谱系规划，卫星导航、卫星通信业务已落地标杆产品，正全面开展平台

性能验证与市场化推广工作。 

（三）提升资金周转率，优化应收账款管理 

2026 年上半年，公司持续深化客户协同与内部管理，完善销售回款责任制，

强化全过程管控，持续优化应收账款结构，为公司高质量发展提供坚实的资金

保障。 



（四）提升产能利用率，促进降本增效 

2026 年上半年，公司持续深化智能制造与精细化管理，将成本控制贯穿于

研发、采购、制造等全业务流程。通过优化供应链协同、库存管理、提升原材

料利用率等举措，系统性优化运营成本，进一步提升公司盈利能力和可持续发

展水平。 

二、加快发展新质生产力 

（一）持续推动科技创新，加强研发投入与成果转化 

2026 年，公司持续加大研发投入，深化创新机制，推动科技成果高效落地。

聚焦卫星终端应用前沿，围绕抗干扰、小型化、智能化等方向开展关键技术攻

关，布局下一代产品技术。结合能源电力、国际贸易等场景需求，推进定制化

研发，提升产品竞争力，以科技创新赋能企业高质量发展。 

2026 年上半年，公司新增在研项目 7 项，新增获得 3 项实用新型专利、1

项软件著作权。 

（二）优化研发人员结构 

2026 年上半年，公司持续优化创新激励机制，完善了绩效管理体系，加强

高端人才引进与梯队建设。 

三、加强规范运作，完善公司治理 

2026 年上半年，公司持续优化治理结构，根据《上市公司治理准则》等法

律法规的最新要求，修订了《董事及高级管理人员薪酬管理制度》。 

四、强化“关键少数”责任 

2026 年上半年，公司持续深化“关键少数”责任落实，通过常态化沟通与

精准化赋能，推动实控人、控股股东、董事及管理层更好发挥治理核心作用，

强化合规底线思维与价值管理能力，为公司高质量发展夯实基础。 

2026 年 1 月，公司财务负责人参加了“上市公司财务规范运作重点关注事

项专题培训” ，确保各项监管要求落实到位，切实提升公司治理效能。 

五、提升投资者回报 



公司始终将提升经营业绩作为回报投资者的根本，努力以良好的业绩表现

实现社会价值与投资者回报的统一增长。2026 年上半年，公司持续全力聚焦、

做好主营业务，更新迭代和新方向的技术突破，持续打造产品领先、成本领先

的竞争能力。 

六、加强投资者沟通，传播公司价值 

2026 年半年度，公司持续优化投资者关系管理工作，通过业绩说明会、上

证 e 互动、电话及邮件等方式与广大投资者进行交流答疑；并有效利用公司官

网、公众号平台、财经媒体平台，让投资者更便捷、更及时地获取公司最新信

息。2026 年 6 月，公司联合浙商证券四川分公司举办了“我是股东”走进上市公

司活动，十余名中小投资者走进公司参观交流。 

同时，公司持续优化信息披露内容，突出核心数据和经营亮点，提升信息

的可读性和有效性，增进资本市场对公司的理解和认可。 

七、其他事宜 

公司将持续评估“提质增效重回报”行动方案的具体举措，及时履行信息

披露义务。公司将继续专注主业，提升公司核心竞争力、盈利能力和风险管理

能力，并以良好的业绩表现、规范的公司治理，积极回报投资者，切实保护投

资者利益，切实履行上市公司责任和义务，回报投资者信任，维护公司良好市

场形象，促进资本市场平稳健康发展。 

本报告所涉及的公司规划、发展战略等系非既成事实的前瞻性陈述，不构

成公司对投资者的实质承诺，敬请投资者注意相关风险。 

 

成都盟升电子技术股份有限公司 

2026 年 8 月 26 日 

 


