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沈阳芯源微电子设备股份有限公司投资者关系活动记录表
编号：2026-03
	投资者关系活动类别
	特定对象调研       分析师会议 
媒体采访           业绩说明会 
新闻发布会         路演活动
现场参观           其他

	参与单位名称
	爱建证券有限责任公司
安信基金管理有限责任公司
北京诚盛投资管理有限公司
北京东方睿石投资管理有限公司
北京嘉沃资产管理有限公司
北京京管泰富基金管理有限责任公司
北京景合投资有限公司
北京磐泽资产管理有限公司
北京赛伯乐绿科投资管理有限公司
北京鑫翰资本管理有限公司
北京泽铭投资有限公司
北京证券有限责任公司
北京中泽控股集团有限公司
博时基金管理有限公司
财达证券股份有限公司
财通证券股份有限公司
大和日华（上海）企业咨询有限公司
大湾区发展基金管理有限公司
东北证券股份有限公司
东方财富证券股份有限公司
东方证券股份有限公司
法国巴黎银行
方正证券股份有限公司
丰海资产管理有限公司
冯源（宁波）私募基金管理有限公司
工银瑞信基金管理有限公司
光大证券股份有限公司
广东钜洲投资有限责任公司
广东粤港澳大湾区硬科技创新研究院
广东臻远私募基金管理有限公司
广东正圆私募基金管理有限公司
广州开发区控股集团有限公司
广西赢舟管理咨询服务有限公司
广州市航长投资管理有限公司
广州芯晟投资有限公司
广州云禧私募证券投资基金管理有限公司
国富联合（青岛）私募基金管理有限公司
国华兴益保险资产管理有限公司
国联安基金管理有限公司
国寿安保基金管理有限公司
国泰海通证券股份有限公司
上海国泰海通证券资产管理有限公司
国泰基金管理有限公司
国投瑞银基金管理有限公司
国信证券股份有限公司
国元证券股份有限公司
海南果实私募基金管理有限公司
海南羊角私募基金管理合伙企业（有限合伙）
海南中荣盛私募投资基金管理有限公司
杭州深沃投资管理合伙企业（有限合伙）
禾永投资管理（北京）有限公司
合众资产管理股份有限公司
泓德基金管理有限公司
鸿运私募基金管理（海南）有限公司
湖南八零后资产管理有限公司
华宝基金管理有限公司
华创证券有限责任公司
华福证券股份有限公司
华能贵诚信托有限公司
华泰证券股份有限公司
华西证券股份有限公司
华夏基金管理有限公司
华源证券股份有限公司
汇丰晋信基金管理有限公司
汇添富基金管理股份有限公司
嘉实基金管理有限公司
建信基金管理有限责任公司
建银国际证券有限公司
江苏瑞华投资控股集团有限公司
江苏羿鹏私募基金管理有限公司
江西彼得明奇私募基金管理有限公司
交银施罗德基金管理有限公司
金鹰基金管理有限公司
鲸域资产管理（上海）有限公司
巨杉（上海）资产管理有限公司
开源证券股份有限公司
凯基证券亚洲有限公司
立格资本投资有限公司
临沂市宏恩资产管理有限公司
龙场（北京）投资管理有限公司
曼林（山东）私募（投资）基金管理有限公司
民生加银基金管理有限公司
摩根大通证券（中国）有限公司
摩根基金管理（中国）有限公司
摩根士丹利基金管理（中国）有限公司
南方基金管理股份有限公司
宁波宝隽资产管理有限公司
宁波莲盛投资管理有限公司
农银汇理基金管理有限公司
诺安基金管理有限公司
诺德基金管理有限公司
鹏华基金管理有限公司
平安基金管理有限公司
青岛金光紫金创业投资管理有限公司
青岛新日钢材有限公司
瑞银证券有限责任公司
厦门泰牛私募基金管理有限公司
山东嘉信私募基金管理有限公司
山东金仕达投资管理有限公司
山西证券股份有限公司
上海博笃投资管理有限公司
上海翀云私募基金管理有限公司
上海川流私募基金管理有限公司
上海道仁资产管理有限公司
上海德汇集团有限公司
上海度势投资有限公司
上海敦颐资产管理有限公司
上海国际信托有限公司
上海禾升投资管理有限公司
上海合道资产管理有限公司
上海恒穗资产管理中心（有限合伙）
上海汇正财经顾问有限公司
上海嘉世私募基金管理有限公司
上海玖石股权投资管理有限公司
上海康橙投资管理股份有限公司
上海利位私募基金管理有限公司
上海隆象私募基金管理有限公司
上海名禹资产管理有限公司
上海盘京投资管理中心（有限合伙）
上海七叶树资产管理有限公司
上海润义投资管理有限公司
上海尚颀投资管理合伙企业（有限合伙）
上海石丸梨花私募基金有限公司
上海潼骁投资发展中心（有限合伙）
上海银叶投资有限公司
上海涌铧投资管理有限公司
上海渊泓投资管理有限公司
上海元昊投资管理有限公司
上海证券有限责任公司
深圳国源信达资本管理有限公司
深圳和君正德资产管理有限公司
深圳宏鼎财富管理有限公司
深圳华强集团有限公司
深圳市伯利恒资产管理有限公司
深圳市国晖投资有限公司
深圳市金之灏基金管理有限公司
深圳市岭南资本投资管理有限公司
深圳市珞瑜私募证券基金管理有限公司
深圳市麻王投资集团有限公司
深圳市尚诚资产管理有限责任公司
深圳市兴亿投资管理有限公司
深圳市纵贯资本管理有限公司
深圳熙山资本管理有限公司
苏州永鑫方舟股权投资管理合伙企业（普通合伙）
太和致远私募基金管理有限公司
太平基金管理有限公司
太平养老保险股份有限公司
太平资产管理有限公司
泰康资产管理有限责任公司
天风证券股份有限公司
西安敦成私募基金管理有限公司
西安瀑布资产管理有限公司
西部证券股份有限公司
上海孝庸私募基金管理有限公司
新华基金管理股份有限公司
星展銀行（香港）有限公司
玄卜投资（上海）有限公司
阳光资产管理股份有限公司
野村投资管理香港有限公司上海代表处
银华基金管理股份有限公司
圆信永丰基金管理有限公司
云南约牛软件科技有限公司
长安基金管理有限公司
长盛基金管理有限公司
浙江美浓资产管理有限公司
浙江米仓资产管理有限公司
浙江省创新投资私募基金管理有限公司
中国国际金融股份有限公司
中国人寿资产管理有限公司
中国银河证券股份有限公司
中航信托股份有限公司
中环资产投资有限公司
中加基金管理有限公司
中泰信托有限责任公司
中泰证券股份有限公司
中信保诚基金管理有限公司
中信保诚资产管理有限责任公司
中信建投证券股份有限公司
中信期货有限公司
中银资产管理有限公司
中邮保险资产管理有限公司
众亦为企业管理咨询（上海）有限公司
ACG MANAGEMENT PTE. LTD.
IGWT Investment 
MILLENNIUM CAPITAL MANAGEMENT (HONG KONG) LIMITED
UG INVESTMENT ADVISERS LTD

	时间
	2026年8月25日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	执行委员会委员、副总裁、财务总监 张新超先生
执行委员会委员、副总裁、董事会秘书 刘书杰先生

	投资者关系活动主要内容介绍
	一、介绍公司2026年上半年经营情况
2026年上半年公司实现营业收入8.97亿元，同比增长26.47%。从收入构成上看，前道占比进一步提升，与后道高端封装等传统优势业务基本上平分秋色，尤其是前道清洗，在公司收入构成中占比超过30%，作为公司第二增长曲线的重要性日益凸显；另外，前道Track上半年也贡献一部分收入，今年前道Track主要工作还是新机型验证，验证通过后有望在明后年持续提升市场份额。
利润方面，2026年上半年归母净利润806.22万元，同比有所下降，主要由营收增速不高，叠加期间费用增加、政府补助减少等因素所致。
现金流方面，2026年上半年经营活动现金流量净额-4.51亿元，同比有所下降，主要由签单快速增长，物料备货采买支出增加，同时人员增加导致支付员工薪酬等支出增加所致。
签单方面，上半年新签订单保持快速增长，无论是以HBM、CoWoS为代表的后道高端封装，还是新产品前道化学清洗，新签订单同比都实现不错增长。从签单结构上看，后道与前道大概是四六开，前道占比继续提升。合同负债方面，6月末公司合同负债同比持平，主要原因是上半年新签订单中，约50%集中在5至6月，受订单集中签约、预收款结转周期等影响，截至6月末公司合同负债规模整体保持平稳，但进入7月份以后，随着订单陆续落地收款，合同负债余额将有所增长。
整体上看，随着北方华创成为公司的控股股东以来，公司的经营态势持续向好，尤其是新签订单增长非常明显，虽然利润阶段性存在一定压力，但这是订单和收入放量过程必须要经历的阶段。后续公司将进一步做好整体效率提升及成本管控，随着收入体量的持续提升，预计整体利润率将有所改善。希望广大投资者能够继续支持芯源微的发展，公司也将继续为投资者带来增量价值，感谢大家的参与！
二、互动交流
Q1：公司化学清洗机签单情况如何？
A1：公司上半年前道清洗机签单表现亮眼。从签单构成来看，前道化学清洗机中大部分以高端设备为主，公司是国内少有的在高端化学清洗设备市场可对标进口机台的厂商，在客户端的市占率也在持续提升。公司采取“高带低”的策略，先突破国内客户最关心的“卡脖子”设备，再通过高端设备的切入带动客户端其他工艺道次清洗设备的市场份额。未来随着公司设备在客户端的认可度逐步提升，预计前道化学清洗的签单规模也将持续提升。
Q2：如何展望下游存储客户扩产对公司业务的拉动？
A2：存储市场在未来几年预计依旧是高景气度赛道，今年上半年公司的前道签单中有很大部分来自于存储，尤其是头部存储客户，未来存储市场将继续保持比较好的发展态势。从全年的展望来看，存储在下半年依然能够贡献公司较大占比的签单来源。
Q3：公司上半年毛利率下降的原因？
A3：上半年公司前道产品毛利率同比有所提升，后道封装产品毛利率同比有所下降，这个跟确认收入的客户结构有关系，针对部分战略客户，公司在后道设备销售时进行适当让利，该部分低毛利订单在上半年验收转化为收入后阶段性拉低整体毛利率。但从中长期来看，在后道产品整体市占率提升到较高水平的同时，公司正在积极推动后道产品降本增效，保障合理的毛利率水平。
Q4：前道涂胶显影机未来放量预期？
A4：国内前道涂胶显影设备市场中，海外设备占比仍然非常高，是国内比较“卡脖子”的领域。今年是公司前道涂胶显影设备新机型的验证大年，预计未来几年可持续受益于下游客户扩产及国产化率提升。从订单到收入实现需要一定时间，在收入端的反应通常相较于订单滞后6到12个月以上。
Q5：上半年公司经营现金流下降的原因？
A5：一是采购付款增加，上半年公司对核心物料进行战略备库，另外由于公司订单增长，物料下单增长。二是人员费用和差旅费增加，上半年公司排产比较饱满，匹配订单增长和业务发展，前端设计、生产和客服员工人数有所增加。展望全年来看，在今年订单高增，为保交付、增加备料及订单下料，同时战略性增加人员的背景下，全年现金流依然会有一定压力。
Q6：公司明年的收入及签单预期？
A6：今年公司签单实现了较高增长，签单中将有大部分转化为明年收入。从各产品来看，前道track今年是验证大年，预计明年订单贡献可陆续释放；前道化学清洗今年整体签单表现亮眼，未来几年随着国内清洗市场空间的提升及公司化学清洗设备市占率的提升，收入及签单预计将持续受益；后道产品在国内HBM、CoWoS等高端封装的驱动下，市场空间将保持增长态势，公司后道产品系列较为完整，包括涂胶显影、去胶、湿法刻蚀、湿法清洗、临时键合及解键合、frame清洗等，后道产品将持续受益于后道市场增长。 
Q7：公司是否有产能扩张的计划？
A7：从目前来看，公司整体生产压力比较大，一是场地的原因，公司正在有序进行产能扩张。二是人员的原因，订单的设计、生产、装调，对人员整体压力较大，所以公司将匹配订单的增长，持续增加相关人员。
Q8：公司签单结构拆分？
A8：上半年公司新签订单中，后道约占40%，前道约60%。在前道订单中，大部分是前道化学清洗，其余是前道物理清洗和前道track。化学清洗作为公司的第二增长曲线的重要性日益凸显，化学清洗产品得到客户认可并获得批量重复订单，签单增速较快，收入转化效率较高。
Q9：公司零部件供应情况？
A9：公司零部件供应整体平稳，部分进口物料存在交期拉长的情况，但大部分物料供应平稳正常。公司应对部分交期拉长的进口物料，会做一些战略备库和预投，以确保公司正常生产交付。
Q10：公司订单确收的高峰期是什么时间？
A10：根据历史情况，公司收入确认的高峰期大部分都在下半年，所以今年三季度和四季度将是公司收入确认的相对高峰。
Q11：临时键合和解键合产品展望？
[bookmark: _GoBack]A11：临时键合和解键合是非常有前景的赛道，随着AI产业拉动及CoWoS、HBM、3DIC等高端封装蓬勃发展，对键合及解键合设备的需求量比较大。目前主要是进口设备，但后续随着国产化率的提升及公司产品市占率的提升，公司产品签单规模将持续提升。

	附件清单
	无

	本次活动是否涉及应当披露重大信息
	不涉及



