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证券代码：688358            证券简称：祥生医疗            编号：2026-005 

无锡祥生医疗科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

投资者关

系活动类

别 

 

□ 特定对象调研 

□ 媒体采访 

□ 新闻发布会 

□ 现场参观 

□ 其他  

  分析师会议 

  业绩说明会 

□  路演活动 

  一对一沟通 

 

参与单位

名称 

太平洋证券、长江证券、兴业证券、华创证券、华福证券、华鑫证

券、华源证券、华安证券、华西证券、西部证券、西南证券、国金

证券、国信证券、东吴证券、东方财富证券、中金证券、中邮证券、

中信证券、中信建投证券、国联民生证券、国泰海通证券、申万宏

源证券、开源证券(自营)、诚通证券（自营）、广发证券（资管）、

华泰证券（资管）、中国人寿养老保险、招银理财、汇丰理财、建

信理财、华夏基金、华宝基金、中欧基金、嘉实基金、兴银基金、

国泰基金、长安基金、天冶基金、博远基金、博道基金、福泽源基

金、圆信永丰基金、申万菱信基金、光大保德信基金、交银施罗德

基金、淳辉资本、明汯投资、银叶投资、宁波龙悦投资、深圳正德

泰投资、上海明河投资、上海呈瑞投资、紫金矿业投资、中广云投

资 

时间 2026 年 8 月 28 日-2026 年 8 月 31 日 

地点 线上及线下路演、业绩说明会、分析师会议 

上市公司 

接待人员 
投资负责人/IR 负责人凌云 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

1、请简要介绍一下公司 2026年上半年经营情况 

依托公司长期积淀的全球市场拓展能力，公司保持稳健经营，产品结构

持续优化，报告期内实现营业收入 24,144.85 万元，同比增长 2.24%；实现归

属于母公司所有者的净利润 6,895.76 万元，与上年同期基本持平；按上年同

期汇率水平测算，公司 2026 年上半年营业收入同比增长约 5%；剔除汇兑损

益影响后，归属于母公司所有者的净利润同比增长约 13%。公司始终践行以

科技创新为发展基石，持续大力投入研发创新、夯实研发团队建设、深化产
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学研融合、加速科研成果转化，报告期内研发费用投入 3,988.95 万元，同比

增加 6.05%，占比营业收入的 16.52%。截至报告期末，公司累计申请发明专

利 435 项，累计获得发明专利 167 项（其中有效授权国际专利 12 项）。整

体而言，公司在 2026 年上半年展现出较强经营韧性与成长质量。 

 

2、请简要介绍一下公司 2026年上半年在新产品、市场拓展方面的亮点 

在新产品方面，公司全新智能便携超声产品 SonoGo 系列正式亮相，围

绕轻量化、智能化及多场景临床应用需求，进一步丰富公司 SonoFamily 产品

矩阵；公司重磅轻便推车式产品 SonoPort 系列全面展开市场推广，凭借强劲

的 AI 算力引擎与卓越的图像质量，深度赋能复杂临床决策场景，国际市场用

户反馈情况积极。 

在市场拓展方面，公司于上半年先后与两家国际超声头部企业签署了合

作协议，将通过资源互补，在区域市场拓展、临床应用推广及本地化服务支

持等方面深化协同，进一步扩大超声产品与临床解决方案在目标市场的高效

覆盖。目前公司已与佳能、BD、飞利浦、盖茨基金会等国际企业和机构建立

了深度合作，合作模式已全面升级为涵盖技术研发、服务创新及临床转化的

全方位多领域合作新范式。同时，通过与全球战略伙伴的深度协同，持续反

哺公司技术创新，推动超声技术从“国产替代”走向“全球输出”， 加速构建全

球价值链的“双循环”生态。 

 

3、请简要介绍公司 AI技术对产品的赋能情况 

目前，公司 SonoFamily 全系列产品均已搭载 SonoAI 技术，公司并非在

单一机型上堆叠 AI 功能，而是以 AI 赋能贯穿整个产品矩阵，让每一台设备

都具备智能诊断内核，用技术平权重新定义超声诊断的普适性价值。以 Sono 

AI 为代表的软件技术驱动超声从影像工具向智能决策平台持续跃升。公司适

配超声临床场景的“大模型+小样本”训练理论框架，攻克了超声影像临床样本

稀缺、病灶影像特征分散的行业共性技术难题，打破了传统深度学习对海量

标注临床数据的依赖。 

同时，2026 年上半年，公司进一步推动数智化能力向服务纵深延伸。以
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SonoAI 平台与 CHISON Pilot 智能工具为核心载体，公司不仅完成了设备侧

的智能化升级，更将 AI 赋能半径拓展至全球渠道伙伴的协同体系中。报告期

内，CHISON Pilot 完成新一轮迭代升级，持续整合产品资料、临床案例及专

业内容资源，显著提升了信息检索精准度、知识匹配效率与业务决策支持能

力，有效强化了面向全球合作伙伴及终端用户的数字化服务支撑，推动公司

从单一设备供应商向智能临床解决方案提供者的角色跃迁，构建起营销与服

务双向赋能、协同进化的良性闭环。 

 

4、请简要介绍一下公司中期分红计划 

公司拟向全体股东每 10 股派发现金红利 3.50 元（含税），截至 2026 年

6 月 30 日，公司总股本 112,125,613 股，以此计算合计拟派发现金红利

39,243,964.55 元（含税），占 2026 年半年度合并报表归属于上市公司股东净

利润的比例达 56.91%。公司一贯重视股东回报，自 2019 年上市以来，坚持

高比例现金分红。包括本次半年度分红在内，公司上市以来累计现金分红预

计将达 6.02 亿元，上市以来年均分红率达 60%以上。 

 

附件清单 无 

（以下无内容） 


