证券代码：688292                                证券简称：浩瀚深度
转债代码：118052                                转债简称：浩瀚转债
北京浩瀚深度信息技术股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-005
	
投资者关系活动类别

	□特定对象调研□分析师会议
□媒体采访□业绩说明会
[bookmark: OLE_LINK1]□新闻发布会□路演活动
☑现场参观	
☑其他：（公司在北京证监局、北京上市公司协会的指导下，联合国泰海通证券共同举办《股东来了》——投资者走进浩瀚深度活动）

	参与单位名称
	北京证监局、北京上市公司协会、国泰海通证券、证券时报、易佳丰投资、约调研、北京下班时间网络科技有限公司、万和证券、知行利他私募、风炎投资、永瑞私募、恒德时代、青云科技、元量致世、航天智装、永颐资产、本见投资、九一私募、凡德投资、积才私募、中信银行、银河证券、一苇企航、金泰资本、中国电影、青创伯乐、升水投资、部分中小投资者

	时间
	2026年9月7日

	地点
	公司会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事长：张跃
总经理：魏强
副总经理、董事会秘书兼财务总监：冯彦军
副总经理：窦伊男

	投资者关系活动主要内容介绍

	一、活动流程
14:00—14:20 参观展厅；
14:20—14:25 合影留念；
14:25—14:50 与会领导致辞；
14:50—15:20 浩瀚深度公司情况介绍；
15:20—15:40 国泰海通行业分析；
15:40—16:20 投资者与公司高管面对面交流。
二、交流的主要问题：
1、国瑞数智作为浩瀚并购的首家公司，双方在安全业务领域如何协同发展？国瑞的反诈业务如何与AI结合进行业务拓展？
答: (一)网络安全领域业务协同优势:在网络安全行业中，DPI流量采集与网络安全技术高度绑定，流量数据采集是网络安全防护的核心前置环节。行业内多数安全厂商仅具备小规模网络流量采集能力，存在数据覆盖局限。
并购整合后，双方形成核心互补协同：浩瀚深度具备大规模广域网、大网级别的海量、高维度流量数据采集能力，数据体量更大、维度更丰富，可弥补传统安全采集的数据短板；国瑞数智深耕网络安全领域，拥有成熟的安全分析与落地能力。双方通过资本整合与技术深度融合，打通大网流量采集+网络安全分析的上下游闭环，构建了更全面、精准、高效的网络安全防护模型，对标行业头部企业的核心技术发展路径，大幅提升公司整体网络安全业务竞争力。(二)AI赋能反诈的业务拓展逻辑与核心价值:
公司依托双方整合后的海量数据资源与AI技术能力，实现反诈业务的全面升级，核心体现在两大维度：一是AI提速赋能，提升反诈预警效率。公司可依托浩瀚深度采集的全网多模态通信数据，涵盖文字、音频、视频、图文等各类形式，同时结合全国网站、APP、小程序备案等权威数据库资源，通过接入大模型AI技术对海量数据进行智能化分析，彻底革新传统反诈筛查模式。传统技术排查诈骗案源需数分钟，目前AI赋能下最快秒级即可精准锁定案源，大幅提升反诈预警、风险排查效率，能够快速拦截诈骗风险，有效降低民众财产损失，显著提升产品实用价值与市场竞争力。二是AI以技制技，反制新型AI诈骗。当前电信网络诈骗手段持续迭代，不法分子普遍利用AI技术伪造图像、声音、视频、证件及各类虚假网站，诈骗隐蔽性、迷惑性大幅提升。公司依托先进AI识别技术，可甄别各类AI生成的虚假诈骗内容，实现用AI反制AI新型诈骗，有效应对高阶化、智能化的诈骗场景，拓宽了公司反诈业务的覆盖边界与技术壁垒。
2、云边云的SaaS订阅模式落地进展，SASE、SD WAN业务拓展有哪些实际成果？
[bookmark: OLE_LINK8]答：云边云SaaS订阅模式是公司核心战略布局方向，相较于传统一次性收费模式，公司已完成从简单月租、年租持续性收费模式，向用户价值付费模式的核心升级，彻底改变传统IT服务的成本付费逻辑。公司依托集团DPI终端应用识别能力，叠加国瑞数智局端安全能力，对传统SD-WAN产品完成SaaS化升级。通过分层、可叠加的功能服务模式，根据用户终端数量、使用人数、业务事件等实际价值维度灵活计费，可按需为用户叠加防病毒、网络安全、智能调度等多元能力，打造轻量化、可迭代、高适配的云网安全一体化服务。该模式不仅能帮助用户降本增效，更能通过稳定的网络安全保障、高效的业务调度能力，规避用户营收损耗，同时将单一场景解决方案标准化、可复制，助力用户经营增长，大幅提升了用户粘性与复购率。
目前公司SaaS订阅模式落地成效显著，市场拓展实现双重突破：一是深化互联网云厂商合作，与阿里云达成深度协同，成为华东区拥有官方采购框架目录的相关服务商，成功将云网融合服务融入互联网生态，落地大型连锁酒店、高端服饰、连锁零售等多个标杆项目；二是突破传统国内运营商合作边界，与日本NTT通信达成深度战略合作，承接其中国区域云网融合业务的落地与执行。
整体来看，公司业务已实现从SD-WAN+安全的基础布局，稳步向SD-WAN+安全+AI的高阶形态迭代，核心业务竞争力持续夯实。
3、公司未来有哪些业务增长点？
答：公司目前形成多业务协同发展的业务格局，各业务板块分处不同发展周期，成长节奏与增长潜力差异化凸显，结合公司战略布局，各业务发展态势及未来增长点明确。
网络可视化业务目前处于触底回升的修复阶段，依托公司成熟的DPI核心技术底座，完成智算场景技术卡位与产品迭代，随着行业景气度逐步回暖、下游客户需求稳步复苏，该板块业务将持续修复向好。
网络安全业务是公司高速增长板块，未来两年将维持高增速发展态势。公司持续深耕大网安全领域，完善网络安全产品矩阵，落地AI反诈、漏洞挖掘、全网安全监测等多元解决方案，叠加行业政策加持与市场需求扩容，安全业务营收规模及市场占比将持续提升。
同时，公司云网融合业务增速表现向好，SD-WAN云网一体化服务落地场景持续丰富、标杆项目不断扩容，叠加与头部云厂商、海外通信企业的深度合作，业务增长动能充足，并购相关标的经营业绩均符合前期业绩承诺，整体发展稳健。
运营商平台业务保持稳健持续增长态势，依托长期积累的运营商客户资源、成熟的服务体系，持续深挖政企、运营商市场需求，实现业务稳步放量，为公司整体业绩提供稳定基本盘。
AI应用业务具备高弹性、高成长属性，是公司中长期核心增长引擎。公司基于自研晨星大模型，推进AI技术落地赋能，以智能化应用替代传统人工服务模式，覆盖多行业高价值场景。目前国内AI企业服务市场达千亿级别，市场空间广阔，随着公司AI技术迭代与场景落地深化，该业务将释放成长潜力。
此外，公司布局的太空算力、星地一体化通信等航天赛道业务，依托相关核心专利与技术储备，目前处于培育落地阶段，暂未形成收入，后续将跟随行业发展节奏持续推进技术验证与场景探索，相关业务作为公司跨领域长期布局方向。
4、公司投资一苇宇航，想了解公司商业航天前瞻赛道的差异化竞争优势，以及公司该板块如何稳步发展、打造为企业第二增长曲线的具体规划？
答：商业航天、太空算力及空天地一体化网络，是公司上市后重点布局的第二增长曲线核心方向，布局逻辑贴合6G产业发展核心趋势。6G技术核心为空天地一体化通信，传统地面5G基站已趋于高密度覆盖，技术迭代与性能提升空间有限，而太空通信是未来通信行业的确定性发展方向，赛道成长价值明确。
公司布局该赛道具备较强的差异化协同优势。一方面，公司深耕通信行业多年，全程伴随2G至5G通信技术迭代，深度吃透地面通信网络架构、技术逻辑与市场需求，而6G本质是将部分地面通信网络向太空延伸，公司现有通信技术、网络服务经验可复用，能够针对性解决太空通信衍生的各类新型技术与落地问题。另一方面，公司依托并购的优质航天赛道标的团队发力布局，该团队源自北邮，深耕商业航天领域四五年，并非纯概念研发，已有多颗卫星在轨运行，积累了成熟的卫星板卡设计、太空环境适配、抗辐照、太空能源管理等核心技术。
从技术底层来看，商业航天核心产品为卫星设备，核心组件仍是芯片、电路板等通用硬件，仅需适配太空特殊环境做技术优化，与公司现有网络硬件、安全技术高度相通，产业协同性较强，大幅降低了公司跨界布局的技术门槛。
商业化节奏方面，公司对航天业务领域保持理性审慎的定位。目前该业务处于技术培育、资源整合阶段，短期不会对公司报表形成明显贡献，未来将持续跟进国内低轨卫星、空天网络产业的整体发展进程，依托产业发展趋势持续沉淀业务能力、拓展业务边界，作为公司长期战略布局的重要成长方向。
未来公司将依托自身与北邮技术同源优势、通信行业资源及政企市场经验，与标的团队深度协同、互补赋能，稳步推进航天赛道业务落地迭代，夯实公司长期成长能力。
5、随着AI软硬件行业加速发展，AI多模态技术在音视频鉴伪、反诈领域的应用需求持续攀升。想请教公司在AI音视频鉴伪、反诈领域的核心技术门槛相较于同行有哪些优势？同时该技术是否有望突破现有监管市场，拓展至更广阔的商用场景，成为公司AI业务重要增长亮点？
答：公司在AI音视频鉴伪、反诈领域具备一定的行业壁垒与实战技术门槛，核心优势集中在两大维度。一是长期闭源数据训练的行业门槛，公司依托北邮技术底蕴，深耕网络安全监管领域近30年，长期深耕高敏感度、非公开的闭源实战数据训练场景。区别于多数同行、互联网企业依赖开源公开数据训练的模式，公司积累的专属数据资源具备较强稀缺性，形成难以复制的行业准入壁垒。二是实战场景沉淀的技术门槛，公司AI反诈、音视频鉴伪技术均落地于真实反诈实战场景，核心坚守精准性、高时效性两大核心标准。一方面严格规避误判、误拦截引发的系列问题，保障技术识别的超高准确率；另一方面针对电信诈骗资金快速流转的特点，实现秒级响应处置，最大程度规避用户资产损失，这套经过实战打磨的精准、快速的技术能力，是国瑞数智的核心优势之一。
市场拓展层面，公司正积极推动技术从监管场景向通用商用场景全面落地，打开增量市场空间。目前相关业务主要服务国家级监管场景，依托并购协同优势，结合公司成熟的DPI核心技术，已在运营商国际出口、IDC网络节点完成大规模部署，可提前识别、拦截伪造音视频等虚假内容，前置防范各类网络安全风险。
现阶段公司重点研发AI安全网关、AI安全护栏标准化产品，严格贴合国家行业规范，打破技术场景局限。规划中的产品预计未来可广泛适配企事业单位、学校、商业场所等B端场景，还可延伸至家庭、移动端SDK插件等C端场景，助力政企、个人防范数据泄露、人脸及声音信息伪造、隐私被盗用等安全风险。公司该类标准化产品已启动商业化布局，将成为公司AI应用业务拓展商用市场的核心发力点。

	附件清单（如有）
	无



