 证券代码：688620  证券简称：安凯微
广州安凯微电子股份有限公司
投资者关系活动记录表
编号：2026-IR-014
	投资者关系活动类别
	■ 特定对象调研   ⃞ 分析师会议
  ⃞ 媒体采访     ■ 业绩说明会
⃞ 新闻发布会     ⃞ 路演活动
  ⃞ 现场参观       ⃞ 其他

	参与单位名称
	保宁资本、中信证券、参加科创板2026年半年度芯片设计行业集体业绩说明会的投资者

	时间
	2026年9月3日至9月8日

	地点
	广州安凯微电子H大厦、上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）

	上市公司参会人员姓名
	1、 董事长、总经理 胡胜发
2、 财务负责人 邓春霞
3、 副总经理、董事会秘书 李瑾懿
4、证券事务部 葛淳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、 投资者提出的问题与公司的回复情况。
Q：公司认为最主要的增长驱动力是什么？是否有新业务或新产品能成为重要的利润增长点？
A：芯片公司最主要还是靠新产品的推出和市场导入，这是业绩持续增长的基础。去年我们推出了8款16颗芯片，不但有产品线内的升级和迭代，更有新品类的推出，这些不但对于公司巩固现有市场和客户基础起到重要作用，还有利于进一步增强我们的竞争力，有利于我们在客户内部的持续渗透，比如我们的低功耗视觉芯片、智能门锁SoC；同时，也为我们带来很多新的市场机会，如用于AI眼镜的芯片、电源管理芯片、低功耗蓝牙SoC等等。今年上半年公司毛利率显著修复，且扭亏为盈，主要的原因之一也是因为有新产品的顺利市场导入。随着产品的持续放量，在市场景气度持续的前提下，这些积极的影响还会持续地释放。
Q：公司如何根据自身优势和市场需求来制定和实施这些发展目标？
A：没错，芯片企业的战略规划，确实把企业核心能力、产业真实需求两者紧密结合，这也是安凯微制定与落地发展目标的底层逻辑。
首先，公司经过二十余年的积淀，在视觉、音视频多媒体处理技术、短距离连接、低功耗SoC设计、软硬件全栈开发上形成了深厚技术底座，构建起“多媒体（视觉、音频、视频等多媒体）+连接”完整芯片能力矩阵，同时积累了大量物联网终端客户的产品化经验；上市三年多以来大幅增加了研发投入。这是我们一切目标的出发点，我们不会脱离能力边界设定不切实际的方向。
其次，目标锚定来自对市场需求的持续研判。我们持续跟踪端侧AI、智能硬件、智能体、具身智能的产业演进，区分存量升级需求与新兴增量机会。存量市场上，传统物联网终端不再只满足基础功能，客户普遍需要嵌入本地AI算力，实现人形识别、语音交互、离线智能处理；增量市场中，AI眼镜、机器人/具身智能、多模态穿戴设备等新品类快速兴起，市场对高集成、高性能、低功耗的AI SoC存在现实缺口。我们基于真实下游落地需求，确立公司“专注AI SoC芯片，赋能AI硬件”的整体战略定位，把资源集中投向具备商业化落地前景的赛道。 
在目标实施层面，我们采用分层落地的路径。第一是存量提质，立足物联网摄像机、智能家居、智慧安防等优势基本盘，迭代升级现有芯片，提升AI算力芯片的占比率，深化与头部品牌客户合作，巩固经营基本盘，保障经营现金流稳定；第二是增量突破，面向AI眼镜、具身智能终端等新兴赛道，将自研IP、低功耗技术复用迁移，联合合作伙伴共同打磨软硬件方案，推动新品在客户端验证、导入、量产，实现从0到1的业务拓展；第三是技术与资本协同，对内加大核心IP研发投入，对外通过产业并购、战略合作补齐能力短板，完善“连接+算力+算法”生态闭环；第四是精益运营管控，把研发立项、流片、客户导入与市场反馈紧密联动，根据下游需求变化动态调整产品迭代节奏，避免技术研发与市场脱节。 
当然也要客观看到，半导体行业周期波动大，下游终端需求、客户导入进度、行业竞争格局、供应链波动都会对战略落地带来不确定性。公司会坚持长期主义。感谢大家对安凯微的关注与支持。
Q：技术创新和产业升级方面有哪些举措？
A：首先，加强了研发队伍的建设。目前安凯微研发人员占比超过6成，其中拥有博士学位的人员达20人。以聚集的博士以及其他高层次人才为主，攻关与深化核心技术，比如存储优化、NPU、ISP等。其次，结合当前人工智能最新技术发展，已完成用于芯片设计验证、软件开发大模型服务器等的内部部署，搭建公司专属内部大模型，提升研发的效率和质量。
产业升级方面，紧扣人工智能与具身智能的大趋势，推动芯片定位从“端侧轻智能”向具备更强处理能力的“边缘推理”升级，推动人工智能技术在端侧的普及，广泛赋能AI硬件。
Q：您好，看到公司参展照片里还有骨传导耳机，介绍一下公司芯片在智能穿戴类产品的应用。
A：很高兴看到大家有关注到公司在智能穿戴领域最新的应用。这款终端产品不是一款传统的骨传导耳机，而且是一款带有智能视觉能力的骨传导耳机，不仅是公司产品在AI耳机应用的最新案例，也是一种新型的AI硬件。目前公司构建起覆盖“视觉-音频-连接-传感”的全栈AI眼镜/穿戴产品矩阵，有多款芯片可以应用于智能穿戴产品。例如：智能视觉芯片AK39系列、KM系列不仅可以用于AI眼镜产品，也可用于带视觉能力的AI耳机等穿戴设备；低功耗蓝牙芯片AK1080和AK1090系列已经应用于AI耳机，也可以用于AI眼镜；思澈科技SF57、58等系列，主要面向智能手表、手环、智能头盔，也可以用于AI眼镜等。我们的芯片及解决方案已经形成全栈AI眼镜方案产品矩阵，覆盖AI拍照/摄像眼镜、AI骑行/音频眼镜、AI显示眼镜等。
Q：介绍公司的业务和产品。
A：依据公司2026年半年度报告，主营业务收入主要来自于物联网摄像机芯片、物联网应用处理器芯片和蓝牙芯片。其中，物联网摄像机芯片收入占比最大，以视觉处理为主，核心技术之一为自研ISP，面向的典型产品形态诸如安防摄像机、家用摄像机、运动相机、云台相机、AI相机、AI眼镜等等；应用处理器芯片面向更为广泛的智能IoT终端，如智能人机交互类产品、桌面机器人、智能门锁产品等，其中今年上半年智能门锁、智能感知交互类芯片出货有明显增长；低功耗蓝牙芯片主要面向AI OWS耳机、AI眼镜、录音卡、录音笔、智能手表手环、运动码表、两轮车仪表等。此外还有MPPT电源管理器件芯片等品类。
Q：毛利率改善的原因？
A：主要得益于公司已推出产品逐步顺利导入市场，公司为应对存储等上游原材料、封装成本上涨影响上调了产品销售价格，以及市场景气度的持续等综合因素；高集成度带算力芯片的持续放量，有效巩固了公司在物联网视觉领域的市场份额，也促进了整体毛利水平改善。
Q：看到公司推出智能眼镜，公司的优势是什么？
A：公司针对AI眼镜有完整的芯片产品布局和规划，目前有多颗芯片可以应用于这类产品，比如支持智能视觉处理能力的KM系列，低功耗蓝牙AK1080、AK1090，思澈科技SF系列等。公司自研IP多，使公司能够根据客户需求灵活定制裁剪，在高集成度方案迭代上响应更快，能够迅速开发低功耗、高集成度且具备一定智能处理能力的AI眼镜方案。
Q：公司带算力芯片有哪些？
A：物联网摄像机芯片基本上都搭载轻量级或者一定算力，内嵌自研NPU；应用处理器芯片如AK2659等具有一定算力，面向AI桌面机器人、智能交互终端等。下一代更高算力的AI SoC也在规划中，旨在承接更复杂的端侧多模态推理，满足边缘侧处理的需求和要求，如隐私保护、交互实时性等。
Q：研发人员规模和投入情况如何？
A：截止2026年6月30日公司研发人员数量326人，大约占总员工数64.94%；研发投入9355.49万元，同比增加2,613.18万元，占比大约21.47%，同比降7.31个百分点，主要是由于收入金额增长影响研发投入占营业收入的比例同比下降。
Q：新加坡子公司的定位是什么？计划将人员从总部安排去新加坡吗？
A：公司在新加坡设立子公司，将其定位为国际运营与业务拓展中心，人员亦会以本地招聘为主，以强化海外市场的本地化运营与服务能力，提升海外市场响应速度及客户拓展效率。

	关于本次活动是否涉及应披露重大信息的说明
	本次交流活动期间，公司不存在透露任何未公开重大信息的情形。

	日期
	2026年9月8日

	会议记录人：葛淳  填表人：葛淳  填表日期：2026-09-08



