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百奥赛图（北京）医药科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
	编号：2026-002


	投资者关系
活动类别

	特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观            □其他（请文字说明其他活动内容）

	活动主题
	百奥赛图2026年半年度业绩说明会

	参与单位名称
及人员姓名
	参与公司业绩说明会的线上投资者

	时间
	2026年9月9日 16:30-17:30

	地点
	进门财经（https://s.comein.cn/a5jqjjxt）

	上市公司接待
人员
	董事长、总经理：沈月雷先生
副总经理兼董事会秘书：王永亮先生
财务总监：刘斌先生
独立非执行董事：喻长远先生

	投资者关系活动
主要内容介绍
	针对公司2026年半年度业绩情况，与广大投资者进行深入交流。线上业绩说明会沟通交流过程中，公司人员严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露等情况。
投资者提出的问题及公司回复情况如下：
问题1：公司2026年上半年业绩增长情况。
回答：2026年上半年，公司业绩持续向好，营业收入保持高速增长的态势，公司实现营业收入94,138.86万元，较去年同期增长超50%，毛利率为79.30%，保持在高水平。公司2026年上半年归属于上市公司股东的净利润24,109.44万元，较去年同期增长402.29%；其中归属于上市公司股东的扣除非经常性损益的净利润19,744.58万元，较去年同期增长591.53%。公司持续以研发创新驱动业务增长，2026上半年研发费用为26,733.78万元，较去年同期增长27.85%，研发费用率28.40%。公司归母净利润的快速增长主要是得益于公司营业收入的增长，同时，高水平的研发投入构建了坚实的技术壁垒使得毛利率保持在高水平，此外，随着业务规模扩大以及精益化管理能力不断提升，固定成本得到有效摊薄，带动整体净利润率显著提升，公司已经步入规模化盈利发展新阶段。
问题2：公司抗体业务经营情况如何？
回答：抗体发现业务从2020年开始对外实现营收后，经过多年的发展，2026年上半年实现营业收入人民币21,785.97万元，较去年同期增长33.77%，毛利率为92.82%。截至2026年6月30日，公司已累计签署超455项药物合作开发/授权/转让协议，其中已有超10个候选分子成功推进至临床试验阶段，并与包括多家跨国制药公司（MNCs）在内的合作伙伴达成RenMice®平台授权开发合作。其中，2026年上半年新增签署协议超105项。截至2026年6月30日，公司已与Merck KGaA（德国默克）、Gilead Sciences（吉利德科学）、Johnson&Johnson（强生公司）、Neurocrine Biosciences、IDEAYA Biosciences、百济神州、Xencor、ABL Bio、翰森制药、正大天晴、华润生物、信达生物、荣昌生物、上海生物制品研究所等诸多海内外知名生物科技或医药研发企业就“千鼠万抗”发现的药物分子授权/转让或RenMice平台授权达成合作。
问题3：公司上半年发布的“RenSuper Workstation”对公司的商业模式和收入有何影响？
回答：公司于2026年5月正式发布新一代AI驱动的抗体发现平台RenSuper Workstation，成功构建了“真实抗体序列库+AI+自动化智造平台”的三重驱动架构。公司依托“千鼠万抗”计划所积累的大规模真实抗体序列数据，基于 RenSuper Workstation 构建了AI驱动的候选分子优选体系，实现从结构预测、表位推断至功能趋势判断的多维度分析与智能排序。以RenNano全人源仅重链抗体（HCAb）平台为例，在基于SPR亲和力评估为标准的筛选体系中，该平台的平均阳性命中率达到46%，最高命中率可达98%，展现出在复杂结构靶点等挑战性靶点上具备优异的抗体发现效能。同时，该平台已搭建覆盖抗体蛋白生产全生命周期的高通量抗体自动化智造系统，在菌液接种、质粒提取、转染、补料培养、纯化等关键环节实现标准化与连续化运行，抗体蛋白产出能力稳定在平均50–100mg，通量可达约800个样本/天，可稳定支撑大规模抗体样品的制备与快速验证需求。由此，公司形成了“海量真实抗体序列数据训练AI模型—自动化智造平台高通量标准化实验验证—验证结果反哺AI模型优化”的闭环研发迭代机制。RenSuper Workstation的核心目标是推动抗体发现的数字化、规模化与高效化，显著降低早期发现阶段的时间成本与复杂度，从而加速创新疗法的开发进程。通过对外授权 RenSuper Workstation 平台，公司能够助力全球客户突破时间和空间限制筛选优质抗体，并显著提升公司抗体分子对外授权的变现潜能，从而为公司带来更大规模的首付款、里程碑及权益分成。
问题4：公司临床前产品及服务业务经营情况如何？
回答：依托于高效、稳定的基因编辑技术平台及基因编辑领域多年的技术积淀与项目经验，截至2026年6月30日，公司内部开发了约5,670种基因编辑动物及细胞模型，其中包括靶点人源化小鼠2,300余种。得益于双抗、多抗及核酸药物等多元化成药形式的拓展，公司创新动物模型的先发优势日益凸显，高研发壁垒、高单价的行业领先双抗及多抗创新动物模型，其销售占比呈现快速增长趋势。公司在北京市大兴区及江苏省海门市建立了动物中心，可大规模繁育和对外供应公司的各类动物模型。动物中心总使用面积约55,000平方米，具备国际实验动物管理评估和认证协会（AAALAC）完全认证资质以及科学、规范、严格的生产及管理体系，并配备了数百人的药理药效等研发服务团队，可对外提供各类基于大/小鼠及细胞系模型的临床前药理药效评价等研发服务。公司已累计为全球约1,500名合作伙伴完成了超过10,700个药物评估项目，并协助部分合作伙伴成功完成了众多IND申报工作。
2026年上半年，以创新动物模型销售为核心的临床前产品与服务业务实现营业收入72,349.19万元，较去年同期增长57.94%，同时毛利率保持在约75.22%的高水平。其中，创新动物模型销售业务实现营业收入44,577.57万元，较去年同期增长62.44%，毛利率约82.30%，多年来持续保持强劲的增长态势，且已与全球领先的创新药企建立起深度紧密的合作关系，所提供的产品及服务受到了医药领域客户及合作伙伴广泛的认可。
问题5：公司全球化布局以及国内外业务情况如何？
回答：公司已建成全球化的研发、生产及销售网络体系，公司总部位于北京大兴，公司主要的创新动物模型生产基地设立在江苏海门。同时，公司在美国波士顿建立了具备本地化运营能力的海外子公司，经过多年发展，海外人才团队日益壮大，基础设施愈加完善，综合实力实现大幅提升。公司海外子公司的设立大幅提升了公司对海外客户的响应速度与服务能力，加强了与海外客户的联系并改善服务质量。此外公司在上海、美国旧金山、圣地亚哥及德国海德堡等地设有分支机构，形成面向全球的研发与运营网络，覆盖北美、亚太以及欧洲地区。全球化的战略布局，覆盖全球顶级药企与头部生物科技公司的优质客户网络，让公司能够充分释放竞争优势，深度承接行业景气度提升带来的业务发展机遇。2026年上半年，国内业务实现主营业务收入人民币37,985.26万元，较去年同期增长约90.45%；海外业务实现主营业务收入人民币56,149.90万元，较去年同期增长33.22%，海外业务占比近60%。我们将进一步扩充销售团队、完善销售体系，加快全球化战略推进步伐，致力成为具有全球竞争力的国际性生物技术企业。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2026年9月9日


注：公司严格遵守信息披露相关规则与投资者进行交流，如涉及公司战略规划等意向性目标，不能视为公司或管理层对公司业绩的保证或承诺，敬请广大投资者注意投资风险。

