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公司代码：688335 公司简称：复洁科技

上海复洁科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

（2026年9月8-11日）
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上海复洁科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2026-022

投资者关系

活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动 □现场参观 □一对一沟通

形式 ☑现场 ☑线上会议 □电话会议

参与单位

名称

中航证券新能源组；

华泰证券公用组、银华基金；

一久（海南）私募基金管理有限公司

时间

2026年9月8日 13:00-14:00；

2026年9月10日 15:00-16:00；

2026年9月11日 10:00-11:00

地点 公司会议室、线上

公司接待

人员姓名

董事、副总经理、董事会秘书：李文静；

证券事务代表：邬元杰

投资者关系

活动主要内

容介绍

一、公司情况介绍

公司董事、副总经理、董事会秘书李文静女士向与会投资者介绍了公司

2026 年半年度的经营情况及公司在绿色能源领域转型的进展情况。

二、投资者交流环节

问题 1：公司 2026 年上半年业绩由盈转亏，主要原因是什么？全年经

营有什么展望？

答：公司上半年持续加大绿色清洁能源等领域的研发投入，重点研发项

目于报告期内转入使用阶段，固定资产折旧与摊销增加，导致研发费用同比

增长 1,450.62万元，剔除研发费用影响因素，公司上半年盈利水平优于同

期。公司第二季度营业收入 1.20 亿元，同比增长 22.07%；归母净利润

1,047.81 万元，同比增长 36.28%；第二季度环比与同比均有改善。同时，

依托历年来已实施交付项目的稳定可靠运行表现，公司售后服务及备品备

件销售收入持续扩容。报告期内该等业务实现收入 3,384.47 万元，同比增

长 60.92%，形成装备销售之外持续性收入来源，增厚经营效益。

公司下半年将继续聚焦节能低碳高端装备主业，全力推进重点标杆项

目的实施，持续深耕粤港澳大湾区、长三角一体化区域等战略市场，同时加
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快海外业务拓展步伐，力争实现海外收入持续增长。公司持续落实“提质增

效重回报”行动方案，将通过优化业务结构、强化成本费用管控、推进应收

账款回款等措施，努力提升经营效益。

问题 2：公司经营活动现金流为负，同比大幅下降的原因是什么？

答：2026 年上半年公司经营活动现金流量净额为-5,900.82 万元，主

要系经营性现金流入与流出的周期性波动所致。上年同期部分项目集中回

款形成大额经营性现金流入，而本报告期内主要项目进入采购、施工准备阶

段，叠加研发活动支出增长，导致经营性现金流阶段性承压。公司持续强化

应收账款分级管理，重点推进逾期款项催收，报告期内，收回部分长账龄应

收账款，相应冲回已计提坏账准备并形成当期利润 500.46万元。应收账款

余额从期初账面余额 2.27亿元下降至 1.90 亿元，逐步改善现金流质量。

问题 3：公司“沼气全碳定向转化制绿色甲醇”中试项目进展如何？

答：公司牵头承担的“沼气全碳定向转化制绿色甲醇关键技术与中试验

证”项目于 2026 年 1 月打通千吨级中试装置全部工艺流程，产出符合国际

航运燃料标准的绿色甲醇燃料，取得 ISCC-EU 与 ISCC-PLUS 国际绿色双认

证。甲醇纯度达 99.99%，生物源碳含量达 97.78%，全生命周期减碳率达

95.66%，较欧盟现行相关标准高出 30 余个百分点。2026 年 6 月，该技术通

过中国石油和化学工业联合会科技成果评价，专家组认定沼气全碳直接转

化工艺、催化剂及关键反应工艺装备达到国际领先水平。公司将继续按照上

海市科委项目任务合同书要求的里程碑节点考核目标，有序推进前述项目

的技术创新及中试验证等相关工作，以科技创新引领产业创新，培育能源领

域新质生产力。

问题 4：请问绿色甲醇产业化进度如何？

答：公司持续开展沼气全碳定向转化制绿色甲醇技术的中试验证工作，

积极推进年产 10 万吨级沼气制绿色甲醇合成工艺包的开发工作；公司于 7

月在黑龙江省绥化市签署了《绥化全域生物质资源深度开发框架合作协

议》，将联合多方共建绿色油田协同创新中心，依托政产学研用协同模式，

推进核心技术从上海示范向全国资源化场景延伸，积极推动生物质资源高

值化利用以及绿色燃料规模化产业化落地。

问题 5：公司海外市场拓展情况如何？

答：公司依托全资子公司浙江复洁的超大型注压设备、五轴加工中心等

先进智能制造产线优势与稳定优异的产品质量，持续为国内外工业客户提

供高端固液分离装备与高品质定制化滤板，面向东南亚、欧洲等海外市场客

户的订单持续增长，通过产品出海组合策略以及多渠道营销结构，2026 年

上半年境外收入较去年同期增长 145.13%，为公司高端装备走向国际市场奠
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定了更为坚实的基础。公司将进一步优化国际营销网络与服务体系，重点拓

展“一带一路”沿线国家等对绿色技术有迫切需求的区域市场，加快“出海”

步伐，力争实现海外业务收入的持续增长。

关于本次活

动是否涉及

应当披露重

大信息的说

明

上述投资者关系活动交流过程中，公司严格按照相关法律法规、公司

《信息披露管理制度》等规定接待投资者进行调研活动，保证信息披露的真

实、准确、完整、及时、公平，没有出现未公开重大信息泄露等情况。

风险提示：本次调研信息中如涉及对外部环境判断、公司发展战略、未

来计划等描述，不构成公司对投资者的实质承诺，敬请广大投资者理性投

资，注意投资风险。

附件清单 无

日期 2026年9月11日


